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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Bueno la idea de este negocio es poder montar u mini emprendimiento de arte, en el cual
}JUUIG.I 1nuS
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que ofros aprendan sobre el'esfuerzo que este tipo de trabajo conlleva.

También pienso que este negocio pueda escuchar a sus clientes 'y hacer sus propias ideas de
arte

realidad, y poder asi mantener una empresa confiable, respetuosa y mas importante verdadera.



Bueno la idea de este negocio es poder montar u mini emprendimiento de arte, en el cual podamos

vender pinturas, dibujos y manualidades para poder fomentar un espacio integral en el 

que otros aprendan sobre el esfuerzo que este tipo de trabajo conlleva. 

También pienso que este negocio pueda escuchar a sus clientes y hacer sus propias ideas de arte  

realidad, y poder así mantener una empresa confiable, respetuosa y más importante verdadera.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Poder generar un espacio de aprendizaje para las personas, y que estas puedan montar

Su propio negocio sin importar de que trate.

Vision:

Poder llevar a cabo, la compra y creacion de varias compafiias de arte de mi misma

marca para poder montar un lado artistico en cada rincon de los hogares en el mundo.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Gerente,
recursos
humanos

Gerente de Gerente de

finanzas produccién

Gerente de
Mercadeo



Poder generar un espacio de aprendizaje para las personas, y que estas puedan montar

su propio negocio sin importar de que trate.

Poder llevar a cabo, la compra y creación de varias compañías de arte de mí misma 

marca para poder montar un lado artístico en cada rincón de los hogares en el mundo.

Gerente General 

Gerente de finanzas

Gerente de producción 

Gerente, recursos humanos

Gerente de Mercadeo 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Fomentar un espacio en el cual pueda haber un lugar donde se pueda entender el arte y su

percepcién dejando atras lo que otros dicen, y asi desarrollando mentes creativas y comprensivas

dejando una huella positiva

Sostenibilidad ambiental:

Se desarrollara el plan para usar pinturas lo menos toxicas posibles para la creacion de cuadros,

igual no usar materiales hechos a plastico y otros tipos de contaminacién para un espacio

mas amigable con la naturaleza, igual que con las manualidades.

Sostenibilidad economica:

Se aplicara el uso de reciclaje para generar ayuda al medio ambiente.

Comprar productos de buena calidad, pero a un precio accesible.

Reducir el consumo de energia para maquinas utilizadas.

Apostar por marcas verdes de diferentes materiales artisticos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Fomentar un espacio en el cual pueda haber un lugar donde se pueda entender el arte y su 

percepción dejando atrás lo que otros dicen, y así desarrollando mentes creativas y comprensivas 

dejando una huella positiva

Se desarrollará el plan para usar pinturas lo menos toxicas posibles para la creación de cuadros,

igual no usar materiales hechos a plástico y otros tipos de contaminación para un espacio

más amigable con la naturaleza, igual que con las manualidades.

Se aplicara el uso de reciclaje para generar ayuda al medio ambiente.

Comprar productos de buena calidad, pero a un precio accesible.

Reducir el consumo de energía para maquinas utilizadas.

Apostar por marcas verdes de diferentes materiales artísticos.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

Tienda fisica para

Proveedores

y
patrocinadores

Trabajadores
de empresay
amigos, familia.

Venta de
Cuadros,
dibujos y
manualidades
hechas por mi
propia
empresa.

Cuadros,
dibujos y
manualidades
hechas a
mano.

Servicio
enfocado al

poder atender
mejor.

Redes sociales

para preguntas y

respuestas.

Familia.
Amigos.

Empresas
vecinas y
enfocadas en
mi misma

Campafias para
poder abrir nuestr
negocio y ensefia

Charlas para cliente. idea.
dar a conocer
la marca

servicio a Comunidades.

domicilio.

preguntasy
respuestas
por redes
sociales.

Recursos Canales

clave

Empleados. Tienda fisica

Equipo de Venta de
trabajo productos por
(gente que Amazon y otras

vende sus aplicaciones po
propios via internet.

productos de )
arte) Redes sociales

abiertas y
Materia prima activas.

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

Salario de empleados.

costo de equipo de trabajo.

costo de mobiliario para la tienda fisica.
Publicidad en redes sociales.

Venta directa en productos.
Patrocinio de marcas y colaboradores.

Dinero ahorrado.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Proveedores 
y patrocinadores 

Trabajadores de empresa y amigos, familia.

Venta de Cuadros, dibujos y manualidades hechas por mi propia empresa.

Charlas para dar a conocer la marca 

Cuadros, dibujos y manualidades hechas a mano.

Servicio enfocado al cliente.

servicio a domicilio.

preguntas y respuestas por redes sociales.



Tienda física

Venta de productos por Amazon y otras aplicaciones por vía internet.

Redes sociales abiertas y activas. 

Familia.

Amigos.

Empresas vecinas y enfocadas en mí misma idea.

Comunidades.



Tienda física para poder atender mejor.

Redes sociales para preguntas y respuestas.

Campañas para poder abrir nuestro negocio y enseñar sobre el arte.

Venta directa en productos.

Patrocinio de marcas y colaboradores.

Dinero ahorrado.

Empleados.

Equipo de trabajo (gente que vende sus propios productos de arte)

Materia prima

Salario de empleados.
costo de equipo de trabajo.
costo de mobiliario para la tienda física.
Publicidad en redes sociales.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Buen tratado al cliente,

Implementos y acabados de
calidad

Buen manejo de actividad y
conexioén para las redes sociales

Buenos contactos para
desarrollar mejoras en la
empresa.

El arte, al ser algo cambiante
siempre hay de donde poder
sacar provecho y poner a la gente
satisfecha con lo que ven.

E este momento, las empresas de
este tipo son escasas, entonces
una oportunidad es la ausencia de
competencia.

Oportunidad para vender en el
mercado, fisico y tecnolégico.

Oportunidades

Experiencia, ya que al estar
empezando hay mucho que
aprender sobre la competencia.

La visibilidad de la empresa en
redes, ya que no hay tanto
reconocimiento.

Falta de financiamiento, la
empresa va empezando y no
hay tanta ayuda para la creacién
de productos artisticos.

Entrada de nuevos competidores,
es cierto que en este tema no hay
tanta competencia, pero, al ser
una actividad que se esta viendo
mucho, hay sefiales de nueva
competencia.

Cambios en los productos, esto
puede ser una oportunidad ya
gue hay mucho de donde sacar
ideas nuevas, pero también ese
lado cambiante afecta a la hora
de hacer material de venta.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Buen tratado al cliente,

Implementos y acabados de calidad

Buen manejo de actividad y 
conexión para las redes sociales

Buenos contactos para desarrollar mejoras en la empresa.

Experiencia, ya que al estar empezando hay mucho que aprender sobre la competencia.

La visibilidad de la empresa en redes, ya que no hay tanto reconocimiento.

Falta de financiamiento, la empresa va empezando y no hay tanta ayuda para la creación de productos artísticos.

El arte, al ser algo cambiante siempre hay de donde poder sacar provecho y poner a la gente satisfecha con lo que ven.

E este momento, las empresas de este tipo son escasas, entonces una oportunidad es la ausencia de competencia.

Oportunidad para vender en el mercado, físico y tecnológico.

Entrada de nuevos competidores, es cierto que en este tema no hay tanta competencia, pero, al ser una actividad que se está viendo mucho, hay señales de nueva competencia.

Cambios en los productos, esto puede ser una oportunidad ya que hay mucho de donde sacar ideas nuevas, pero también ese lado cambiante afecta a la hora de hacer material de venta.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi

primer 3
emprendimiento ARTEON
UNA BELLESA INCONSCIENTE
Una belleza inconsciente.
Sloga n Habla de como el arte es parte de nuestra mentalidad
y como este es subjetivo a lo que pasamos 0 vivimos
Colores
principales de mi
marca -
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Una belleza inconsciente.

Habla de cómo el arte es parte de nuestra mentalidad 

y como este es subjetivo a lo que pasamos o vivimos 


== Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
— monetario de cada costo (fijo y variable).

== Mis costos fijos Mis costos variables

—— @ Agua 10,000 @ Lienzos 5,000
Cuadernos de dibujo 5,000

— Electricidad 5,000

- ‘ Internet 10,000 ’ Lapices de dibujo y color
= 10,000

— -
— =

|

bk

F

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

[ @ 35,000 colones

-> Recuerde que los costos

L —

— variables son unitarios.
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Agua 10,000

Electricidad 5,000

Internet 10,000

Lienzos 5,000

Cuadernos de dibujo 5,000

Lápices de dibujo y color 10,000

35,000 colones 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— J

unidades

Punto de equilibrio

— 70,000
mohnetario [ )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


2

70,000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Equipo Artistico ‘ Prestamo (al ser necesario)
‘ Dinero por obras . Ayuda de compafiias
‘ Terreno del emprendimiento ‘ Salario de ayudantes

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Equipo Artístico 

Dinero por obras

Terreno del emprendimiento 

Prestamo (al ser necesario)

Ayuda de compañías 

Salario de ayudantes


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Hablando del tema de emprender en el lado artistico tenemos que decir que hay

120 emprendedores en Cartago basados en esta idea, pero no hacen lo mismo
que mi proyecto

solo hay cuadros

Mi emprendimiento se basa en poder vender cualquier cosa artistica paraayuda
a la gente con mente cerradaen elladodelarte.

Entonces la verdad no veo tanta competencia aunque si hay

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Hablando del tema de emprender en el lado artístico tenemos que decir que hay 



competencia, ya que por un estudio de la UCR visto dice que hay alrededor de 120 emprendedores en Cartago basados en esta idea, pero no hacen lo mismo que mi proyecto 



ya que ellos venden productos muy específicos como un puesto de cuadros, solo hay cuadros.



Mi emprendimiento se basa en poder vender cualquier cosa artística para ayuda a la gente con mente cerrada en el lado del arte.



Entonces la verdad no veo tanta competencia aunque si hay 


ki

Actividad #11

Rk

—_= Determine cual es la importancia de cumplir con las
—_= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— empresa.

— = Importancia de las obligaciones tributarias:
— - Las obligaciones tributarias son esenciales para el sostenimiento de
——= las infraestructuras y servicios publicos que disfrutamos en nuestra
—> comunidad. A través de los impuestos; el Estado puede financiar
— - programas de educacion, salud, seguridad, infraestructuras viales,
= entre otros servicios basicos que benefician a todos los ciudadanos
— por eso es importante cumplir con estas, para un buen

— - funcionamiento.

— - cComo se liquida una empresa?

— = En primer lugar, se debe convocar a una asamblea de accionistas
— para aprobar la liquidacion y nombrar un liquidador. Luego, se

— = procede a realizar un inventario detallado de todos los activos y

— = pasivos-dela-empresa. Losactivos-se venden-parapagar-atos
— acreedores en un orden de prioridad establecido por la ley,

— = comenzando por los acreedores garantizados y continuando con los
— = no garantizados. Una vez que se han pagado todas las deudas,
— cualquier remanente se distribuye entre los accionistas de acuerdo
— = con sus derechos de propiedad. Finalmente, se presenta una

— = declaracion de cierre ante las autoridades fiscales y se cancela la
I inscripcion de taempresaen el registro- mercantil.

|
Vv

l


Las obligaciones tributarias son esenciales para el sostenimiento de las infraestructuras y servicios públicos que disfrutamos en nuestra comunidad. A través de los impuestos, el Estado puede financiar programas de educación, salud, seguridad, infraestructuras viales, entre otros servicios básicos que benefician a todos los ciudadanos por eso es importante cumplir con estas, para un buen funcionamiento.

En primer lugar, se debe convocar a una asamblea de accionistas para aprobar la liquidación y nombrar un liquidador. Luego, se procede a realizar un inventario detallado de todos los activos y pasivos de la empresa. Los activos se venden para pagar a los acreedores en un orden de prioridad establecido por la ley, comenzando por los acreedores garantizados y continuando con los no garantizados. Una vez que se han pagado todas las deudas, cualquier remanente se distribuye entre los accionistas de acuerdo con sus derechos de propiedad. Finalmente, se presenta una declaración de cierre ante las autoridades fiscales y se cancela la inscripción de la empresa en el registro mercantil.


—_— =

Vv

v

Vv

NVV

VvV vV

LB R R

—— =

Vv

v: V

VvV VV vv‘y v; J

Vv

VvV VV

Vv

00 40 00 0 10 0 40 0 40 00 90

Vv

VV VV VV

v

v" vvvyvy

0000 0 0 O B 06 06 40 01

— -
—— d

/

Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

El tema es el arte, como este se ha ido perdiendo atreves del tiempo y
como es de importante para nuestro pais y el mundo

¢Por qué es importante Es importante ya que para nuestro pais el tema del arte es super importante, ya
este tema? que de eso por mucho tiempo hemos vivido y generaciones anteriores nos

g .. dejaron estas ensefianzas que se han estado perdiendo por culpa de gente
(Justificacion) ignorante que no entiende lo especial que es.

Este proyecto se desarrollara para gente joven y adulta, para los joves para inculcar las
raizes de nuestros antepasados y lo importante que es el arte para Costa Rica, para
adultos se generara un descubrimiento y recuerdo de como ellos antes desarrollaban
arte sin saberlo y asi generando un espacio lindo y confiable.

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?

(Objetivo)

Fomentar un espacio seguro y
lindo para las personas, para
hablar del arte y lo importante
que es para nuestra sangre y
planeta mismo.

y como este ha ido
cambiando de afios a afios
dejando atras mucha gente
que lo construyeron de
manera positiva.

Hacer entender a la gente que
el arte se esta perdiendo y
con ella nuestra historia.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitamos un lugar donde ubicar
las charlas que se tocaran en el
momento.

se ulizaran pinceles y cuadernos de
dibujo, pinturas para hacer una propia
obra de arte.

desarrollar una mini galeria de arte
hecha por personas ,que ayudara a
mostrar sus conocimientos sobre el
tema expuesto.

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

VVamos a montar
charlas y cursos sobre
diferentes técnicas
artisticas para que las
personas puedan
desarrollar imaginacién
y se puedan auto
descubrir atreves del
arte.

Desarrollar un espacio
donde se cuente la
historia del arte y lo
gue ha pasado con ella
(taller)

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Se puede desarrollar un
finde semana para poder
que lleguen chicos
jovenes y puedan
divertirse

puede ser un fin de
semanana de cada mes,
asi poder llamar a mas
gente y hacer una
diferencia muy notable en
este campo.

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Nuestra meta principal es
generar consiencia sobre
la gente y que poco a poco
se pueda ir difuniendo el
nombre del arte y su
importancia en el pais y el
mundo, asi dando de que
hablar a los jévenes de hoy
en dia, que no saben
sobre este tema y puede
llegarles a abriri un mundo
de interpretaciones
artistiscas

. Quién lo hace?
(Responsables)

Los responsables seran, yo
Yary Martinez Arias,
coordinador de la actividad
también amigos mios muy
artisticos que han llevado
cursos de arte.

Conocidos que trabajan en
empresas que pueden ayudar a
la causa.

También gente mayor de edad,
mi familia para poder vigilar lo
que pasa, ya que somos
menores de edad.


El tema es el arte, como este se ha ido perdiendo atreves del tiempo y como es de importante para nuestro pais y el mundo

Es importante ya que para nuestro país el tema del arte es super importante, ya que de eso por mucho tiempo hemos vivido y generaciones anteriores nos dejaron estas enseñanzas que se han estado perdiendo por culpa de gente ignorante que no entiende lo especial que es.

Este proyecto se desarrollara para gente joven y adulta, para los joves para inculcar las raizes de nuestros antepasados y lo importante que es el arte para Costa Rica, para adultos se generara un descubrimiento y recuerdo de como ellos antes desarrollaban arte sin saberlo y asi generando un espacio  lindo y confiable.

Fomentar un espacio seguro y lindo para las personas, para hablar del arte y lo importante que es para nuestra sangre y planeta mismo.

y como este ha ido cambiando de años a años dejando atrás mucha gente que lo construyeron de manera positiva.
Hacer entender a la gente que el arte se está perdiendo y con ella nuestra historia.

Vamos a montar charlas y cursos sobre diferentes técnicas artísticas para que las personas puedan desarrollar imaginación y se puedan auto descubrir atreves del arte.

Desarrollar un espacio donde se cuente la historia del arte y lo que ha pasado con ella (taller)

Nuestra meta principal es generar consiencia sobre la gente y que poco a poco se pueda ir difuniendo el nombre del arte y su importancia en el pais y el mundo, asi dando de que hablar a los jóvenes de hoy en dia, que  no saben sobre este tema y puede llegarles a abriri un mundo de interpretaciones artistiscas

Necesitamos un lugar donde ubicar las charlas que se tocaran en el momento.



se ulizaran pinceles y cuadernos de dibujo, pinturas para hacer una propia obra de arte.



desarrollar una mini galería de arte hecha por personas ,que ayudara a mostrar sus conocimientos sobre el tema expuesto.

Se puede desarrollar un finde semana para poder que lleguen chicos jóvenes y puedan divertirse 

puede ser un fin de semanana de cada mes, asi poder llamar a mas gente y hacer una diferencia muy notable en este campo.





Los responsables serán, yo Yary Martínez Arias, coordinador de la actividad también amigos míos muy artísticos que han llevado cursos de arte.

Conocidos que trabajan en empresas que pueden ayudar a la causa.

También gente mayor de edad, mi familia para poder vigilar lo que pasa, ya que somos menores de edad. 
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