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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electréonico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto"”, das

e PEIN N O ~

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es la razéon de ser de una empresa. Su
propuesta de valor debe comunicar los-

beneficios de los productos o servicios -
que se quieren ofrecer.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision: |
Lograr las metas establecidas

sion: , .
lf'ener exito en la empresa con
esfuerzo y dedicaciéon

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Yo (jefa)

Promocio
Impuesto Alquiler Clientes



Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Actividad #3

Sostenibilidad social:
Establecimiento de precios adecuados para los

clientes de bajo y altos recursos.

Sostenibilidad ambiental: i
No usar tanto productos que se hayan utilizado en

animales y no contaminar a la hora de desecharlos.

Sostenibilidad economica:

Ir comprando poco a poco los productos que lleguen a

hacer falta, asi se podria ir ahorrando para los gastos
del local.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Personas,
grupos o
instituciones
que
fomentaran
parte de los
procesos de
la empresa.

Actividades

desarrollar y
omercializar
el producto.

Recursos

Estrucutra de costos

A que se relacionaran los

gastos

Propuesta
de valor

Atributo
diferenciador
del producto
¢ Como
quiero
venderlo?

Fuentes de ingresos

Relacién conj Segmento

el cliente

Estrategias
para
propiciar
una lealtad
de los
clientes
potenciales

Medios a
utilizar
para hacer

consumido

de clientes

Construccion
de grupos
con
caracteristica
s similares
(deseos,
necesidades)
que podran
satisfacer el
producto o
servicio

De ddénde provendran los
ingresos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

B> negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Son vistas como todas
aquellas acciones que
una organizacion realiza
de una forma efectiva
para satisfacer las
necesidades de los
clientes,

por lo que estas se
convierten en una
capacidad.

UnNd 2 10 gerer
lograron identificar las
fortalezas que mantienen a niv
interno, se hace

necesario igualmente tomar e
cuenta los factores

externos

que pueden afectar positiva o
negativamente

a esas fortalezas; las
oportunidades de mercado

pueden venir de muchas fuenté

Q—\ Oportunidades

Debilidades /a}

Estas son todas aquellas
inciativas internas que no
funcionan dentro de la
empresa como es debido.
La

identificacion de estas
debilidades ofrece a la
empresa

un mejor punto de partida
para mejorar proyectos
deseados.

Son aspectos externos no
tan positivos que dificultan
lacapacidad de aempresa
para atender las
necesidades de sus
clientes.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

-
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

Actividad #6

El logo de mi
primer S
emprendimiento

"Donde te hacemos brillar"

Slogan ~.__»

Colores
principales de mi Azl Verde Naranja

marca W @ C;_? ~fe
empresarial Y

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Alquiler - 100.000 . Luz - 40.000
Teléfono - 10.000 Agua - 27.000
Equipo de trabajo -
125.000 .

Patente - 65.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @Sewicio al cliente - 15.000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidad .
.. (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

-300.000
unidades { (15.000 - 67.000)

Punto de equilibrio

monetario R 3 [ 15.000 x 67.000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

. Alquiler . Dinero ganado
. Permisos . Productos de trabajo

. Equipo de trabajo

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

AGV GROUP
AGV herramientas disefiadas para despertar tus sentidos.

19 productos

American Crew
American Crew es lider enlas categorfas de Peluqueria masculina,
CUERPO, AFEITADO, ESTILO, FRAGANCIA.

42 productos

Asuer
Accesorios de peluqueria y estetica.

12 productos

BIFULL
Bifull Profesional en secciones de corte, forma, color, utillaje o

accesorios de peluqueria:

13 productos

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera
proporcional a su capacidad econoémica.

;cComo se liquida una empresa?

Consiste en la extinciéon de tu negocio o empresa. A través de
esta operacion la compania saldara todas las deudas
pendientes frente a terceros, cobrara los créditos pendientes
Lol slus deludoles V. poT ultulno FepamiTa etpatnmonio-que




Guia para planear Yo Emprendo

Mi marca Empresarial
Por que nos formula una idea
principal de mercadeo de empresa

Aprender demas Un poco de Que Igs
explicacion y quiza estudiantes
realizar trabajo en lleguen a
equipo que sea aprender sobre lo
COmo encargarnos que nos puede
de una empresa beneficiar en un
juntos futuro

Solamente a los M. Angel Abarca
estudiantes y la

atencion

Puede ser por medio
de una presentacion

recomendable
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Gracias a este trabajo comunal, aprendi a

como sobrellevar mis ahorros en un futuro'y

como poder organizarme mejor, incluso a

como sobrellevar una empresa que me

beneficie en todo lo bueno.
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