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Alquiler del Local: $500
Sueldos del Personal 
Administrativo: $1,200
Seguros y Licencias: $100
Servicios Públicos (agua, luz, 
internet): $150
Publicidad y Marketing: $2 0 0
Depreciación de Equipos: $50
Softw are y Herramientas Digitales: 
$10 0
Materia Prima (costo de la 
camiseta): $5
Tinta y Materiales de Personalización: 
$3
Comisiones de Venta: $2
Empaque y Envío: $2
Costos de Procesamiento de 
Pago: $1
Costo de Mano de Obra por Unidad 
(
personalización): $
3
Costos de Devolución/
Reemplazo: $1
37.05


$4260.75
115


Equipo de Personalización
Inventario
Terrenos y Edificios
Muebles y Equipos de Oficina
Vehículos
Cuentas por Cobrar
Patentes y Derechos de 
Autor
Efectivo en Caja y Bancos
Depósitos de Seguridad y Garantías
Equipo de Seguridad y Protección
Deudas a Corto Plazo
Deudas a Largo Plazo
Cuentas por Pagar
Salarios y Beneficios del Personal
Impuestos por Pagar
Rentas por Pagar
Gastos Operativos Pendientes
Deudas a Proveedores
Intereses Acumulados por Pagar
Dividendos Declarados no 
Pagados


identifiqué tres productos clave que ofrecen un 
valor único a mis clientes: la Camiseta EcoPrint, 
la Camiseta ArtCustom y la Camiseta PrintPro. 
Cada una de estas opciones se destaca por su 
enfoque en la calidad, la sostenibilidad y la 
personalización, lo que me permite destacarme 
en un mercado saturado y ofrecer a mis clientes
 una experiencia única y auténtica.

Cumplir con las obligaciones tributarias es esencial por varias razones fundamentales. En primer lugar, el cumplimiento legal asegura que la empresa evite sanciones y multas, manteniendo su estatus legal y reputación. Además, contribuir con impuestos es vital para sostener servicios públicos y programas gubernamentales esenciales, lo que ayuda a mantener la estabilidad económica y social del país.
[image: ]El proceso de liquidación de una empresa implica varios pasos importantes. Primero, se deben resolver todos los asuntos pendientes, incluyendo deudas, contratos y obligaciones laborales. Luego, se toma la decisión de liquidar la empresa en una reunión formal de accionistas o directores. Se designa a un liquidador para administrar la liquidación, que implica la venta de activos para pagar deudas y obligaciones pendientes en orden de prioridad.
[image: ][image: ]
El tema que nos interesa es la implementación de un 
programa de educación financiera para jóvenes estudiantes
 de 
s
ecundaria.
Es importante abordar este tema porque la educación financiera es crucial para preparar a 
los jóvenes para la vida adulta. Les proporciona las habilidades necesarias para administrar 
sus finanzas de manera responsable, tomar decisiones 
financieras informadas y evitar 
problemas económicos en el futuro.
El público objetivo son estudiantes de secundaria, específicamente
 aquellos en los últimos años de la educación secundaria.
El objetivo de la actividad 
es proporcionar a los 
estudiantes herramientas y
 conocimientos prácticos 
sobre temas financieros 
básicos, como presupuesto,
 ahorro, inversión y manejo
 del crédito, para que 
puedan tomar decisiones 
financieras informadas y 
responsables en su vida 
cotidiana y futura.
Organizar explicaciónes
interactivos sobre conceptos 
financieros básicos.
Facilitar discusiones grupales y 
estudios de casos sobre 
situaciones financieras comunes.
Proporcionar recursos 
educativos, como folletos y 
materiales en línea, para el 
aprendizaje continuo.
Espacio para charlas.
Materiales educativos 
impresos y en línea.
Presentaciones y 
materiales visuales.
Mejorar la comprensión de 
los estudiantes sobre 
conceptos financieros 
básicos.
Capacitar a los estudiantes 
para tomar decisiones 
financieras informadas y 
responsables.
Fomentar una cultura de 
ahorro y planificación 
financiera entre los jóvenes.
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Actividad #5

(.5\ Fortalezas

Contenido educativo de
calidad.

Plataforma tecnoldgica
innovadora y facil de usar.

Equipo talentoso y
experimentado en educacién
y tecnologia.

Programas de becas y
acceso gratuito para

Crecimiento del mercado d
educacién en linea.

Mayor acceso a internet
dispositivos moviles.

Colaboraciones con instituc
educativas para contenidc
complementario.

Mayor conciencia sobre la
importancia de la educacid
continua y el aprendizaje s
largo de la vida.

Oportunidades

Recuerda:

En

la presentacion
diferencia” puedes encontrar la informacion

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ’av

Dependencia de la infraestrud
tecnoldgica y la conectividad a
internet.

Necesidad de inversién inicial
significativa en desarrollo de
contenido y tecnologia.

Competencia con otras plataformas
educativas establecidas.

Posible falta de reconocimiento de
marca en un mercado saturado.

Cambios en las regulacione
gubernamentales sobre
educacién en linea.

Rapida evolucién de la
tecnologia y la competenciz

Amenazas de ciberseguridad vy
pirateria de contenido.

Posible resistencia cultura
social hacia la educacién d
en ciertos sectores.

Amenazas

necesaria para completar esta actividad.

‘Qué me

tal
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer —
emprendimiento

Slogan ~__ _»

Colores
principales de mi
marca ~ ¥

empresarial
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer —
emprendimiento

Slogan ~__ _»

Colores
principales de mi
marca ~ ¥

empresarial
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

T
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

T
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades '
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades '
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L4 cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

> Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
L4 cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

> Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.





image16.jpg
R RO R R R B b R B e

Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y cémo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

¢cCoémo se liquida una empresa?
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Coordinador
Director del desarrollo
Equipo de desarrollo
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Investigacion de mercado (1
-2 meses), Desarrollo de
contenido educativo (3-6
meses), Desarrollo de la
plataforma tecnoldgica (4-8
meses), Pruebas beta (2-3
meses), Lanzamiento inicial
(1 mes), Marketing y
promocioén (1-3 meses) y
Mejoras continuas (desde el
lanzamiento).
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?

(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

] ] ]
EmE
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?

(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

] ] ]
EmE
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontrards una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e ElN N8B ~

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

la_idea de negocio es el punto de partida de
cualquier emprendimiento. Se trata de una
concepcion inicial que surge al identificar una
oportunidad, una necesidad sin satisfacer o un
problema que se puede resolver de manera
innovadora en el mercado. Esta idea puede surgir
a partir de la observacién de tendencias, la
identificacion de vacios en el mercado o la
L La cl . I

) e abord idad d

manera unica y valiosa para los clientes

les. La idea d . | ori

en el proceso de emprendimiento y sirve como
base para el desarrollo de un plan de negocios
mas detallado, donde se exploran aspectos como
el modelo de ingresos, el publico objetivo, la
estrategia de marketing, entre otros.
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Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
Facilitar el acceso a la educacion de calidad a través de p

digitales interactivas, proporcionando herramientas innovad
fomenten el aprendizaje autodirigido y el desarrollo de habilic

—estudiantes de todas las edades y niveles educativos.

L d e -
Vision:
L]
Ser reconocidos como lideres en el sector de la educacion digital,
transformando la forma en que se ensena y se aprende a nivel global, y

: o a individ I o el I | oz

potencial a través del conocimiento y la educacidn accesible.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente genera

Director d¢ Director de Director de

Desarrollo de : Marketin
Contenido Tecnologia ;

Director de Gerente de Gerente de

Expgnenaa el Operaciones Finanzas
Usuario
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Nuestro emprendimiento se compromete a fomentar la

inclusion y la igualdad de oportunidades en el acceso a
educacion. Implementaremos programas y recursos desti
a comunidades desfavorecidas, ofreciendo becas, desct
y. acceso gratuito a contenido educativo de calidad. Ade
promoveremos la diversidad y la equidad en nuestro equi
garantizando un ambiente laboral inclusivo y respetuoso.

Sostenibilidad ambiental:

Para garantizar la sostenibilidad ambiental, implementarem
practicas empresariales responsables que minimicen nues
impacto ambiental. Utilizaremos tecnologias eficientes y
energias renovables en nuestras operaciones. También
promoveremos el uso responsable de los recursos naturc
reduccion de residuos, fomentando la conciencia ambient
entre nuestros empteados y usuarios:

Sostenibilidad econdmica:

Nuestro emprendimiento se enfocara en alcanzar una
sostenibilidad econdmica a largo plazo, asegurando la
rentabilidad y el crecimiento del negocio. Implementaremos
estrategias financieras sdlidas, diversificando nuestras fue
de ingresos y controlando los costos de manera eficient
Ademas, mantendremos una relaciéon equilibrada entre calida
accesibilidad-en nuestros productos vy servicios; garantiza
que sean accesibles para una amplia audiencia sin
comprometer nuestra vighilidad econdmica.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

|nstitucione

educativas

(para

colaboracién
contenido).

Plataformas

tecnoldgicas
(para desarrollo
y alojamiento

Organizacione

sin fines de
lucro (para
programas de
becas y acceso
gratuito).

Actividades
clave

Desarrollo de
contenido educativa
interactivo.

Desarrollo y
mantenimiento de I3

plataforma tecnoldgiga

Marketing y promog
para adquisicion d
usuarios.

Atencién al cliente
soporte técnico

Recursos
clave

Equipo de desarrollo
contenido.

Equipo de tecnolog
desarrollo web.

Equipo de marketin
adquisicién de usua

Plataforma tecnoldgica
y servidores.

Capital financiero p
operaciones y
crecimiento.

Estrucutra de costos

Desarrollo de contenido.

Desarrollo y mantenimiento de la plataforma tecnoldgica.

Gastos de marketing y promocion.
Costos operativos (personal, infraestructura, etc.).

Recuerda:

Propuesta
de valor

Acceso a
educacién de
calidad desd
cualquier lugar.

Contenido
interactivo y
personalizado.
Flexibilidad e
horarios y
ritmo de
aprendizaje.

Programas de
becas y acc
gratuito pa
comunidades
desfavorecidas

Relacion con | Segmento

el cliente

Atencidn al clie
personalizada.

Comunidad en li
para compartir
experiencias y
recursos.

Programas de
fidelizacion y
seguimiento del
progreso del
estudiante.

Plataforma en linea
(sitio web, aplicacién
movil).

Marketing digital (redes
sociales, publicidad
linea).

Alianzas con
instituciones educa
y organizaciones sin

fines de lucro.

de clientes

Estudiantes d

todas las edades
y niveles
educativos.

Profesionales
que buscan
actualizar sus
habilidades.

Instituciones

educativas en

busca de
contenido
complementario.

Fuentes de ingresos

Venta de acceso a contenido premium.

Suscripciones mensuales o anuales.

Modelos de monetizacion complementarios (publicidad,
patrocinios, etc.).

En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




