




Un negocio es aquello que planificamos para lograr ganar dinero, de manera eficaz 

y ordenada, para asi poder lograr ofrecer servicios o productos para satisfaccer a

futuros clientes. Va a ser nuestro punto de inicio para poder lograr crear nuestra popia 

empresa como por ejemplo un negocio de carne vegana.



Ofrecer alternativas deliciosas y saludables a la carne tradicional, promoviendo el 

el bienestar animal y la sostenibilidad ambiental, mientras satisfacemos las necesi

dades y preferencias de nuestros clientes.

La renovacion e invención en la forma en que el mundo consume proteinas, con

tribuyendo a un mundo y un futuro más saludable y sostenible para la población 

y a el planeta.
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garantizando en el contrato condiciones justas de trabajo, garantizando la diversidad

 e inclución de empleado y clientes, fomentando la importancia de tener una dieta sa

ludable y también hábitos.

trabajaremos con ingredientes sostenibles, priorizando los de cultivo regenerativo

y tambien gestionando los residuos implementando programas para los desechos 

organicos, utilizaremos técnicas de reducción de consumo de agua.

se desarrollara un plan de negocio detallado que incluya estudio del mercadon y pro

yecciones financieras, se mantendra constante monitoreo con las tendencias del mercado

y se implementara estrategias de marketing digitales y tradicionales.
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proveedores de
ingredientes y 
materias primas

distribuidores

restaurantes o 
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 (sin gluten, soja)
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 contribuye a la
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virtual.

veganos y
 vegetarianos

personas 
concientes de la
salud.

consumidores 
preocupados por
el bienestar ani
mal.

personas con 
alergiaso intoleran
cias alimentarias.

personas intere
sadas en provar
la comida vegana.

costos de producción y materia prima, gasto 
marketing y publicidad, salarios y beneficios
del personal,gastos administratios y operativos.

ventas directas de productos, eventos espe
ciales, talleres de cocina vegana, venta de
mayoristas, suscripciones mensualespara en
tregas recurrentes.



se ofrecera productos únicos y
diferenciadps en el mercado, 
destacando por su sabor, textura
y valor nutricional, compromiso con 
practicas sostenibles que atraen 
a los consumidores concientes 
del medio ambiente y bienestar 
animal.

ostos de producción elevada,
dificultad de aumentar la producción
sin comprometer la calidad y 
sostenibilidad,falta de recono
cimiento de marca, precio del 
producto.

crecimiento del mercado vegano, 
tendencia de salud y bienestar,
marketing digitalque lograra aumentar
el alcance del producto,educación 
y concientización acerca de la 
importancia de los prductos veganos

competencia en el mercado,
se obtenran muchas percep
ciones negativas y habrá 
muchos pejuicios, volatibilidad
del precio de los ingredientes
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¡Dale un rico sabor a tu vida sin lastimar a nuestros amigos

de la granja!



ALquiler de un local 40,000


salarios del personal 30,000


seguros  6,000


mantenimiento 5,000


publicidad 2,000


costos legales y contables 10,000

costos administrativos 30,000

leche vegetal 18,000


envases y etiquetas 5,000


mano de obra temporaral 15,000


carne vegetal 12,000


comisiones de ventas 10,000


marketing digital 20,000


yogurt vegano 12,0000

 40,000 



7, 75

310,000



establecimiento


licuadoras


hornos

equipos de refrigeración



base de clientes


talleres 

logo


slogan



 salrios de los empleados


pagar el terreno para la construcción del local

impuestos


pagar el congelador

marchamo del vehiculo de transporte



existe un comercio llamado mundo vegano que ofrece gran variedad de menús y comidas acerca de este tipo de estilo de vida, además de que promueven e incentivan a que más personas logren adoptar este 

tipo de estilo de vida y también esta la 
bodega vegana que también es otra gran opción si estas interesado en 
empezar a indagar en este estilo de vida.



el cumplimiento legal  se debe de hacer en las empresas para

evitar sanciones multas o que se tenagn que llevar a cabo acciones

legales.

por medio de distintos pasos donde se toma en cuenta  quienes 

administran el proceso de liquidación, notificar a inversionistas o acreedores, se hace un inventario de pasivos y activos
venta de activos cancelación de contratos, disolución legal y liquidación final.



veganos y vegetarianos.

queremos romper prejuicios acerca de la carne y comida vegana y buscar una solución a esas personas que buscan reducir el consumo de carne. 

 para promover la importancia de la salud, el bienestar animal y la protección del medio ambiente.

analizar el impacto  potencial
del emprendimiento vegano en el mercado de alimentos para así lograr una base alimentaria más sostenible e informar a la población acerca de sus ventajas.

analizar el flujo del mercado, estudiaremos los gustos de nuestros consumidores, evaluaremos nuestros productos.

identificar las preferencias de nuestros consumidores así como la concientización de la importancia de cuidar nuestro ambiente y esperamos obtener una buena base acerca de la aceptación de nuestro producto.

empleados, equipo y materia prima para realizar el producto, espacio en el cual se relizara la compra y venta

en el primer mes iniciaremos la planificación, en el segundo recopilaremos datos del mercado, en el tercer evaluaremos los productos y haremos un análisis financiero  y en el cuarto conclusiones y elaboraremos estrategias.

planificación gerente y administración, recopilación de datos el área de financiamiento,
evaluación de productos 
área nutricional, y el estado del mercado en el área de ventas






