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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Maquillaje- salon de belleza

La idea de mi negocio es servicio de maquillaje
tanto en un salén como a domicilio de esa
manera ayudarle a esas mujeres con

—inseguridad-aque se vean bellasyrompanese
eblstaeule tambien d’lal ”I“e aleellleeel pe,| 'I'". I

un excelente servicio

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Nei
La idea de mi negocio es servicio de maquillaje tanto en un salón como a domicilio de esa manera ayudarle a esas mujeres con inseguridad a que se vean bellas y rompan ese obstáculo también darme a conocer por mi talento como maquilladora la clave sería brindar un excelente servicio 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Es que el cliente quede satisfecho con mi
servicio

Vision:
Mi vision es tener un salén donde las personas se
sientan a gusto y les brinde confianza

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefe General
(Yo)

i i Empl
_ - “



Nei
Es que el cliente quede satisfecho con mi servicio 

Nei
Mi visión es tener un salón donde las personas se sientan a gusto y les brinde confianza 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

El maquillaje que aplico seria bajo una
aprobacion farmaceéutica de esa manera no
afectaria en el acné o alergias

Sostenibilidad ambiental:
Para la marca de maquillaje que tengo en
mente sacar en un futuro quiero que no
contenga quimicos asi es de ayuda tanto para

—elambiente como para quienes utiizanesa
¥ I o

Sostenibilidad economica:
Ayudarle a las personas vendiendo productos y
también aplicandoles maquillaje en precios
comodos asi es mas accesible para todo publico

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Nei
El maquillaje que aplico seria bajo una aprobación farmacéutica de esa manera no afectaría en el acné o alergias 

Nei
Para la marca de maquillaje que tengo en mente sacar en un futuro quiero que no contenga químicos así es de ayuda tanto para el ambiente como para quienes utilizan esa línea de maquillaje 

Nei
Ayudarle a las personas vendiendo productos y también aplicándoles maquillaje en precios cómodos así es más accesible para todo público 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Mis
sSocios
claves
son
personas
de mi
entorno
de
conflanza
por
ejemplo
mis
amigos
mas
cercanos
y mi
familia

Actividades
clave

fabricay
entregarlo
por medio
de pedido
guardando
contactos
por medio

Recursos
clave

Por medio
de cursos e
aprendido y
tengo
experiencia

Estrucutra de costos

Son los gastos que asume

por ejemplo el pago de

empleadas

Propuesta
de valor

Hacer
domicilio
es decir ir
a donde
los
clientes ya
sea a
maquillarla
0
entregarles
productos

Relacidon con

el cliente

estar
preguntandp
les como

les parecio
el producto
0 sobre si

les gusto e

Canales

negocio

propio, clafo
todo va pogc

a alquilar
hacer

Segmento
de clientes

Que toda
la
poblacion
se sienta a
gusto en
su trabajo

Fuentes de ingresos

Eso depende del trabajo que
hagamos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Nei
Mis socios claves son personas de mi entorno de confianza por ejemplo mis amigos más cercanos y mi familia 

Nei
Son los gastos que asume por ejemplo el pago de empleadas 

Nei
Hacer domicilio es decir ir a donde los clientes ya sea a maquillarla o entregarles productos 

Nei
Hacer una fabrica y entregarlo por medio de pedido guardando contactos y por medio de redes sociales 

Nei
Por medio de cursos e aprendido y tengo experiencia

Nei
por ejemplo estar preguntándoles como les pareció el producto o sobre si les gusto el maquillaje que les hize

Nei
Mi meta es tener mi negocio propio, claro todo va poco a poco por mientras voy a alquilar y hacer trabajos a domicilio 

Nei
Que toda la población se sienta a gusto en su trabajo 

Nei
Eso depende del trabajo que hagamos 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

Capacidad de negocios No contar con un lugar
amplio

apacidad para planificar

Falta de moviliario

Recibir cursos Contar con poco tiempo
para
capacacitarnos

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Nei
Recibir cursos para capacacitarnos 

Nei
Capacidad de negocios 

Nei
No contar con un lugar amplio 

Nei
Falta de moviliario 

Nei
Contar con poco tiempo

Nei
Capacidad para planificar 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N 4
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi
=
marca N ,@

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Nei
El maquillaje es vida

Nei

Nei

Nei

Nei

Nei

Nei
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

20.000 regalias
’ 70.000 impuestos ‘ a clientes

50.000 renta del local 50.000 publicidad
‘ 20.000 seguro ’ 60.000 mantenimiento
10.000 papeleria 100.000 materia prima

. 100.000 productos . 50.000 transporte
20.000 préstamo 15.000 luz
‘ 10.000 préstamo ‘ 200.000 muebles/espejos

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 5 millones ]

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Nei
70.000 impuestos

Nei
50.000 renta del local 

Nei
20.000 seguro 

Nei
10.000 papelería 

Nei
100.000 productos 

Nei
100.000 materia prima

Nei
10.000 préstamo

Nei
15.000 luz

Nei
200.000 muebles/espejos

Nei
50.000 transporte

Nei
60.000 mantenimiento 

Nei
20.000 regalías a clientes 

Nei
5 millones 

Nei
50.000 publicidad 

Nei
20.000 préstamo 


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 0.188 J

Punto de equilibrio 564.000
monetario E [@ )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Nei
0.188

Nei
564.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

‘ 100mil compra de maquillaje ‘ 400 mi salario

‘ 300mil muebles . 70 mil préstamos por pagar
‘ 250 mil instalaciones ‘ 50 mil seguro por pagar
‘ 300 mil materias primas ‘ 100mil cuentas por pagar
‘ SOmil IVA ‘ 50mil préstamo

: . 60 mil prestamo
‘ 50mil papeleria y utiles ‘ bancario
‘ 70mil sillas ‘ 100mil provedores

. 20 mil Seguro por pagar ‘ 70mil impuestos

. 100mil efectivo en cajas ‘ ] e e

‘ S0mil inventarios . 30 mil cuenta por
pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Nei
100mil compra de maquillaje 

Nei
300mil muebles 

Nei
250 mil instalaciones 

Nei
300 mil materias primas 

Nei
50mil IVA

Nei
50mil papelería y útiles 

Nei
100mil provedores 

Nei
70mil sillas

Nei
20 mil Seguro por pagar 

Nei
70 mil préstamos por pagar 

Nei
50 mil seguro por pagar 

Nei
100mil efectivo en cajas 

Nei
50mil inventarios 

Nei
100mil cuentas por pagar 

Nei
50mil préstamo 

Nei
60 mil prestamo bancario 

Nei
30 mil cuenta por pagar 

Nei
40mil cuenta pendiente

Nei
70mil impuestos 

Nei
400 mi salario 
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— = Actividad #10
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= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
== Hay muchos salones de belleza en mi caso es un salon

— = equipado para personas con discapacidad por ejemplo una
— persona con mal de la vista tiene para lenguaje para ciego

— = —aparte tiene bafios para que una persona discapacitada pueda
— ingresar también el local va a tener una zona equipada como
; er( | lead 4n

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
I bajar los precios y
— = mejorar la calidad.



Nei
Hay muchos salones de belleza en mi caso es un salón equipado para personas con discapacidad por ejemplo una persona con mal de la vista tiene para lenguaje para ciego aparte tiene baños para que una persona discapacitada pueda ingresar también el local va a tener una zona equipada como tipo guardería para que las empleadas no tenga preocupación 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Que podemos ayudar con el fortalecimiento de
la economia de nuestro pais, la prevencion de
sanciones o0 multas por parte de las

—autoridades fiscales contingencias fiscates

cComo se liquida una empresa?

La liguidacion de una empresa consiste en la
extincion de tu negocio o empresa a traves de
esta operacion la compainiia saldara todas las

y, por ultimo, repartira el patrimonio gue aun
quede en la empresa entre los socios



Nei
Que podemos ayudar con el fortalecimiento de la economía de nuestro país, la prevención de sanciones o multas por parte de las autoridades fiscales contingencias fiscales

Nei
La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa a través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)
El motivo de este
emprendimiento
es para
embellecer a
todas las mujeres

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Necesitamos todo lo

gue tiene que ver con
maquillaje por ejemplo

desmagquillarte,

brochas y un ambiente

bonito para que las
personas se sientan
agusto

Que las mujeres padecen de inseguridad mi
proposito es ayudarle a superar eso

El propdsito es reducir
la inseguridad

Para la poblacion de hoy
en dia y las proximas

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)
Practicar | :
Ver tutoriales en ((j)qe als mujeres
internet daejen 1a
inseguridad
¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)
En el colegio En este caso seria

maquillando a mis solo yo

comparieras para ir
practicando


Nei
El motivo de este emprendimiento es para embellecer a todas las mujeres 

Nei
En el colegio maquillando a mis compañeras para ir practicando 

Nei
En este caso sería solo yo 

Nei
Practicar 
Ver tutoriales en internet 

Nei
Que las mujeres dejen la inseguridad 

Nei
Necesitamos todo lo que tiene que ver con maquillaje por ejemplo desmaquillarte, brochas y un ambiente bonito para que las personas se sientan agusto 

Nei
Que las mujeres padecen de inseguridad mi propósito es ayudarle a superar eso 

Nei
El propósito es reducir la inseguridad 

Nei
Para la población de hoy en día y las próximas 


—
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NOTAS

Mi negocio es de maquillista ya que hoy en dia
muchas personas cuentan con bastantes
recursos econémicos y les gusta ser

en dia tienen incpgllridad tal vez sufren de

acné por lo que les da inseguridad lucir su cara
sin maquillaje entonces mi empresa también
se basa en ayudar a esas mujeres con
inseguridad a que se vean bellas sin importar
elmaquiltaje
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Nei
Mi negocio es de maquillista ya que hoy en día muchas personas cuentan con bastantes recursos económicos y les gusta ser maquillada por otra persona también para ayudarles porque muchas de las mujeres hoy en día tienen inseguridad tal vez sufren de acné por lo que les da inseguridad lucir su cara sin maquillaje entonces mi empresa también se basa en ayudar a esas mujeres con inseguridad a que se vean bellas sin importar el maquillaje 




