




Será una Boutique de moda con las mejores telas
y prendas de la moda Europea de la más alta calidad y
también le quiero brindar a mis clientes el mejor trato,

precios y opciones en toda la tienda. 

Debe ser un negocio muy bien pensado para que sea
 un éxito total, sea sumamente reconocido y

 recomendado.

Debo pensar muy bien como y por donde empezar a 
ubicar todo para que a la hora de empezar a ejercer

todo este en orden y cada acción este más que pensada.



Quiero que sea un lugar recomendado y del mayor agrado de
todas las personas que la visiten. Que todas encuentren siempre

lo que busquen y se retiren felices con su compra y su trato.

Ser un lugar distinguido, acogedor, reconocido por su gran labor,
brindar la máxima ayuda y calidad y sobre todo dar respeto a los

todos nuestros clientes.

Directora

Gerente Contador Marketing

Vendedor Vendedor Vendedor



Esta se refiere a no dañar los derechos humanos, por eso mi
emprendimiento va a ser libre de que entre cualquier persona

que así lo desee, a todos se les dará el mismo derecho y
respeto que merecen, con toda la ética correspondiente y así

mismo a la contribución social.

Nuestro diseño de empresa contará con áreas al aire libre para
la mayor distribución de aire y contribución a la sostenibilidad

ambiental. 
También cuenta con pequeños jardines tanto dentro como

fuera del lugar.

Vamos a buscar eficiencia empresarial en la gestión de los
recursos, rechazar lo que no es rentable, ser racional para

buscar el bienestar económico tanto de la empresa como de
los clientes, ser inteligentes a la hora de buscar materia

prima, saber distribuir y manejar bien los dineros y recursos.



Algunos socios
clave serian

proveedores,
fabricantes,

distribuidores,
aliados

estratégicos,
instituciones
financieras,

empresas de
logística,

empresas de
exportación,
entre otros

Investigación y
desarrollo de las 

prendas.
Producción y

fabricación de las
prendas.

Comercialización y
publicidad de las

prendas. 
Atención al cliente y

soporte técnico.

Tener un
precio justo

tanto para los
clientes como
para nosotros.
Pero a la vez

estar ganando
lo suficiente
para poder

tener en
buenas

condiciones
tanto la

tienda, la
producción y

nuestras
ganancias.

Darle el mejor
servicio al

cliente para
que se vayan
satisfechos y 

que regresen a
la sucursal por
un buen trato.

Van a tener
bastante

segmentos de
la tienda de
donde elegir
los productos
deseados, con

la mejor
calidad y

producción
del mercado.

Por medio de
posters,

anuncios de
televisión,

redes sociales
y boletas en

calles.

Hay que poner un arduo trabajo para
hacer  un buen planeamiento sobre los

costos que tendrá todo en la tienda.

Todas las ventas
Capitales propios
Socios afiliados

Donaciones

Telas,
maquinas de

cocer,
personal

ayudante,
clientes,

materia prima
para

producción



Puntualidad
Responsabilidad

Inteligencia emocional
Liderazgo

Trabajo en equipo
Capacidad de adaptación

Compromiso
Ambición

Imaginación

Alto costo de producto respecto
a la competencia.

Incumplimiento de las políticas
empresariales. 

Deficiencia en atención al
cliente.

Falta de financiamiento. 
Ausencia de capacitación. 

Deficiencias en el inventario.
Insuficiente investigación de

mercado.

Innovación. 
Franquicias. 

Diversificación. 
Adquisiciones. 

Marketing digital. 
Observa las tendencias. 

Realiza una investigación de
mercado.

Analiza a la competencia.

El daño a la reputación de la
marca.

Crecimiento de la
competencia.

Cambios reglamentarios y
legislativos.

Delito cibernéticos.
Falta de innovación.

Interrupción del negocio.



La perfección del glamour 
de la moda Italiana 

en su máxima expresión.

NEGRO ROJO BLANCO



Internet

Hilos

Alquiler

Impuestos

Salarios

Agua

Energía

Telas

Hilos para cocer

Materias Primas

Muebles

Comida

Factureros

Suministros

50,000cada prenda



15

2,250,000



Créditos bancarios

Alquileres

Salarios

Servicios públicos
Anticipos recibidos de clientes

por productos 

Garantías
Reservas para
contingencias

IVA

Préstamos comerciales

Cuentas por pagar a
proveedores

Inventario de mercancía

Efectivo en caja

Cuentas bancarias

Créditos fiscales

Mercancía en consignación

Equipo informático

Reputación de marca

Vehículos utilizados

Terrenos y edificios

Maquinaria utilizada



El estilo francés es muy característico, especial, delicado y
fino, así que en el mercado actual se encuentran

aproximadamente 30 en el mercado Costarricense. 
Es algo limitado y poco cotizado, pero en regiones de

mayor volumen de personas se encuentran estas sedes.

Ya hablando de productos, estas telas y cortes son
manejados con extremo cuidado ya que son de una

exportación extremadamente cautelosa (de cuidado) ya
que no puede tener absolutamente ningún defecto, por el
cual muy pocas agencias de exportación se dedican a esto,

aproximadamente solo 5 agencias de exportación se
dedican a traer telas para  su comercialización

directamente de Italia.



Decidir la liquidación - Nombrar un liquidador

Notificar a las autoridades - Inventariar activos y pasivos

Vender activos - Pagar a acreedores

Distribuir el remanente - Cancelar registros

Cerrar cuentas bancarias - Cumplir con obligaciones fiscales

Las obligaciones tributarias son importantes porque:
Financian al Estado y sus funciones.

Redistribuyen la riqueza y promueven la equidad.
Regulan la actividad económica.

Estabilizan la economía en momentos de crisis.
Fortalecen la legitimidad del Estado.



La venta y contabilidad

Porque, proporciona control financiero, facilita la toma de
decisiones con datos financieros, asegura el cumplimiento legal y

fiscal y permite evaluar el rendimiento comercial.

Para mí, y para clientes a futuro 

Recaudar
fondos para una
inversión y para
dar a conocer la
marca y todos

los servicios que
brindaremos.

Una comida en un
restaurante extenso y
reconocido para que

lleguen la mayor
cantidad de personas y

también dar una
charla sobre mi

negocio y todo para
que lo conozcan. 

Dar una buena
impresion,lograr

nuevos socios, clientes
y seguidores de dicho

negocio, nuevos
apoyos y

contribuciones.

Restaurante1.
Conferenciantes2.

Los clientes3.
 Asociados y nuevos

socios
4.

Prendas de
muestra 

5.

Con un día en especifico,
reservamos el lugar, 22
días antes mandamos
invitaciones, 3 meses
antes debe estar todo

debidamente
coordinado y listo

Entre la dueña (yo) y
mis socios y/e afiliados




