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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

. o idad_trabai

ocupacién que se realiza con el fin de obtener
una ganancia econdémica, también es crear
una oferta o satisfacer la demanda de un
producto o un servicio.

L J [ -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Naomy
Un negocio es cualquier actividad, trabajo u ocupación que se realiza con el fin de obtener una ganancia económica, también es crear una oferta o satisfacer la demanda de un producto o un servicio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Proveer un ambiente seguro donde mis clientes
puedan crear su propia empresa de negocios con
experiencia de calidad y que tengan precios
accesibles

Vision:

Somos lideres de una innovacion y disefios de
nuestros propios negocios, buscamos ayudar a
la poblacién a crear un rendimiento optimo
para sus bienes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Asamblea de socios

. Administrativo Dpto. Comergial

Gontabilidad

Despachos



Naomy
Proveer un ambiente seguro donde mis clientes puedan crear su propia empresa de negocios con experiencia de calidad y que tengan precios accesibles 

Naomy
Somos líderes de una innovación y diseños de nuestros propios negocios, buscamos ayudar a la población a crear un rendimiento óptimo para sus bienes.

Naomy
Asamblea de socios 

Naomy
Dpto. Administrativo 

Naomy
Contabilidad 

Naomy
Dpto. Comercial 

Naomy
Compras Nacionales 
e Internacionales 

Naomy
Dpto. de Operaciones 

Naomy
Bodegaje 
Re Empaque
Despachos 



Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Nos preocupamos por garantizar que todas las
personas tengan acceso a los recursos y
servicios necesarios para una vida digna

Sostenibilidad ambiental:
_Nos encargamos de crear un ambiente

equilibrado generado por la relacion armonica
entre la poblacion y la empresa que la rodea y
de la cual forma parte, y que esta relacion
permanezca por un fargo tiempo

Sostenibilidad economica:
Brindamos una capacidad que tiene una
organizacion de administrar sus recursos
propios y generar rentabilidad a largo plazo de
forma responsable

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Naomy
Nos preocupamos por garantizar que todas las personas tengan acceso a los recursos y servicios necesarios para una vida digna

Naomy
Nos encargamos de crear un ambiente equilibrado generado por la relación armónica entre la población y la empresa que la rodea y de la cual forma parte, y que esta relación permanezca por un largo tiempo 

Naomy
Brindamos una capacidad que tiene una organización de administrar sus recursos propios y generar rentabilidad a largo plazo de forma responsable 


Actividades
clave

Socios
clave

Produccién
Disefo
Marketing
Comercializ

Proveedores
nvasores

Recursos
clave

Bodega
edes socis
Paginas wek

Estrucutra de costos

0stos f1j0s
Sueldos de trabajadores

publicidad

Actividad #4

Propuesta
de valor

La oferta
a los
clientes
Lo que
nos hace
marcar
una
diferencia

Solucion
es a los
problema

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con

el cliente

Venta
presencial
Venta a
traves de
paginas
web

Canales

Paginas we
Instagram
WhatsApp
Local

Venta presencial
Venta por internet

Segmento
de clientes

Hombre,
mujeres,
otros
Nifos,
adultos,
abuelos
Qué
edades
tienen
Preferenci
asy
gustos

Fuentes de ingresos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Naomy
Producción 
Diseño 
Marketing 
Comercialización 

Naomy
La oferta a los clientes 
Lo que nos hace marcar una diferencia 
Soluciones a los problemas 

Naomy
Venta presencial 
Venta a través de páginas web 

Naomy
Hombre, mujeres, otros
Niños, adultos, abuelos
Qué edades tienen 
Preferencias y gustos 

Naomy
Páginas web 
Instagram
WhatsApp 
Local

Naomy
Oficina 
Bodega
Redes sociales 
Páginas web 


Naomy
Proveedores 
Invasores 
Socios 
Algún tipo importante para tu negocio 

Naomy
Costos fijos
Sueldos de trabajadores 
Impuestos 
Costos de publicidad 

Naomy
Venta presencial 
Venta por internet 


Actividad #5

(@ Fortalezas

Identificarme con las
caracteristicas en las
gue me destaque y
gue me ayudaran a
alcanzar mis objetivos
y concretar mis planes

Estudiar aquellos
elementos
externos, cambios o
tendencias de las
cuales podria
sacara ventaja o
beneficio

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

Determinar mis
puntos negativos y
aquellas
caracteristicas que
necesito mejorar,
bien sea en mi
personalidad o en mi
parte profesional

Destacar aquellas
situaciones o
acontecimientos que
me impidan o pongan
en peligro la
consecucion de mis
objetivos

Q) Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Naomy
Identificarme con las características en las que me destaque y que me ayudarán a alcanzar mis objetivos y concretar mis planes 

Naomy
Determinar mis puntos negativos y aquellas características que necesito mejorar, bien sea en mi personalidad o en mi parte profesional 

Naomy
Estudiar aquellos elementos externos, cambios o tendencias de las cuales podría sacara ventaja o beneficio

Naomy
Destacar aquellas situaciones o acontecimientos que me impidan o pongan en peligro la consecución de mis objetivos 
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer
emprendimiento

Todo comienza por un
buen negocio
Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Naomy
Todo comienza por un buen negocio 

Naomy

Naomy

Naomy
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Actividad #7
Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
Mis costos fijos Mis costos variables
Personal administrativo Arroz 11 kg
@ 240000 £10 000
Seguros Frijoles 9 Kg
¢25 000 12 000
‘ Alquiler ‘ Huevos Docena
¢35 000 Z14 000
€20 000 €11 000
Electricidad Manzanas 7 Kg

‘€36 000 ‘ €16 000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @500 000 Aproximado ]

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Naomy
Personal administrativo ₡40 000

Naomy
Seguros ₡25 000

Naomy
Alquiler ₡35 000

Naomy
Servicios €20 000

Naomy
Arroz 11 kg 
€10 000

Naomy
Frijoles 9 Kg 
₡12 000

Naomy
Huevos Docena 
₡14 000

Naomy
Azúcar 13 Kg
 €11 000

Naomy
Electricidad 
€36 000

Naomy
Manzanas 7 Kg
€16 000

Naomy
500 000 Aproximado


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— [ 0,35 unidades J

Punto de equilibrio

monetario > [ 19656 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Naomy
0,35 unidades 

Naomy
19 656


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Muebles y utiles

‘ Deudores por ventas

‘ Equipos de

‘ computacion

Documentos a

Cobrar
O

‘ Mercaderias

. Tarjetas de
. crédito
‘ Caja

Pasivos

‘ Acreedores
. Proveedores

‘ Documentos por

‘ Pagar

‘ Valores diferidos
Pagar

O

‘ IVA débito

‘ Fiscal

‘ IVA Saldo a

. Pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Naomy
Muebles y útiles 

Naomy
Deudores por ventas 

Naomy
Equipos de 
computación 

Naomy
Documentos a
Cobrar 

Naomy
Mercaderías 

Naomy
Tarjetas de 
crédito 

Naomy
Caja

Naomy
Acreedores 

Naomy
Proveedores 

Naomy
Documentos por
Pagar 

Naomy
Valores diferidos 
Pagar

Naomy
IVA débito 
Fiscal 

Naomy
IVA Saldo a 
Pagar 
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= Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
——— ] . .

——— En el mercadﬂ é(a ex|sten varias emp[esas q”e

—= ofrecen servicios iguales a los de mi empresa

—> entre ellas estd Amazon, ya que esta empresa

ofrece servicios de experiencia a los

candidatos para que se animenacrearsu
. | | .. |

pnhlar‘ir’m

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
— = elegir y contribuye a
S bajf';\r los preciosy
— = mejorar la calidad.



Naomy
En el mercado ya existen varias empresas que ofrecen servicios iguales a los de mi empresa entre ellas está Amazon, ya que está empresa ofrece servicios de experiencia a los candidatos para que se animen a crear su propia empresa de productos y servicios a la población.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

l‘m w l"l

l‘m
AR

W

Importancia de las obligaciones tributarias:

i V

Son importantes ya que ellas garantizan que
cada individuo y empresa contribuyan de
manera proporcional a su capacidad
economica.
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cComo se liquida una empresa?

|
|

| l‘|l
| WV

Vv

La liquidacion de una empresa consiste en la
extension de tu negocio o empresa, a través de esta
operacion la compania saldara todas las deudas
pendientes frente a terceros, cobrard los créditos
pendientes-frente-a-sus-deudores-y, por-ultime,
repartira el patrimonio_que aun quede en la empresa
entre los socios

|
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Naomy
Son importantes ya que ellas garantizan que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica.

Naomy
La liquidación de una empresa consiste en la extensión de tu negocio o empresa, a través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para que la
poblacion trabaje
y experimente e
intente un animo
para crear su
propia empresa

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

La participacion
de la poblacion
Patrocinadores
Donaciones
Entres otros

Asamblea de socios

Mantener informados a los socios
accionistas, tomar buenas decisiones y
procurar e desarrollo economico

Para la poblacion costarricense

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

Charlas

Recorridos guiados
por la empresa
para mejor
conocimiento

Un dia de prueba
para mejor
experiencia

Entre otros

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

En el transcurso
de 1 a 3 anos

¢Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Que la poblacion
interesa en
nuestras empresa
salgay se animey
funde su propia
empresa comercial

. Quién lo hace?
(Responsables)

Nuestras empresa
hace posible la
creacion de esta,
asumiendo las
responsabilidades
adecuadas


Naomy
Asamblea de socios 

Naomy
Mantener informados a los socios accionistas, tomar buenas decisiones y procurar e desarrollo económico 

Naomy
Para la población costarricense 

Naomy
Para que la población trabaje y experimente e intente un ánimo para crear su propia empresa

Naomy
Charlas
Recorridos guiados por la empresa para mejor conocimiento 
Un día de prueba para mejor experiencia 
Entre otros 

Naomy
Que la población interesa en nuestras empresa salga y se anime y funde su propia empresa comercial 

Naomy
La participación de la población 
Patrocinadores 
Donaciones 
Entres otros

Naomy
En el transcurso de 1 a 3 años 

Naomy
Nuestras empresa hace posible la creación de esta, asumiendo las  responsabilidades adecuadas
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Naomy
Este trabajo me resultó muy entretenido ya que hace estoy informando y me informó yo misma a como crear una empresa en futuro 




