




Un servicio de entregas de comida a domicilio 



Nuestra misión es proporcionar un servicio de entrega de alimentos eficiente y
 
confiable, conectando a los clientes con sus restaurantes favoritos de manera

 rápida y segura.

Nuestra visión es ser la plataforma de entrega de alimentos preferida en nuestra comunidad,
 
reconocida por nuestra rapidez, eficiencia y compromiso con la satisfacción del cliente.
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Generación de empleo en la localidad

El emprendimiento ayudará a proporcionar oportunidades de empleo local,

 especialmente para repartidores y personal de atención al cliente, se ofrecerán

 condiciones laborales justas y oportunidades de desarrollo profesional.

Reducción de residuos

Se utilizarán envases y embalajes biodegradables y reciclables para minimizar e

l impacto ambiental durante los pedidos. Se incentivarán a los clientes a devolver

 los envases en centros de la empresa para la reutilización o reciclaje de los

 envases y embalajes.

Rentabilidad del emprendimiento a largo plazo 

Se mantendrá un equilibrio entré rentabilidad y sostenibilidad a largo plazo,

 asegurando que tu negocio sea financieramente viable sin comprometer los 

aspectos sociales y ambientales. 
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Entregas
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Costos laborales, costos de alimentos y suministros,
 costos de marketing y publicidad, gastos de
 mantenimiento de vehículos y tecnología 

Comisiones por entrega, tarifas de suscripción
 premium, acuerdos de reparto con restaurantes
 asociados, ingresos por publicidad
 y promociones destacadas en la aplicación



Amplia red de restaurantes
 asociados, equipo de
 repartidores altamente
 capacitados,
 tecnología avanzada
 de pedidos, excelente
 servicio al cliente

Dependencia de terceros,
 riesgo de entregas tardías,
 competencia intensa

Expansión a nuevos
 mercados geográficos,
 colaboraciones estratégicas 

Regulaciones y normativas
 cambiantes, riesgos de
 crisis y salud publica 



“Deliciosamente rápido a tu puerta”

Emanuel Elizondo
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Mantenimiento de la plataforma tecnológica: 50,000 colones

Alquiler de oficina/almacén: 200,000 colones

Salarios del personal administrativo: 150,000 colones

Costos de marketing y publicidad: 50,000 colones

Mantenimiento de la plataforma tecnológica: 50,000 colones

Gastos de servicios públicos (agua, electricidad, internet): 50,000 colones

Combustible para el vehículo de entrega: 200 colones

Comisiones a los repartidores: 200 colones

Costos de embalaje (bolsas, recipientes, etc.): 100 colones

Gastos de servicios públicos (agua, electricidad, internet): 50,000 colones

Costos de embalaje (bolsas, recipientes, etc.): 100 colones por entrega

1,500 Por envio
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Préstamos

Cuentas por pagar

Salarios y beneficios
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Software y licencias



Uber eats, Didi food, Glovo, Rappi, Pedidos ya, etc



Las obligaciones tributarias son cruciales para el funcionamiento de cualquier negocio

 y la economía en general. Cumplir con ellas tiene varias implicaciones importantes:

Legalidad y Conformidad: Cumplir con las obligaciones tributarias asegura que la empresa 

opera dentro del marco legal establecido por las autoridades fiscales. Esto evita sanciones,

 multas y posibles litigios legales que pueden surgir del incumplimiento.

Reputación: Mantenerse al día con los impuestos contribuye a una buena reputación comercial

. Los clientes, proveedores y socios confían más en una empresa que cumple con sus

 obligaciones legales.

Liquidar una empresa es el proceso de cerrar de manera ordenada sus operaciones,

 vendiendo sus activos y pagando sus pasivos. Los pasos generales son los siguientes:

Decisión de Liquidación: La decisión de liquidar la empresa debe ser aprobada por los 

propietarios, accionistas o junta directiva, según corresponda.

Notificación a las Autoridades: Informar a las autoridades fiscales y otros organismos

 reguladores sobre la decisión de liquidar la empresa.



El negocio de la coimda

Es algo solicitado dentro del mercado 

Profecionales con poco tiempo, familia que no quiera
cocinar, etc

Aprender a desarrollar un
negocio propio

Realizar la base del 
negocio Un negocio rentable a

largo plazo

Una fuente economica 
de donde iniciar En algún tiempo

Yo con algún próximo 
equipo de trabajo



Terminando el cuaderno de trabajo logré aprender mucho sobre el desarrollo

de una empresa y el como funciona




