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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k, 1.En la barra de herramientas debes

3, seleccionar la caja de texto.

2, 2.La opciéon que mejor te servira para

-, completar cada actividad es “Escribir

(4] texto”.

23 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
. click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Nuestro negocio se especializa en
la aplicacion de extensiones de
pestanas pelo a pelo. Nuestro
enfoque se centra en ofrecer
servicios de alta calidad que
realcen la belleza natural de
nuestros clientes. Ademas
ofrecemos un servicio de
maquillaje profesional
personalizado

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
nuestra mision es realzar la belleza natural de nuestros clientes mediante la
aplicacion de extensiones de pestanas pelo a pelo y maquillaje personalizado.
Nos comprometemos a proporcionar servicios de alta calidad que resalten la
individualidad y la confianza, buscamos crear una experiencia unicay
irrenplasable
Vision:

Nos esforzamos por convertirnos en el principal destino para quienes

buscan realzar su belleza con extensiones de pestafnas y maquillaje
personalizado. Queremos ser reconocidos como lideres en fa industria

_por nuestra excelencia en el servicioalcliente
Establezca su estructura organizacional. En cada

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

GERENTE

gerente de Gerente de ESTILISTA

recursos

marketing profesional

humanos

ASISTENTE esepcionista Personal de

estilista
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econdmico).

.....

CREACION DE EMPLEO: generara oportunidades de empleo
par estilistas,asistentes y personal de apoyo para crecimiento
profesional

INCLUISION Y DIVERSIDAD: ambiente inclusivo donde las
personas se sientan bienvenidas sin importanr su genero o
identidad

Sostenibilidad ambiental:

Optaremos por productos de maquillaje y
extenciones de pestanas que sean respetuosas
con el medio ambiente, organicos y libre de
crueldad animal

. - { | | P PR R F {oy pRpay
Sostenibilidad economica.

PRECIOS JUSTOS: precios competitivos y
transparentes para nuestros servicios,
asegurando que sean accesibles para la amplia
gama de clientes

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores
de productos
de bellezay
magquillaje de
alta calidad.

- Posibles
colaboracion
escon
salones de
belleza, spas
u otros
negocios
complementa
rios.

Influencers y
celebridades
para
promocionar
nuestros
servicios.

Actividades
clave

Aplicacion de
extensiones de
pestafias pelo a pelo.

- Maquillaje
personalizado para

diferentes ocasiones.

- Consultas y
Asesoramiento
personalizado para

ada cliente.

Recursos

Estilistas altamente
apacitados e
- Productos de alta

ecesarias para
ealizar los servicios

prinden un ambiente
omodo y acogedor
para los clientes.

Estrucutra de costos

Propuesta
de valor

- Extensiones
de pestanas de
alta calidad y
maquillaje
personalizado
para realzar la
belleza natural.
- Servicios
profesionales
que garantizan
un aspecto
impecable y
duradero.

- Atencion
personalizada y
ambiente
acogedor que
garantiza una
experiencia
unica para
cada cliente.

Rela_cibn con
el cliente

- Consultas previas
para entender las
necesidades
individuales de cada
cliente.

cliente y ofrecer
servicios adicionales.
- Ofertas especiales y
descuentos para
clientes recurrentes.

Canales

Redes sociales:
Instagram, Facebook,
etc.. para mostrar

uestro trabajo y
promocionar ofertas.
- Sitio web: Para
eservar citas, mostra
precios y servicios,

Publicidad local:

olletos, carteles y
lanuncios en medios

Segmento
de clientes

- Mujeres y
hombres que
desean realzar
su belleza.

- Novias y
participantes de
eventos
especiales
- Personas que
buscan servicios
de maquillaje
profesional para
ocasiones
especiales.

Fuentes de ingresos

- Costos de personal: Salarios y beneficios para estilistas y
personal de apoyo.

- Costos de materiales: Productos de belleza,
herramientas y equipos necesarios para los servicios.

- Costos operativos: Alquiler del local, servicios publicos,
publicidad y gastos generales del negocio.

- Venta de servicios de extensiones de pestaias pelo a pelo
- Maquillaje personalizado para eventos especiales y
ocasiones especiales.
- Venta de productos complementarios como productos d
cuidado de la piel y maquillaje.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(‘s\ Fortalezas

. Profesionales altamente
capacitados en la aplicacion de
extensiones de pestanas y
maquillaje.

. Ambiente acogedor y elegante

que brinda una experiencia unica

a los clientes.

. Uso de productos de belleza de
alta calidad y respetuosos con el
medio ambiente.

. Estrategia de marketing
efectiva a través de redes

Creciente demanda de servicios
de belleza personalizada,
especialmente para eventos
especiales y ocasiones
mportantes.

Expansion del negocio a través
de la apertura de sucursales en
otras ubicaciones estratégicas.

Desarrollo de nuevos servicios

omplementarios, como
ratamientos faciales o cursos de

aquillaje.

e_. Oportunidades

Debilidades ’b)

Dependencia de proveedores de
productos de belleza y maquillaje
para mantener la calidad de los
bervicios.

Limitaciones de espacio en el
ocal que pueden afectar la

apacidad para atender a mas

lientes simultaneamente.

Alta competencia en la industria
e la belleza, con la necesidad de
lestacarse entre otras empresas

Cambios en las tendencias de
pelleza que podrian afectar la
lemanda de servicios
pspecificos, como extensiones
le pestanas.

Posible aumento en los costos
e los productos de belleza y
alquiler de locales.

Competencia agresiva de otros
salones de belleza y spas que
pfrecen servicios similares.

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi /
primer — %

emprendimiento
ALMA

BY ANGELES J.A

"POTENCIA TU ENCANTO

Slogan ~.____» NATURAL CON ALMA"
Colores
principales de mi

NEGRO
o . BLANCO GRIS
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de

forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
@ °91 200 @ materiales 1500
electricidad 20000 promociones #>°%°
@ salarios 80000 @ ogastos de env;gosoo

seguros 30000

@ TOTAL: 190000 @® T1O0TAL: 195000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

(€ 28000

. v

\

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en 5 (
unidades , 1 225 ]

Punto de equilibrio

monetario — @ 343000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

® mobiliario ® impuestos
® materiales @ proveedores
® de trabajo @ cuentas

local ® por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

hay mas de 100 emprendimientos de
colocacion de extensiones de pestana y

~maquillaje en CR, cada uno de ellos con su
estilo, precio entre otra cosas diferentes sin
en cambio varios tienen todo similar

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

1. **Contribucion al Desarrollo Nacional**: Los impuestos recaudados se utilizan para financiar
infraestructuras, educacion, salud, y otros servicios publicos que son fundamentales para el

desarrollo y el bienestar de la sociedad

2. **egalidad y Cumplimiento Normativo**: Cumplir con fas obligaciones tributarias garantiza que
la empresa opera dentro del marco legal establecido. El incumplimiento puede llevar a sanciones,
multas y problemas legales.

3. **Reputacion y Credibilidad**: Una empresa que cumple con sus obligaciones fiscales es vista
como responsable y ética, lo que puede mejorar su reputacion y aumentar la confianza de
inversores, clientes y proveedores:

las obligaciones tributarias son fundamentales no solo para el funcionamiento y crecimiento
sostenible de una empresa, sino también para el desarrollo y estabilidad de la economia en general.

¢ Como se liquida una empresa?

La liquidacién de una empresa es el proceso de cerrar la entidad y distribuir sus activos
a los acreedores y accionistas.

1. **Decision y Aprobacion**: La decision de liquidar la empresa debe ser aprobada por
los socios o accionistas. Esto generalmente se hace a través de una asamblea general
extraordinaria donde se vota la disoluciéon..

llevar a cabo todo el proceso de liquidacion. Este puede ser un socio, un administrador
de la empresa o un tercero.

3. **Inventario y Valoracion de Activos**: El liquidador realiza un inventario completo de
los activos y pasivos de la empresa. Los activos se valoran para determinar su valor de
mercado actual.



Guia para planear Yo Emprendo

devolver la confianza y resaltar la belleza natural
de las personas

para poder empesar
un un emprendimiento

costado mucho poder
tener un ingreso extra
para poder seguir
estudiando

productos de
magquillaje sin
crueldad animal y
extenciones de
pestafas que sean
amigables con el
medio ambiente

por que ayuda a realzar la belleza natural de las personas

y ayudando su autoestima

mujeres y hombres a

dultos y adolecentes que

quieran verse y sentirse bien

colocacion de
extensiones de
pestanas y
maquillajes
personalizados para
culaquier evento,
situacion etc...

con dedicacion y
ayuda monetaria
podremos empesary
lograr iniciar
recuperando todo lo
gue se invirtio

ser reconocidos por
nuestro trabajo y
trato hacia los
clientes

mi equipo de
trabajo y yo con
mucho esfuerzo
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