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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una plataf e tutoria en I al

habilidades practicas como programacion, disefio grafico o
idiomas. Sera una aplicacion web y movil intuitiva, disefiada
para ofrecer una expenenma de aprendlzaje interactiva'y

diseﬁo grafico, hasta |d|omas, musica, negocios y mas. Los
usuarios podran elegir entre diferentes niveles de tutoria y

programar sesiones segun su disponibilidad, la plataforma
tambien ofrecera nerramlentas de evaluaC|on y segmmlento

todas Ias edades y regiones. Implementara programas de

becas y descuentos a aquellos que lo necesiten.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Una plataforma de tutoría en línea especializada en habilidades prácticas como programación, diseño gráfico o idiomas. Será una aplicación web y móvil intuitiva, diseñada para ofrecer una experiencia de aprendizaje interactiva y personalizada. Ofrecerá tutoría en una amplia gama de temas, desde habilidades técnicas como programación y diseño gráfico, hasta idiomas, música, negocios y más. Los usuarios podrán elegir entre diferentes niveles de tutoría y programar sesiones según su disponibilidad, la plataforma también ofrecerá herramientas de evaluación y seguimiento del progreso del usuario. Proporcionará acceso a la educación y oportunidades de desarrollo a las personas de todas las edades y regiones. Implementará programas de becas y descuentos a aquellos que lo necesiten. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
. ndivid | as | ad

alcancen su maximo potencial a través de una plataforma
de tutoria en linea accesible y personalizada

Vision:

Ser la principal plataforma global para el desarrollo de
habilidades practicas, fomentando el crecimiento personal y
profesional en todo el mundo

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

CEO

Gerente

Gerente Gerente Talento

Marketing Logistica Humano

Trabajador Trabajador Trabajador,
marketing Logisitca talento
humano



Capacitar a individuos de todas las edades para que alcancen su máximo potencial a través de una plataforma de tutoría en línea accesible y personalizada

Ser la principal plataforma global para el desarrollo de habilidades prácticas, fomentando el crecimiento personal y profesional en todo el mundo

CEO 

Gerente Marketing

Gerente Logística

Gerente Talento Humano

Trabajador marketing

Trabajador Logísitca

Trabajador talento humano


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Ofreciendo acceso a la educacion y brindando
oportunidades de desarrollo a personas de todas las
regiones y niveles socioeconomicos

Sostenibilidad ambiental:

Minimizando el impacto ambiental a través de operaciones
virtuales y promoviendo practicas sostenibles entre
empleados y usuarios

Sostenibilidad economica:
o ‘< de | ncién d .

y acuerdos corporativos, y reinvirtiendo en la mejora
continua de la plataforma y la expansion del alcance

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Ofreciendo acceso a la educación y brindando oportunidades de desarrollo a personas de todas las regiones y niveles socioeconómicos

Minimizando el impacto ambiental a través de operaciones virtuales y promoviendo prácticas sostenibles entre empleados y usuarios

Generando ingresos a través de la suscripción de usuarios y acuerdos corporativos, y reinvirtiendo en la mejora continua de la plataforma y la expansión del alcance


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Instituciones
educativas
para
colaboracione
S, expertos en
diferentes
areas para
tutorias,
proveedores
de tecnologia
y servicios de
soporte

Actividades
clave

Desarrollo y
mantenimiento
de la plataforma,
reclutamiento y
capacitacion de
tutores,
marketing y
promocion,
gestion de
relaciones con
clientes

Recursos
clave

Plataforma
tecnolégica,
equipo de
desarrollo y
tutoria, relaciones
con expertos en
diferentes
campos,
estrategias de
marketing y
ventas

Estrucutra de costos

Algunas de nuestras mayores inversiones
son: El Mantenimiento de la plataforma,
Publicidad, Contratacién de personas

especializadas

Propuesta
de valor

Tutoria
personaliz
aday
accesible,
flexibilidad
de
horarios,
variedad
de temas

y
expertos,

y una
experienci
a de viaje
interactiva

Relacién con
el cliente

Interaccion
directa a través
de la plataforma,
soporte al cliente
personalizado y
seguimiento
regular para
garantizar la
satisfaccion y el
progreso del
usuario

Canales

Plataforma
en linea,
marketing
digital,
colaboracion
es con
Instituciones
educativas
y empresas

Segmento
de clientes

Individuos
de todas
las
edades y
niveles

de
habilidad
qgue
buscan
mejorar
sus
capacidad
es en
diversas
areas

Fuentes de ingresos

programa de afiliados

Suscripciones mensuales o0 anuales, paquetes de
tutoria individuales, acuerdos corporativos y

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Individuos de todas las edades y niveles de habilidad que buscan mejorar sus capacidades en diversas áreas

Tutoría personalizada y accesible, flexibilidad de horarios, variedad de temas y expertos, y una experiencia de viaje interactiva

Plataforma en línea, marketing digital, colaboraciones con instituciones educativas y empresas

Interacción directa a través de la plataforma, soporte al cliente personalizado y seguimiento regular para garantizar la satisfacción y el progreso del usuario

Suscripciones mensuales o anuales, paquetes de tutoría individuales, acuerdos corporativos y programa de afiliados

Plataforma tecnológica, equipo de desarrollo y tutoría, relaciones con expertos en diferentes campos, estrategias de marketing y ventas

Desarrollo y mantenimiento de la plataforma, reclutamiento y capacitación de tutores, marketing y promoción, gestión de relaciones con clientes

Instituciones educativas para colaboraciones, expertos en diferentes áreas para tutorías, proveedores de tecnología y servicios de soporte

Algunas de nuestras mayores inversiones son: El Mantenimiento de la plataforma, Publicidad, Contratación de personas especializadas


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades fa)

(@ Fortalezas

Amplia variedad de temas y
expertos

Plataforma tecnolégica
robusta y facil de usar

Enfoque en la personalizacion
y flexibilidad

Crecimiento continuo del
mercado de educacion en
linea

Potencial para asociaciones
estratégicas con empresas y
organizaciones educativas

Expansion internacional para
llegar a una audiencia global

Dependencia de la tecnologia
y posibles problemas técnicos

Necesidad de mantener la
calidad y consistencia de la
tutoria ofrecida

Cambios en las preferencias
de aprendizaje de los usuarios

Riesgo de brechas de
seguridad en linea y privacion
de datos

Regulaciones
gubernamentales en el
mercado de la educaciéon en
linea

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.

Oportunidades


Amplia variedad de temas y expertos

Plataforma tecnológica robusta y fácil de usar

Enfoque en la personalización y flexibilidad

Dependencia de la tecnología y posibles problemas técnicos

Necesidad de mantener la calidad y consistencia de la tutoría ofrecida

Crecimiento continuo del mercado de educación en línea

Potencial para asociaciones estratégicas con empresas y organizaciones educativas

Expansión internacional para llegar a una audiencia global

Cambios en las preferencias de aprendizaje de los usuarios

Riesgo de brechas de seguridad en línea y privación de datos

Regulaciones gubernamentales en el mercado de la educación en línea


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

SKILLBOOSTERS

Conectando Conocimiento

Conectando Conocimiento

Slogan ~__ »

Colores Amarillo Azul Blanco
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Conectando Conocimiento

SKILLBOOSTERS

Conectando Conocimiento

Amarillo

Azul

Blanco


Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Gastos de Mantenimiento: 15 000 . Tutorfa; 3000

Gastos de Alquiler: 110 00C Adquisicion de clientes: 5000

Internet: 5000 ’ Plataforma: 5 000
Mobiliario y equipo de oficina: 50 000 Procesamiento de pagos: 2000
Gastos de publicidad: 10 000 . Soporte al cliente: 3500

Infraestructura tecnolégica: 1000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

¢£10.000,00 |

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Gastos de Mantenimiento: 15 000 

Gastos de Alquiler: 110 000

Internet: 5000

Mobiliario y equipo de oficina: 50 000

Gastos de publicidad: 10 000

Tutoría: 3000

Adquisición de clientes: 5000

Plataforma:  5 000

Procesamiento de pagos: 2000

Soporte al cliente: 3500

Infraestructura tecnológica: 1000 

10.000,00


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades [ 20 J

Punto de equilibrio

moneno .~ |{£200.000,00)

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


20

200.000,00


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Edificio . Cuentas por pagar

Cuentas por cobrar

. Impuestos por pagar
‘ Efectivo ‘ Salarios por pagar

‘ Mobiliario y equipo de oficina ‘ Documentos por pagar
‘ Articulos de limpieza

. Documentos por cobrar

‘ Inventario de mercaderia

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Edificio

Cuentas por cobrar

Efectivo

Mobiliario y equipo de oficina

Artículos de limpieza

Documentos por cobrar

Inventario de mercadería 

Cuentas por pagar

Impuestos por pagar 

Salarios por pagar 

Documentos por pagar


JELIL

Ll

’l

JEIIE

')

R R R Rk bR

l) l‘)l)

)

Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Algunos de estos son:
Udemy: Ofrece una amplia variedad de cursos en diferentes
temas impartidos por expertos en el campo

Codeacademy: Especializado en ensefianza de programacion en

linea a través de cursos interactivos y practicos

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Algunos de estos son:
Udemy: Ofrece una amplia variedad de cursos en diferentes temas impartidos por expertos en el campo

Tutor.com: Proporciona tutoría en línea en tiempo real en una variedad de materias para estudiantes de todas las edades 

Codeacademy: Especializado en enseñanza de programación en línea a través de cursos interactivos y prácticos

Cada uno tiene su propio enfoque único y conjunto de características, pero compiten en el mismo mercado general 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

<ito leqal bilidad de |

individuos y las empresas de pagar impuestos por
sus actividades econdmicas. No cumplir con estas
obligaciones puede resultar en sanciones legales,
multas e Iincluso procesos legales

cComo se liquida una empresa?

1. Tomar la deC|S|on en una reunion de Iajunta dlrectlva Se

deben considerar las circunstancias que llevaron a la decision
2. Se designa a un liquidador para supervisar este proceso

5. Cancelar todos los contratos y obligaciones

6. Se presenta la documentacion necesaria para disolver
legalmente la empresa



Es un requisito legal. Es responsabilidad de los individuos y las empresas de pagar impuestos por sus actividades económicas. No cumplir con estas obligaciones puede resultar en sanciones legales, multas e incluso procesos legales

Implica cerrar todas sus operaciones de manera ordenada y legal.
1. Tomar la decisión en una reunión de la junta directiva. Se deben considerar las circunstancias que llevaron a la decisión
2. Se designa a un liquidador para supervisar este proceso
3. Realizar la venta de activos 
4. Realizar el pago de deudas
5. Cancelar todos los contratos y obligaciones 
6. Se presenta la documentación necesaria para disolver legalmente la empresa


o

Guia para planear Yo Emprendo
La educacion de una manera
sencilla 'y accesible
Para brindarle a personas con menos
recursos una educacion apropiada
Personas que buscan mejorar sus
capacidades en algun area en especifico

Una plataforma de Ofrecer una Capacitar a

; . experiencia de individuos de
tutoria en linea aprendizaje interactiva

especializada en y personalizada. todas las edades
habilidades Ofrecera tutoria en una para que

, .. amplia gama de temas,
practicas como desde habilidades alcancen su

programacion, técnicas como maximo potencial

Y 2 £ programacion y disefio
disefo graﬂco 0 grafico, hasta idiomas,

idiomas musica, negocios y mas

_ Las personas
Se realizan los calificadas para la
Cursos y tutorias ensefianza
segun la especializada
disponibilidad
del tiempo de la
persona
interesada

Plataforma digital
Tutores



La educación de una manera sencilla y accesible 

Para brindarle a personas con menos recursos una educación apropiada 

Personas que buscan mejorar sus capacidades en algún área en específico

Una plataforma de tutoría en línea especializada en habilidades prácticas como programación, diseño gráfico o idiomas

Ofrecer una experiencia de aprendizaje interactiva y personalizada. Ofrecerá tutoría en una amplia gama de temas, desde habilidades técnicas como programación y diseño gráfico, hasta idiomas, música, negocios y más

Capacitar a individuos de todas las edades para que alcancen su máximo potencial

Plataforma digital
Tutores


Se realizan los cursos y tutorías según la disponibilidad del tiempo de la persona interesada

Las personas calificadas para la enseñanza especializada
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