




Desde un inicio mis compañeros de negocio y yo tenemos clara nuestra idea 

de negocio. Utilizando la problematica del calor como base les hago esta 
pregunta, ¿Que mejor que una pipa fria con estos calores en nuestra institución?

Por eso hemos decidido emprender en un micro negocio de venta de estas

refrescantes pipas que sin duda le alegraran el dia a muchos estudiantes

con su delicioso sabor natural y sin duda les ayudara a hacer este calor más

llevadero.

Obviamente con el permiso de la dirección de nuestra institución 
y cumpliendo las debidas normas de consumo saludable.



Recaudar fondos para nuestros estudios mediante la venta de pipas mientras 

le brindamos a nuestros clientes una experiencia refrescante.

Un negocio poco explorado como este en nuestra institución puede ser un 

gran movimiento en nuestra economia, y gracias a los conocimientos adquiridos
en el curso yo emprendo sera mucho más facil cumplir nuestros objetivos

del negocio

gerente del

Socio N1 Socio N2 Socio N3

Encargado de ventas 

y publicidad

Encargado de produción

y compra de materia 

prima

Encargado del balance economi-
co y finanzas de el negocio



Sin duda la idratación es un tema muy importante en la salud de las personas

y la pipa es un hidratante natural de buen sabor y con gran cantidad de beneficios

gracias a la venta de nuestro producto a un precio accesible ayudaremos a generar

una sociedad estudiantil más sana.

Muchas de las pipas cultivadas seran totalmente libres de quimicos que dañen el ambiente

las plagas generadas a partir de los abandonos de estos campos que poseen arboles

de pipa como los zancudos o serpientes seran reducidos gracias a los cuidados que 

le daremos al campo siendo amigables con el ambiente por supuesto

Partiendo de la base de los conocimientos tan utiles y importantes que hemos

recibido de este curso tenemos pensado realizar presupuestos, alcanzar la estabilidad

economica y finalmente generar ganacias. Esto sin afectar negativamente la

economia ya presente en el colegio, ya que este es un negocio poco empleado

en la institución.



Brandon Mene-
zes .

Compra  de materia

para la venta

y su preparación

Yeirel Vega

Santiago Araya

Un socio
(Vendedor)
sera el encargado
de entregar el 
producto de 
manera amable

Nuestros compañeros
de sección seran
nuestros clientes
pioneros, ellos
nos daran el 
primer empujon 
que nesecitamos
para llegar a más
personas y que
poco a poco 
aumente la 
clientela que 
quiera probar
nuestro producto

-ahorros
- Capital propio
-Bonos de nuestros padres
-Y posteriormente la venta de.

Mediente un 
puesto en un 
espacio estra-
tegico de la 
institución 
tenemos 
pensado 
atraer a la 
clientela.

Introduce el texto aquí

Con nuestro
produco 
garantizamos
un momento 
agradable 
a la hora de 
su consumo.
Con ingredien-
tes naturales
y sin uso de 
saborizantes
aseguramos
un hidratante
natural con 
multiples 
beneficios 
en la salud 
del consumidorCocos o Pipas

Hielo (refrigera
-cion)

*Compra de materia prima (hielo y cocos)
*Mesas o apoyos para el puesto de venta
*Costos adicionales como transporte y 
materiales para realizar el trabajo de limpieza
del producto



Tenemos claros nuestros
objetivos y sabemos manejar 
nuestras finanzas de manera 
efectiva. Tambien poseemos 
esa empatia con nuestros 
consumidores, conocemos el 
problema y hacemos lo
posible por contrarestarlo

A pesar de tener nuestras ideas
claras seguimos siendo 
estudiantes, y personas menores
de edad, pero igualmente eso no 
nos detendra de conseguir nues
-tro objetivo

Al vivir en una zona donde 
se produce gran cantidad de 
estre producto no sera dificil 
conseguir nuestra materia prima
y transportarla ya lista para su 
consumo a nuestro centro 
educativo

Una amenaza que podemos 
encontrar en nuestro emprendi-
miento es el hecho de que no 
nos traten enserio por ser 
jovenes tratando de emprender
pero con nuestros conocimientos
y nuestra experiencias trabajando
estre producto sera difcil que esto
suceda, ya que demostraremos 
de que somos capaces 



"¡Salud y sabor en cada Splash!"
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400

Cocos

Hielos

Salarios

Pajillas ecofriendly

Herramientas

Reparación del puesto

Imprevistos como perdida
de equipo de trabajo



125

50 000



Ventas

Comisiones

Propinas

Bonos

Equipo de trabajo

Publicidad

Pago de deudas minimas



A nivel nacional es un negocio bastante explorado y con bases 
solidas, pero en nuestra zona no es muy explotado como se 
esperaria, las personas simplemente prefieren no intentar
explorar este negocio apesar de saber que es muy rentable
increiblemente en nuestra zona hay menos de 10 puestos que vendan 
productos minimamente similares.
Pero en nuestro centro educativo donde tenemos pensado vender nuestro
producto no hay competencia alguna



Si realizamos bien nuestras obligaciones tributarias como empresa 
y seguimos al pie de la letra las reglas que estas conllevan nos evitaremos 
sanciones monetarias que pondrian en peligro la integridad de nuestra 
empresa, ademas eso tambien pondria en peligro nuestra reputación.

Basandonos en nuestros conocimientos adquiridos en el curso.
Primero se debe de realizar una grafica en la cual se recopile toda la 
información nescesaria para este proceso. Deudas,bonos, acciones, impuestos
y en base al presupuesto se debe de realizar el pago individual de cada una
de manera formal y con la debida documentación que acredite este proceso.



La deshidratación. En nuestro centro educativo
sufrimos cortes costantes de agua que ponen
a los estudiantes en una situación, en lo que lo unico
que desean es hidratarse.

Con un doble proposito ayudaremos a esta problema-
tica y nos ayudaremos economicamente

Para los estudiantes y personal profesor de nuestro
centro educativo y para nosotros mismos

Para ayudar a los 
estudiantes tanto
con la problematica 
de la deshidratación 
como a mejorar su 
salud mediante este 
producto de bases 
naturales

Compraremos las pipas
en el mejor estado
y las limpiaremos y 
prepararemos para su
consumo en la institución
con el permiso de la 
direccion del centro

Queremos fomentar
la salud y los 
emprendimientos en 
nuestro centro educativo

Muy pocos. Tan solo
las pipas, la refrigeración
y las herramientas 
para su preparación.

Posterior a la semana
de evaluación de junio
prepararemos la primera
tanda de productos.
Luego los transportaremos
al centro educativo y 
realizaremos su venta
al dia siguiente.

Mis compañeros Yeirel
Vega, Brandon Menezes
y mi persona Santiago 
Arayas los 3 pertene-
cientes a la sección 
10-2 de el Liceo
Ambientalista LLano
Bonito en el distrito 05



Muchas gracias a nuestro centro educativo
y a las personas encargadas de estre proyecto
por brindarnos la capacidad de realizar nuestr
servicio comunal de una forma nueva y refrescante
y a la vez dejarnos conocimientos tan importantes
sobre economia, ahorro y presupuesto. Sin duda
estos conocimientos los emplearemos más adelante 
en nuestra vida adulta y como no, a la hora de realizar 
y poner en juego nuestras capacidades a la hora de
realizar nuestro proyecto de emprendimiento.




