
 



 



 

La idea de negocio es la semilla de toda empresa. Es la esencia que define qué vamos a ofrecer, a quién y cómo nos vamos a diferenciar de la competencia. Es como el corazón de nuestro proyecto, lo que lo hace único y valioso en el mercado.



 

Mi misión es generar una gran cantidad de ingresos, buscando constantemente oportunidades para maximizar nuestras ganancias y crecer financieramente

Nos vemos como un emprendimiento enormemente exitoso, líder en nuestro sector, con una presencia destacada a nivel nacional o incluso internacional. Aspiramos a ser reconocidos como un referente de excelencia y crecimiento empresarial a gran escala
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Implementar un modelo de negocio que busque un crecimiento rentable a largo plazo, reinvirtiendo parte de las ganancias en innovación y mejora continua.
Optimizar el uso de recursos para reducir costos operativos y mejorar la productividad, asegurando una relación costo-beneficio positiva.
Generar empleos de calidad que contribuyan al desarrollo económico local, ofreciendo salarios justos y oportunidades de crecimiento profesional.


Desarrollar programas y acciones que beneficien a la comunidad local, como iniciativas educativas, de salud y de apoyo a grupos vulnerables.
 Garantizar un ambiente de trabajo seguro, inclusivo y respetuoso, promoviendo la equidad de género y la diversidad.
Mantener una comunicación abierta y transparente con todos los grupos de interés (clientes, empleados, proveedores, comunidad), fomentando la participación y el diálogo constructivo.

Implementar prácticas que minimicen la emisión de gases de efecto invernadero, como el uso de energías renovables y la eficiencia energética.
Establecer sistemas de gestión de residuos que promuevan la reducción, reutilización y reciclaje, minimizando el impacto ambiental.
 Apoyar proyectos y prácticas que contribuyan a la conservación de los ecosistemas locales, promoviendo la biodiversidad y el uso sostenible de los recursos naturales.
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innovación y Creatividad: Capacidad para desarrollar productos o servicios únicos y diferenciados.
Flexibilidad y Adaptabilidad: Rapidez en la toma de decisiones y capacidad para adaptarse a cambios del mercado.
Pasión y Compromiso del Equipo: Personal motivado y comprometido con la misión y visión del emprendimiento.
Relaciones Sólidas con Clientes: Buenas relaciones y lealtad de los clientes actuales.
Estructura de Costos Baja: Eficiencia en la gestión de recursos que permite mantener costos operativos bajos.

Falta de Experiencia: Limitada experiencia en la gestión empresarial o en el sector específico.
Recursos Financieros Limitados: Escasez de capital para invertir en crecimiento y expansión.
Dependencia de un Solo Producto o Servicio: Falta de diversificación que aumenta el riesgo.
Capacidad Limitada de Producción: Restricciones en la escala de operaciones que impiden satisfacer una demanda creciente.
Falta de Reconocimiento de Marca: Baja visibilidad y reconocimiento en el mercado.

Creciente Demanda del Mercado: Aumento de la demanda de productos o servicios sostenibles y éticos.
Tecnología y Digitalización: Avances tecnológicos que pueden mejorar la eficiencia operativa y la experiencia del cliente.
Expansión a Nuevos Mercados: Posibilidad de ingresar a mercados geográficos o segmentos demográficos nuevos.
Colaboraciones y Alianzas Estratégicas: Oportunidades para formar alianzas con otras empresas o instituciones.
Incentivos Gubernamentales: Disponibilidad de subsidios o programas de apoyo para emprendimientos y pequeñas empresas.

Competencia Intensa: Presencia de competidores fuertes con mayores recursos y reconocimiento.
Cambios en la Legislación: Regulaciones gubernamentales que pueden aumentar los costos operativos o limitar ciertas actividades.
Condiciones Económicas Adversas: Factores macroeconómicos como recesión, inflación o fluctuaciones en la tasa de cambio.
Cambio en las Preferencias del Consumidor: Modificaciones en los gustos y preferencias que pueden afectar la demanda de productos o servicios.
Riesgos Tecnológicos: Vulnerabilidad a ciberataques o fallas tecnológicas que puedan interrumpir las operaciones.



 

Blanco

Negro

Azul

F

"Pure Fluor, Pure Perfección"



 

Alquiler del Local de Producción: $20

Envase (botella de vidrio de alta calidad): $15 por botella

Marketing y Publicidad: $30

Seguros: $30

Licencias y Permisos: $20

Comisiones de Venta: $50-60 por unidad

Ingredientes del Perfume (esencias, alcohol, etc.): $25-30por botella

100-1000 Dólares 
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1. Chanel
Famosos Perfumes: Chanel No. 5, Coco Mademoiselle
Descripción: Chanel es sinónimo de lujo y elegancia. Su icónico Chanel No. 5 es uno de los perfumes más famosos y vendidos de todos los tiempos.
2. Dior
Famosos Perfumes: J'adore, Miss Dior, Sauvage
Descripción: Dior ofrece una amplia gama de fragancias elegantes y sofisticadas tanto para hombres como para mujeres.
3. Gucci
Famosos Perfumes: Gucci Bloom, Gucci Guilty
Descripción: Gucci es conocido por sus fragancias modernas y atrevidas que reflejan su espíritu de lujo contemporáneo.
4. Hermès
Famosos Perfumes: Terre d'Hermès, Twilly d'Hermès
Descripción: Hermès, una casa de moda de lujo, es famosa por sus fragancias exclusivas y de alta calidad.
5. Yves Saint Laurent (YSL)
Famosos Perfumes: Black Opium, Libre, L'Homme
Descripción: YSL es conocido por sus fragancias modernas y sensuales, que combinan lujo y audacia.
6. Tom Ford
Famosos Perfumes: Black Orchid, Tobacco Vanille
Descripción: Tom Ford ofrece fragancias lujosas y sofisticadas, a menudo consideradas como símbolos de estatus.
7. Calvin Klein
Famosos Perfumes: CK One, Eternity, Obsession
Descripción: Calvin Klein es famoso por sus fragancias contemporáneas y accesibles que apelan a un público amplio.
8. Burberry
Famosos Perfumes: My Burberry, Burberry Brit
Descripción: Burberry, conocido por su icónico tartán, ofrece fragancias clásicas y modernas que reflejan la herencia británica.
9. Lancôme
Famosos Perfumes: La Vie Est Belle, Trésor
Descripción: Lancôme, una marca de lujo francesa, es famosa por sus fragancias elegantes y femeninas.
10. Giorgio Armani
Famosos Perfumes: Acqua di Giò, Sí
Descripción: Giorgio Armani es conocido por sus fragancias sofisticadas y de alta calidad que encarnan el estilo italiano.



 

Legalidad y Cumplimiento
Evitación de Sanciones y Multas: El incumplimiento de las obligaciones fiscales puede resultar en sanciones económicas, multas e incluso el cierre de la empresa por parte de las autoridades fiscales.
Cumplimiento de la Ley: Cumplir con las obligaciones tributarias es un mandato legal. Las empresas deben adherirse a las leyes fiscales para operar legalmente.
2. Reputación y Confianza
Confianza de los Inversores: Los inversores prefieren empresas que cumplen con sus obligaciones fiscales, ya que esto refleja una gestión transparente y responsable.
Fidelidad de los Clientes: Los clientes tienden a confiar más en empresas que son vistas como éticas y responsables, lo que incluye el cumplimiento de las obligaciones fiscales.
3. Contribución al Bienestar Social
Financiación de Servicios Públicos: Los impuestos recaudados son fundamentales para financiar servicios públicos esenciales como educación, salud, infraestructura y seguridad.
Desarrollo Económico: Contribuir al fisco permite al gobierno invertir en el desarrollo económico y social, beneficiando a la sociedad en general.
4. Evitar Problemas Legales
Reducción de Riesgos Legales: El cumplimiento fiscal reduce el riesgo de enfrentarse a problemas legales, como auditorías, litigios y sanciones penales.
Seguridad Jurídica: Operar dentro de la legalidad proporciona una base sólida para el crecimiento y la expansión de la empresa.
5. Acceso a Créditos y Financiamiento
Mejores Condiciones de Crédito: Las empresas con un historial fiscal limpio son vistas como menos riesgosas por las instituciones financieras, facilitando el acceso a créditos y financiamiento con mejores condiciones.
Relaciones Comerciales: Proveedores y socios comerciales también prefieren trabajar con empresas que cumplen con sus obligaciones fiscales, asegurando relaciones comerciales estables y duraderas.

. Decisión de Liquidación
Asamblea General: Los socios o accionistas deben reunirse en una asamblea general para tomar la decisión de liquidar la empresa. Esta decisión debe ser registrada formalmente en un acta de reunión.
2. Nombramiento del Liquidador
Designación: Se nombra a un liquidador, que puede ser una persona o una entidad, responsable de llevar a cabo el proceso de liquidación. Esta persona puede ser un miembro del equipo directivo, un socio o un profesional externo.
3. Notificación a las Autoridades
Aviso a Autoridades Fiscales y Regulatorias: Se debe notificar la decisión de liquidación a las autoridades fiscales y a otros organismos reguladores pertinentes. Esto incluye la presentación de formularios y documentos requeridos por las autoridades locales y nacionales.
4. Inventario de Activos y Pasivos
Listado Detallado: El liquidador realiza un inventario detallado de todos los activos y pasivos de la empresa. Esto incluye propiedades, equipos, inventarios, cuentas por cobrar, deudas y otras obligaciones financieras.
5. Liquidación de Activos
Venta de Activos: Los activos de la empresa se venden para generar efectivo. Esto puede implicar la subasta de bienes, la venta directa a otros negocios o la liquidación de inversiones.
Cobro de Cuentas por Cobrar: El liquidador también se encarga de cobrar cualquier cuenta pendiente por cobrar.



 

Aprender a hacer una empresa

El cómo empezar un emprendimiento 

Para saber cómo hacer un emprendimiento uno mismo 

Para nuestros familiares 

Mejorar la vida diaria 

Los que quieren empezar 
un emprendimiento 

Una determinaron muy alta 
y no tenerle miedo al fracaso

A empezar a aprender como 
funciona un emprendimiento



 

Fue divertido




