




idea
Crear una tienda en línea especializada en perfumes exclusivos y de alta calidad. Buscar distribuidores o fabricantes de marcas reconocidas y ofrecer una amplia variedad de fragancias para hombres y mujeres. Además de la venta de perfumes, ofrecer productos complementarios como lociones corporales, geles de ducha y otros productos para el cuidado personal. Para atraer clientes, se podría ofrecer descuentos especiales, promociones de lanzamiento y una excelente atención al cliente.



idea
Ser la principal tienda en línea de perfumes exclusivos, ofreciendo una experiencia única de compra y una amplia variedad de fragancias de alta calidad.

idea
Proporcionar a nuestros clientes acceso a una cuidadosa selección de perfumes internacionales auténticos, junto con un servicio excepcional y asesoramiento personalizado para garantizar una experiencia de compra satisfactoria.
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idea
-Implementar políticas de igualdad de género y diversidad en el lugar de trabajo para promover un ambiente inclusivo.
-Colaborar con organizaciones benéficas locales o internacionales para apoyar causas sociales, como la lucha contra la pobreza o la educación de niños desfavorecidos.
-Ofrecer programas de capacitación y desarrollo profesional para empleados, brindándoles oportunidades de crecimiento y desarrollo personal.

idea
	
-Optar por proveedores que sigan prácticas sostenibles en la producción y distribución de los perfumes, como el uso de ingredientes naturales y envases reciclables.
-Reducir el consumo de recursos naturales y minimizar los residuos mediante prácticas de reciclaje y reutilización en el embalaje y el envío de productos.
-Fomentar el uso de tecnologías y procesos ecológicos en todas las etapas de la cadena de suministro, desde la fabricación hasta la entrega.

idea
-Mantener una gestión financiera responsable y transparente para garantizar la viabilidad a largo plazo del negocio.
-Ofrecer precios justos y competitivos para los clientes, al mismo tiempo que se asegura una remuneración justa para los proveedores y empleados.
-Contribuir al desarrollo económico de la comunidad local mediante la creación de empleo y la generación de ingresos a través de asociaciones con proveedores locales y actividades comerciales sostenibles.



idea
Proveedores de perfume
Proveedores de logística 
Proveedores de tecnología 

idea
Selección de productos 
Gestión de inventario 

idea
Ofrecer una selección cuidadosa de perfumes exclusivos y de alta calidad para hombres y mujeres, garantizando autenticidad y calidad en cada producto. Brindamos un servicio al cliente excepcional y personalizado para ayudar a nuestros clientes a encontrar la fragancia perfecta que se adapte a su estilo y personalidad.

idea
Tienda en línea
Redes sociales 
Marketplace

idea
Comunicación efectiva 
Atención personalizada 

idea
Clientes internacionales 
Profesionales del sector 

idea
Plataforma marketing
Plataforma comercio electrónico 

idea
Costo de los productos, costos operativos, marketing y publicidad, gastos de personal, tecnología y software, logística y envío, gastos financieros 

idea
Venta de productos, publicidad y patrocinios, eventos y promociones 



idea
Amplia selección de productos exclusivos y de alta calidad.
Experiencia excepcional del cliente.
Presencia sólida en línea y estrategias efectivas de marketing digital.
Relaciones sólidas con proveedores de renombre internacional.
Conocimiento profundo del mercado y tendencias de la industria.
Flexibilidad y adaptabilidad para responder a cambios en el mercado.
Reputación de marca basada en la calidad y el servicio al cliente.

idea
Dependencia de proveedores específicos.
Competencia intensa en el mercado.
Costos operativos elevados.
Limitaciones en capacidad de almacenamiento.
Vulnerabilidad a cambios en tendencias de la industria.
Dependencia excesiva del canal de ventas en línea.
Necesidad de cumplir con regulaciones y normativas de la industria.


idea
Crecimiento del mercado de productos de belleza, tendencias emergentes en consumo de productos exclusivos, potencial de expansión internacional, colaboraciones estratégicas con influencers y marcas, diversificación de la oferta de productos, exploración de canales de ventas adicionales, oferta de servicios personalizados y experiencias únicas para el cliente.

idea
Competencia feroz en el mercado de productos de belleza, cambios en las preferencias del consumidor o en las tendencias de la industria, aumento de los costos de materias primas o de distribución, impacto de eventos externos imprevistos, desafíos logísticos o de cumplimiento al expandirse a nuevos mercados internacionales, amenazas cibernéticas y de seguridad en línea, cambios en las regulaciones gubernamentales o políticas de importación y exportación.



idea
Tu aroma tu estilo 

idea
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idea
Alquiler del local comercial. ₡10.000
Salarios del personal a tiempo completo.₡50.000
Servicios públicos.₡3.000
Seguro del local y responsabilidad civil.₡7.000
Costos de mantenimiento y reparación del local.₡8.000
Costos de licencias y permisos comerciales.₡6.000
Gastos de marketing y publicidad recurrentes.₡8.000

idea
Costo de los perfumes y productos vendidos.₡5.000
Comisiones de ventas o bonificaciones por rendimiento.₡5.000
Gastos de envío y manejo de pedidos.₡5.000
Costos de empaquetado y envoltura de regalos.₡5.000
Comisiones de procesamiento de pagos (por ejemplo, tarjetas de crédito).₡5.000
Costos de marketing y publicidad variables (por ejemplo, campañas promocionales específicas).₡5.000
Costos de promociones y descuentos para clientes.₡5.000

idea
10.000



idea
0,72

idea
7.200



idea
1.	Inventario de perfumes y productos de belleza.
	2.	Mobiliario y equipo de la tienda (estanterías, mostradores, equipos de punto de venta).
	3.	Equipos informáticos y tecnológicos (computadoras, impresoras, software de gestión).
	4.	Vehículos de entrega (si es aplicable).
	5.	Caja y cuentas bancarias.
	6.	Inversiones financieras (acciones, bonos).
	7.	Marcas comerciales y derechos de propiedad intelectual.
	8.	Clientes y cuentas por cobrar.
	9.	Depósitos de seguridad y garantías.
	10.	Propiedad o activos inmobiliarios (si es propiedad de la empresa).


idea
	1.	Cuentas por pagar a proveedores de perfumes y otros productos.
	2.	Salarios y beneficios pendientes de pago al personal.
	3.	Impuestos por pagar (IVA, impuestos sobre la renta).
	4.	Préstamos comerciales o líneas de crédito.
	5.	Alquileres o arrendamientos pendientes.
	6.	Deudas a proveedores de servicios (electricidad, agua, internet).
	7.	Obligaciones futuras por garantías de productos o servicios.
	8.	Bonos u obligaciones emitidas.
	9.	Deudas por pagar a instituciones financieras.
	10.	Intereses acumulados sobre préstamos comerciales.



idea
existen muchas diferentes marcas de perfumería, por ejemplo victoria secret, zara, lbel 



idea
El cumplimiento de las obligaciones tributarias es esencial para evitar sanciones legales, garantizar la sostenibilidad financiera, mantener la credibilidad del negocio y contribuir a la estabilidad económica general.

idea
La liquidación de una empresa implica cerrar todas las operaciones comerciales, pagar deudas pendientes y distribuir los activos entre los acreedores y accionistas. Este proceso incluye la recopilación de activos, pago de deudas, venta de activos, distribución de fondos y cancelación de registros legales y fiscales.








