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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’?3

Atencion al cliente Dependencia a los que

Nos venden los product
Calidad de producto

Dependencia al person

Personal capacitado

Surgimiento otro negocio

Colaboraciones
Ganar tendencia y fam Algun quiebre econémico

Nuevos locales

Qa Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Saborea momentos, despierta tus sentidos
en Café Dwarf.

Slogan ~_~» Bienvenidos

Colores
principales de mi
marca ) ~ n
empresarial
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

. Alquiler: 500.000 C
. Salarios: 300.000 C

‘ Servicios publicos: 100.000 C
. Mantenimiento: 50.000 C

Mis costos variables

osto de Ingredientes
or Café: 300 C

osto de Ingredientes
or Sandwich: 500 C
osto de Ingredientes
or Porcion de Pastel:
00C

osto de Ingredientes
or Bebida Fria: 200 C

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 1.400 Colones l
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario - de equilibrio en
unidades

Realiza el cdlculo:

Punto de equilibrio en 1,898,600 Colones
Punto de equilibrio
2,658,040,
monetario —> @ 658,040,000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
= cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

_— Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Se ve como hay varios servicios que
ofrecen cosas
Parecidas, con productos variados y
mercados mas
Preparados, por lo cual hay mucha
competencia.
Este analisis proporciona una vision
general del mercado y la
idad it )
—destacarse enelmercadodelas

foteri blecimi I
—alimentos:

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

I bligaci i .
fundamentales para el
funci ; | Iquier .

pais

¢Coémo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa es un
proceso complejo que implica cerrar
todas las operaciones comerciales y
distribuir los activos restantes entre
los acreedores y los accionistas
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cudl es el tema que nos  Les interesa que nosotros los jévenes aprendamos

interesa? sobre

(Problema y descripcion) — E| mundo de los negocios y la manipulacion del dinero
Ya que hay muchas personas que no saben nada

. sobre el tema
¢Por qué es importante

este tema? Es super importante estar informado para cuando la
(Justificacién) vida nos enfrente en este tema

¢Para quiénes lo vamos

a hacer? Para nosotros, los estudiantes para poder comprender
(Publico meta) Todo lo del trabajo comunal

Aprender a administrar Ver qué necesita el n
Y saber como se puede Negocio, cuénto dinerg
Formar un negocio, y Se ocupa, toda la
Organizar absolutame Informacion suficiente
Todo lo que necesita este

La tecnologia y Para futuros proyectos
Derivados Para el futuro.
Para apoyar e informa

Tener la capacidad
Para comprender
Estos temas para que
El dia de mafnana ya
Tengamos un poco de
ayuda.
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesién, ahi tendrds las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontrardas una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcién que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e sElO N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mi idea de negocio, sera una cafeteria, la cuél tiene un plan.

—E&erlan—pFepeFe&enaﬂna—es&Fue&uFa—bé&teaﬁaﬁa—weiar—y—

Con esta cafeteria buscaré la forma de hacer que mi
negocio crezca
para lograr tenerla bien definida y junto a esto los objetivos

“y planes claros para poder lograrlo
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Actividad #2

Determine la misién y visiéon de su emprendimiento.

Misién:

Nuestra misién en Café Dwarf es proporcionar una
experiencia unica y acogedora donde nuestros clientes
puedan disfrutar de bebidas de alta calidad y alimentos
frescos en un ambiente calido y amigable.

Vision:
Nuestra visién en Café Dwarf es ser la cafeteria preferida de
nuestra comunidad, reconocida por nuestro compromiso con

la‘excelencia, fa‘innovacion y fa sostenibiidad.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Jefe/Propietario

Meseros Personal Personal
De Cocina De aseo

Redes Contador

Sociales
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Actividad #3

Defina coémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Buscamos hacer que Café Dwarf Sea completamente

Importar como sea. Sera un lugar de respeto donde no se

importara

Sostenibilidad ambiental:

Nuestros productos y herramientas en la
reparticion de

~—para-evitar
1 -

Sostenibilidad econémica:

Garantizamos salarios justos y beneficiarios
~paraelequipo
—Para-tener-un-buen-negocio-se-ocupa-upa———————————

R
Igualdad para todo el personal

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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g Actividad #4

—— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacién con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Proveedor@q | a mas Ambiente | | Amabilidad | Profesion
Locales de§ § - Importan |l § Calidad Ante todo | | €S
Conflanzd te, la Servicio Junto '

Atencion El respeto Estudiant
El servicio Al es

De entreg Cliente

Cumplir Turistas

Al pie de I3

Letra Canales

Recursos
clave

Ubicacion

Estratégica Cafeteria

Fisica
Pedidos a

Personal ity
A domicilio

Capacitado
Para el neg
ocio

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costo al personal, el lugar, La venta de productos adicional

los
Recursos

= Recuerda: En la presentacion “Modelo de

T - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




