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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Nombre del Negocio: "EcoSeed: Tu Jardin Sostenible"

Descripcion del Negocio: EcoSeed es una tienda especializada en la venta de semillas

organicas, plantas jovenes y productos relacionados con la jardineria sostenible, todo

ofrecido a granel para reducir el desperdicio de envases. Nos enfocamos en promover

practicas de cultivo respetuosas con el medio ambiente y la biodiversidad, ofreciendo

una amplia variedad de semillas de flores, vegetales, hierbas y plantas ornamentales.
Productos y Servicios:

Semillas a Granel: Ofrecemos una amplia seleccion de semillas organicas a granel,
incluyendo variedades locales y especies autdctonas para promover la diversidad
bioldgica y la adaptacion a los entornos locales.

Plantas Jovenes: Ademas de semillas, ofrecemos plantas jovenes listas para ser
trasplantadas en jardines y macetas, incluyendo vegetales, hierbas aromaticas y plantas
ornamentales.

Productos para Jardineria Sostenible: EcoSeed también ofrece una gama de productos
para jardineria sostenible, como sustratos organicos, abonos naturales, herramientas
de jardineria eco-amigables y sistemas de riego eficientes.
Asesoramiento y Talleres: Nuestro equipo de expertos en jardineria ofrece
asesoramiento personalizado a los clientes sobre como cultivar y mantener sus plantas
de manera sostenible. También organizamos talleres y eventos educativos sobre
jardineria ecoldgica y técnicas de cultivo organico.

Valores y Compromiso Ambiental: En EcoSeed, nos comprometemos a promover
practicas comerciales sostenibles y a reducir al minimo nuestro impacto ambiental.
Nuestras operaciones se basan en principios de reduccion de residuos, reutilizacion y
reciclaje, y trabajamos en colaboracién con proveedores locales y organicos siempre
gue sea posible.

Con EcoSeed, nuestros clientes pueden cultivar jardines vibrantes y saludables mientras
contribuyen a la preservaciéon del medio ambiente y la biodiversidad.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Reduccidn de residuos plasticos, el ahorro econémico, la

frescura de los productos vy la conciencia ambiental

Vision:

un referente en la promocion de la sostenibilidad y la

biodiversidad en la industria de la jardineria.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea

necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Gerente de erente de

inanzas

erente de

erente de erente de
alidad y

Operaciones arketing



Reducción de residuos plasticos, el ahorro económico, la frescura de los productos y la conciencia ambiental

un referente en la promoción de la sostenibilidad y la biodiversidad en la industria de la jardinería.

Gerente General

Gerente de
Operaciones 

Gerente de
Ventas


Gerente de
Recursos
 humanos

Gerente de
Marketing 

Gerente de
Finanzas

Gerente de 
Calidad y Sostenibilidad
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Un negocio de venta de semillas a granel puede promover la
sostenibilidad social al ofrecer precios asequibles, apoyar a los
agricultores locales con variedades autdctonas, proporcionar educacion
sobre practicas sostenibles, generar empleo local, colaborar con
organizaciones comunitarias y promover la inclusion y diversidad.
Integrando estos principios, el negocio puede tener un impacto positivo

en la comunidad.égn la sociedad en general.
Sostenibilidad ambiental:

Un negocio de venta de semillas a granel puede promover la
sostenibilidad ambiental al reducir el uso de envases plasticos,
promover la biodiversidad con semillas locales y organicas, apoyar la
agricultura sostenible, educar sobre practicas ecolégicas y gestionar
responsablemente los residuos. Estas acciones contribuyen a
conservar el medio ambiente, mitigar el cambio climatico y preservar
los recursos naturales.
Un negocio de venta de semillas afg?rahfeflfpuéde cumplir con la
sostenibilidad econdmica al ofrecer precios asequibles, apoyar a
los agricultores locales, generar empleo, colaborar con la
comunidad, y promover la inclusion y diversidad. Estas acciones
contribuyen al desarrollo econémico local, fortalecen los lazos
sociales y fomentan la equidad en el acceso a la jardineriay la
produccion de alimentos

Recuerda hacer uso
de los objetivos de

desarrollo sostenible


Un negocio de venta de semillas a granel puede promover la sostenibilidad social al ofrecer precios asequibles, apoyar a los agricultores locales con variedades autóctonas, proporcionar educación sobre prácticas sostenibles, generar empleo local, colaborar con organizaciones comunitarias y promover la inclusión y diversidad. Integrando estos principios, el negocio puede tener un impacto positivo en la comunidad y en la sociedad en general.

Un negocio de venta de semillas a granel puede promover la sostenibilidad ambiental al reducir el uso de envases plásticos, promover la biodiversidad con semillas locales y orgánicas, apoyar la agricultura sostenible, educar sobre prácticas ecológicas y gestionar responsablemente los residuos. Estas acciones contribuyen a conservar el medio ambiente, mitigar el cambio climático y preservar los recursos naturales.

Un negocio de venta de semillas a granel puede cumplir con la sostenibilidad económica al ofrecer precios asequibles, apoyar a los agricultores locales, generar empleo, colaborar con la comunidad, y promover la inclusión y diversidad. Estas acciones contribuyen al desarrollo económico local, fortalecen los lazos sociales y fomentan la equidad en el acceso a la jardinería y la producción de alimentos.


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

—aLgl SOCiOS Actividades J Propuesta
clave de valor

Relacién con ] Segmento
| el cliente de clientes

> ; se centra

<——= peoveedores d i en
> i”aS, ) ofrecer

experto,

tendiendo

———= agricultoresy § & semillas

aficionados

S d I .
——— pfoductores, J§ g de alta ecesidades

paisajistas,
empresas

——— Mayoristas y ' calidad a dividuales
) i granel a ‘
== noristas, : Canales

precios

—— a, .
- - competitiv

—_— olICIeNte
el Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

|| 12 adauisicion de semillas, la venta directa de semillas a
—~— = H . R ..
— || gastos de almacenamiento y clientes individuales y a granel

mantenimiento, costos de a empresas y organizaciones
comercializacion y pupticigaad,

|

|

F

|
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— iy Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
_ necesaria para completar esta actividad.
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proveedores de semillas, agricultores y productores, mayoristas y minoristas, clientes finales, empresas de transporte y logística,

adquirir semillas de calidad, almacenarlas adecuadamente, atraer y retener clientes, gestionar inventario, cumplir regulaciones, desarrollar nuevas variedades y mantener registros precisos.

se centra en ofrecer semillas de alta calidad a granel a precios competitivos,

servicio personalizado y experto, entendiendo las necesidades individuales de cada cliente

agricultores, jardineros aficionados, paisajistas, empresas de jardinería y viveros

la adquisición de semillas, gastos de almacenamiento y mantenimiento, costos de comercialización y publicidad,

la venta directa de semillas a clientes individuales y a granel a empresas y organizaciones

Inventario de semillas de calidad.
Instalaciones de almacenamiento adecuadas.
Canal de distribución eficiente.
Personal capacitado.

Ventas directas
Mayoristas
Distribuidores
Empresas agricolas
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Recuerda:

Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ’a?

la vulnerabilidad a cambk

las condiciones climatics

afecten la demanda de s¢

la necesidad de mantene

inventario fresco y de al

calidad, y la falta de

reconocimiento de marc

un mercado saturado.

la competencia de grandes
cadenas minoristas que pueden
ofrecer precios mas bajos, lo
cambios en las condiciones
climaticas que pueden afectar la
demanda de semillas, la
disponibilidad limitada de|cCiertas

Amenazas j

la presentacion

\Y

En “Qué me

S diferencia” puedes encontrar la informacion
- necesaria para completar esta actividad.


la capacidad para ofrecer una amplia variedad de semillas a precios competitivos, la posibilidad de proporcionar un servicio personalizado y experto, la flexibilidad para adaptarse a las necesidades específicas de los clientes

la vulnerabilidad a cambios en las condiciones climáticas que afecten la demanda de semillas,
la necesidad de mantener un inventario fresco y de alta calidad, y la falta de reconocimiento de marca en un mercado saturado.

el crecimiento del interés en la jardinería y la agricultura urbana, el aumento de la demanda de productos orgánicos y sostenibles, la expansión de mercados en línea para la venta de semillas, la colaboración con agricultores locales y mercados de agricultores, 

la competencia de grandes cadenas minoristas que pueden ofrecer precios más bajos, los cambios en las condiciones climáticas que pueden afectar la demanda de semillas, la disponibilidad limitada de ciertas variedades de semillas
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= Actividad #6

f

(

— - Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

— = El logo de mi

= primer ~—" ECO SEEDS SEMILLAS A
—= emprendimiento GRANEL

Semillas a oranel

CULTIVA TUS SFENOS

|

/

e — = - = L4 ;I
=— Slogan "Semillas a granel, cultiva tus suefios'

|

— - Colores

i principales de mi
— = marca
empresarial

Puedes dibujar el
— = logo o hacerlo de
forma digital.

/
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"Semillas a granel, cultiva tus sueños"


=— Actividad #7

—> Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
——= precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

= Mis costos fijos Mis costos variables
= ’Alquiler del local o espacio de venta. Costo de las semillas
— = ( 130000) ( 35 000)
= Salario personal (50000) Transporte ( 5.000)
== Costos de marketin ublicidad
I ‘ & P ‘ Almacenamiento ( 0)
— recurrentes. (15 000) o
== Seguro del negocio (20 000) SOMLELD IS I e
— ( 5.000)
— - ‘ Gastos de mantenimiento (10 000) ‘
— Limpieza del lugar ( 15 000)
e ‘ Servicios publicos ‘
== (agua, electricidad, gas)
== (20 000)
—— El precio de venta de mi
—— producto / servicio es de:
— [ @ 2 800 }
— = el
> Recuerde que los costos

variables son unitarios.


Alquiler del local o espacio de venta.
( 130000)

Salario personal (50000) 

Costos de marketing y publicidad recurrentes. (15 000)

Servicios públicos (agua, electricidad, gas)
( 20 000)

Seguro del negocio (20 000)

Gastos de mantenimiento (10 000) 

Costo de las semillas
( 35 000)

Transporte ( 5.000)

Almacenamiento ( 0) 

Comiciones de venta
( 5.000)

Limpieza del lugar ( 15 000)

2 800


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades é [ ¢ 2800 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 128 000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


₡ 2800

128 000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

‘ Alquiler del local

O
Marketin ublicidad
O gyp
O
. Transporte
O
‘ Servicios publicos
O
@ ratentes

Pasivos

‘ Limpieza del lugar

‘ Seguro del negocio

‘ Gastos de mantenimiento

‘ Almacenamiento

. Salario personal

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Alquiler del local

Salario personal

Marketing y publicidad 

Seguro del negocio 

Transporte 

Limpieza del lugar

Gastos de mantenimiento 

Servicios públicos 

Almacenamiento 

Patentes


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen varios tipos de productos que pueden competir con un

negocio de venta de semillas a granel:

Semillas empaquetadas y etiquetadas de marcas reconocidas.

Semillas organicas certificadas.

Plantas jovenes o plantulas listas para ser trasplantadas.

r mezcl Itivo premezcl )

Kits de jardineria que incluyen semillas, herramientas

y accesorios.

Productos de jardineria hidropdnica o aeroponica.

Productos quimicos o naturales para el cuidado de las

plantas, como fertilizantes, pesticidas y herbicidas.

Plantas en maceta listas para su uso inmediato.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Existen varios tipos de productos que pueden competir con un negocio de venta de semillas a granel:

Semillas empaquetadas y etiquetadas de marcas reconocidas.
Semillas orgánicas certificadas.
Plantas jóvenes o plántulas listas para ser trasplantadas.
Sustratos o mezclas de cultivo premezcladas.

Kits de jardinería que incluyen semillas, herramientas y accesorios.
Productos de jardinería hidropónica o aeropónica.
Productos químicos o naturales para el cuidado de las plantas, como fertilizantes, pesticidas y herbicidas.
Plantas en maceta listas para su uso inmediato.
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Actividad #11

Wil

N

Vv

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

NN
vV vV WY

||

Vv

Importancia de las obligaciones tributarias:

.

el cumplimiento de impuestos sobre las ventas,

IR

]

Vv VvV
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iImpuestos sobre la renta, impuestos a la

]

|if 1

propiedad, y posiblemente aranceles de

Vv

importacion o exportacion, dependiendo de la

' l'}l" l

B
v v

ubicacién y la naturaleza del negocio. Cumplir con

| 1}l

!

estas obligaciones garantiza la legalidad y

| |
|

Vv

estabilidad financiera del negocio, ademas de

|

Vv

contribuir al desarrollo de la comunidad a través

l

N

del pago de impuestos que se destinan a servicios

Vv VV

I

publicos y programas sociales.

cComo se liquida una empresa?

HRLURRE

La liguidacién de una empresa de venta de semillas a granel

]
vV vV WY

|

implica:
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| l'm |l
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Disolucién de la empresa.

Vv VvV

Venta de activos.
Pago de deudas.

ARk

Vv

Distribucion de activos restantes entre accionistas.

RUR
N

Vv

Cancelacion de registros legales.

l

Notificacién a las autoridades pertinentes.

N

Es crucial seguir procedimientos legales y contables para

N

VvV VV VvV

cumplir con todas las obligaciones y proteger los derechos de

I

todas las partes involucradas. En ocasiones, es util contratar a un

I} O I 1)

|
Vv

contador o abogado especializado en liquidaciones empresariales.


el cumplimiento de impuestos sobre las ventas, impuestos sobre la renta, impuestos a la propiedad, y posiblemente aranceles de importación o exportación, dependiendo de la ubicación y la naturaleza del negocio. Cumplir con estas obligaciones garantiza la legalidad y estabilidad financiera del negocio, además de contribuir al desarrollo de la comunidad a través del pago de impuestos que se destinan a servicios públicos y programas sociales.

La liquidación de una empresa de venta de semillas a granel implica:

Disolución de la empresa.
Venta de activos.
Pago de deudas.
Distribución de activos restantes entre accionistas.
Cancelación de registros legales.
Notificación a las autoridades pertinentes.
Es crucial seguir procedimientos legales y contables para cumplir con todas las obligaciones y proteger los derechos de todas las partes involucradas. En ocasiones, es útil contratar a un contador o abogado especializado en liquidaciones empresariales.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?

(Problema y descripcién) la contaminaciéon ambiental y economizar

Reducir el consumo de plasticos, disminuir

VV VV VV VV

:Por qué es importante fomenta practicas mas sostenibles que

este tema? benefician tanto al medio ambiente como
(Justificacion)

R

VV YV VV VV VV

a la economia a largo plazo.

|

;Para quiénes lovamos  adricultores, viveros, empresas de paisajismo,

a hacer? jardineros aficionados, cooperativas
(Publico meta)

agricolas, y cualquier persona interesada en
la siembray el cultivo de plantas.

V \ V V V V \‘ \

- ¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
> (Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
=proporcionar una amplia la adquisicién de satisfacer las
Varledad de semillas de semillas de calidad, necesidades de los
alta calidad a precios el almacenamiento | clientes ofreciendo
competitivos, satisfaciendo adecuado, la semillas de calidad a

_las necesidades de comercializacién de = precios competitivos,

agrlcultores VIVeros, productos, la gestién | fomentando practicas

LA

jardlneros y otros clientes ' yq inventario, la sostenibles,
mteresados enlasiembra  ,.oncion al cliente estableciendo
. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
: (Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
] (Cronograma) n
j semillas de calidad, investigacion y planificacion,
L i Emprendedores
———= instalaciones de adquisicion de espacioy

. ) ) B ] individuales que
== almacenamiento equipamiento, negociacion _ _,
- _ tienen pasion
== adecuadas, equipos de  con proveedores, desarrollo I
- . i por la
<= procesamiento, personal de plataformay estrategias . = |
- = . . . . jardineriay la
<——= capacitado, buen equipo de marketing, lanzamiento de _
— = i . i i | | agricultura.
———= de marketing y publicidadienda en linea y promaocion, y

finalmente, inicio de

b

oberaciones


Reducir el consumo de plasticos, disminuir la contaminación ambiental y economízar

 fomenta prácticas más sostenibles que benefician tanto al medio ambiente como a la economía a largo plazo.

agricultores, viveros, empresas de paisajismo, jardineros aficionados, cooperativas agrícolas, y cualquier persona interesada en la siembra y el cultivo de plantas.

proporcionar una amplia variedad de semillas de alta calidad a precios competitivos, satisfaciendo las necesidades de agricultores, viveros, jardineros y otros clientes interesados en la siembra y el cultivo de plantas.

la adquisición de semillas de calidad, el almacenamiento adecuado, la comercialización de productos, la gestión de inventario, la atención al cliente

satisfacer las necesidades de los clientes ofreciendo semillas de calidad a precios competitivos, fomentando prácticas sostenibles, estableciendo relaciones sólidas, contribuyendo al crecimiento económico y social, 

semillas de calidad, instalaciones de almacenamiento adecuadas, equipos de procesamiento, personal capacitado, buen equipo de marketing y publicidad 

investigación y planificación, adquisición de espacio y equipamiento, negociación con proveedores, desarrollo de plataforma y estrategias de marketing, lanzamiento de tienda en línea y promoción, y finalmente, inicio de operaciones 

Emprendedores individuales que tienen pasión por la jardinería y la agricultura.
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NOTAS

Ventas mensuales totales: (COmo
han fluctuado a lo largo del tiempo?
Principales productos vendidos:
¢;Cuales-son-los-tipos-de-semitlas

mas populares?

Clientes mas frecuentes: ¢Hay
algun segmento de clientes que
compre con mas regularidad?
Gastos operativos: Cuanto se esta
gastando en la adquisiciéon de
nuevas semillas, embalaje y otros
costos operativos?

Tendencias del mercado: (Hay
cambios en la demanda de ciertos
tipos de semillas?
Rentabilidad:-¢Cual es la ganancia
neta después de todos los gastos?

O
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Ventas mensuales totales: ¿Cómo han fluctuado a lo largo del tiempo?
Principales productos vendidos: ¿Cuáles son los tipos de semillas más populares?
Clientes más frecuentes: ¿Hay algún segmento de clientes que compre con más regularidad?
Gastos operativos: ¿Cuánto se está gastando en la adquisición de nuevas semillas, embalaje y otros costos operativos?
Tendencias del mercado: ¿Hay cambios en la demanda de ciertos tipos de semillas?
Rentabilidad: ¿Cuál es la ganancia neta después de todos los gastos?




