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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

sabores unicos, ingredientes frescos y opciones personalizadas
para diferentes gustos y ocasiones.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
Una tienda de donas gourmet que ofrece una variedad de sabores únicos, ingredientes frescos y opciones personalizadas para diferentes gustos y ocasiones. 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
nuestra misiodn es endulzar la vida de nuestros clientes mientras

marcamos una diferencia significativa en la vida de los animales
necesitados.

Vision:
Nuestra vision es crear un mundo donde cada dona que

vendamos contribuya significativamente a mejorar la vida de
los animales

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

- Cocinera > -
dministradyr - epartdor
mpacador
i - -



null
nuestra misión es endulzar la vida de nuestros clientes mientras marcamos una diferencia significativa en la vida de los animales necesitados. 

null
Nuestra visión es crear un mundo donde cada dona que vendamos contribuya significativamente a mejorar la vida de los animales

null
Gerente 

null
Administrador 

null
Cocinera

null
Repartidor

null
Tesorería 

null
Empacador

null
Empacador 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

pueden implementar diversas estrategias que
aseguren un impacto positivo en la comunidad

Sostenibilidad ambiental:

Mi emprendimiento se centrara en varios
aspectos para cumplir con este objetivo, como
la utilizacion de materiales reciclados o
biodegradables en nuestros productos

Sostenibilidad economica:
. imi ocars . |

diversificacion de fuentes de ingresos, la eficiencia en el uso de
recursos financieros

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
pueden implementar diversas estrategias que aseguren un impacto positivo en la comunidad

null
Mi emprendimiento se centrará en varios aspectos para cumplir con este objetivo, como la utilización de materiales reciclados o biodegradables en nuestros productos

null
mi emprendimiento se enfocará en estrategias como la diversificación de fuentes de ingresos, la eficiencia en el uso de recursos financieros


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Provee Produccion J| §variedad Atencion | fConsumido
dores diaria de de personaliz || fres finales
de donas sabores ada en la

ingredi frescas Unicos y tienda

entes frescos

Recursos Canales
clave

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costo de materias primas Venta de donas individuales

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Proveedores de ingredientes

null
Producción diaria de donas frescas

null
Variedad de sabores únicos y frescos

null
Atención personalizada en la tienda

null
Consumidores finales

null
Costo de materias primas

null
Venta de donas individuales


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Variedad de
sabores Unicos y
frescos.

Dependencia de la
estacionalidad y la
demanda fluctuante.

Cambios en las

Alianzas preferencias del
estratégicas con consumidor o
cafeterias, tendencias del
restaurantes y mercado.

Aamnracac e

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Variedad de sabores únicos y frescos.

null
Dependencia de la estacionalidad y la demanda fluctuante.

null
Alianzas estratégicas con cafeterías, restaurantes y empresas de eventos.

null
Cambios en las preferencias del consumidor o tendencias del mercado.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

DONAS MAGICAS

Donas Magicas

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


null
Donas Mágicas

null
DONAS MÁGICAS 

null
🍩

null

null

null

null
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== Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
= precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

— monetario de cada costo (fijo y variable).
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. El precio de venta de mi
producto / servicio es de:
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variables son unitarios.
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null
Alquiler del local.

null
Pagos de seguros.

null
Servicios públicos 

null
Gastos de mantenimiento

null
Salarios de empleados

null
Costos de marketing

null
Ingredientes

null
Envases y embalajes

null
Costos de mano de obra

null
750


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades E [ 750 J

Punto de equilibrio

monetario > [ 10000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
750

null
10000
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
MisMos.

Activos Pasivos

@ CEfectivoen cajaoen

‘ cuentas bancarias.
Inventarios de

ingredientes para
hacer donas (harina,
azlcar, etc.).

‘Cuentas por pagar a
proveedores de

‘ingredientes, materiales
de empaque

Impuestos por pagar,
CoOmo impuestos
sobre las ventas o
Impuestos sobre la
renta.

@ Vehiculos de entrega

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Efectivo en caja o en cuentas bancarias.

null
Inventarios de ingredientes para hacer donas (harina, azúcar, etc.).

null
Vehículos de entrega

null
Cuentas por pagar a proveedores de ingredientes, materiales de empaque

null
Impuestos por pagar, como impuestos sobre las ventas o impuestos sobre la renta.
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Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Pocos

Actividad #10

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.


null
Pocos 
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== Actividad #11

l‘ll" |

I

— - Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:

i V

para el funcionamiento de un paisy
para la sostenibilidad de su sistema
econdmico. Aqui tienes algunas
razones que destacan su importancia
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cComo se liquida una empresa?
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Implica cerrar todas sus operaciones de manera
ordenada vy distribuir sus activos entre los
acreedores y los accionistas de acuerdo con un
proceso legal.

|
|

| |

Vw

|]

W oWy

Vv

Vv

l"l" w l‘|l'| l'|l" l"l" l"l" l‘]l

Vv

(I 1
)

le

e—

,\

[


null
para el funcionamiento de un país y para la sostenibilidad de su sistema económico. Aquí tienes algunas razones que destacan su importancia

null
implica cerrar todas sus operaciones de manera ordenada y distribuir sus activos entre los acreedores y los accionistas de acuerdo con un proceso legal. 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?

El tema que nos interesa es la

(Problema y descripcion) liquidacion de una empresa

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Recaudar
fondos para
ayudar

a una
fundacion
de animales

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Requeri
MOosS
tiempo
y
ayuda

porque garantiza un cierre ordenado
y legalmente adecuado

Para la comunidad

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)
Un local de
donas

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

En 5 meses

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Queremos
establecer con lo
gue son las
ventas y recoger
dinero suficiente

. Quién lo hace?
(Responsables)

Mi persona


null
El tema que nos interesa es la liquidación de una empresa

null
porque garantiza un cierre ordenado y legalmente adecuado

null
Para la comunidad 

null
Recaudar fondos para ayudar
a una fundación de animales 

null
Un local de donas 

null
Queremos establecer con lo que son las ventas y recoger dinero suficiente 

null
Requerimos tiempo y ayuda 

null
En 5 meses

null
Mi persona 
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— En términos de distribucion, la expansion de las
— ventas en linea y la entrega a domicilio estan
— creando nuevas oportunidades para llegar a los

I clientes y aumentar |los ingresos.
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null
En términos de distribución, la expansión de las ventas en línea y la entrega a domicilio están creando nuevas oportunidades para llegar a los clientes y aumentar los ingresos.




