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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

esmaltado y decoracion.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


null
La idea de negocio de manicurismo consiste en ofrecer servicios profesionales de cuidado de uñas, incluyendo limpieza, recorte, limado, esmaltado y decoración.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

. .. Ennuestro salon de manicura, nos
Mision: comprometemaos a proporcionar a
excepcional de cuidado de las
uias, ofreciendo servicios de alta
calidad en un ambiente relajante y
acogedor.

Vision:

Nos visualizamos como el principal destino de
: Aas, :
cmdaldo de'ufias, e C.O“OIC'Id. N po’l_nuesu a
técnicas de manicura y compromiso con la
Estabd#tdad su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente



null
En nuestro salón de manicura, nos comprometemos a proporcionar a nuestros clientes una experiencia excepcional de cuidado de las uñas, ofreciendo servicios de alta calidad en un ambiente relajante y acogedor.

null
Nos visualizamos como el principal destino de cuidado de uñas, reconocido por nuestra excelencia en servicio al cliente, innovación en técnicas de manicura y compromiso con la calidad.

null
Gerente 

null
Estilista de manicura 

null
Estilista de pedicura 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Utilizar productos de alta calidad y que no
vallan a danar el medio ambiente

Sostenibilidad ambiental:

Buscar pmdur‘tnq gue sean libres de

ingredientes nocivos y que sean
biodegradables

Sostenibilidad economica:

Ofrecemos productos de calidad a precios
competitivos y que mis clientes obtengan el
mejor valor-por su-dinero

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



null
Utilizar productos de alta calidad y que no vallan a dañar el medio ambiente 

null
Buscar productos que sean libres de ingredientes nocivos y que sean biodegradables

null
Ofrecemos productos de calidad a precios competitivos y que mis clientes obtengan el mejor valor por su dinero 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Experiencidl § Experiencids
Servicios defl § Y valor Agradables

Mujeres
Adultos
Hombres
Etc

Recursos Canales
clave

Manicuras

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

0StosS 11j0S

Costos variables . .
Servicios de manicuras

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
Proveedores 
De productos 

null
Servicios de
Belleza

null
Manicuras 

null
Experiencia 
Y valor

null
Experiencias
Agradables 

null
Mujeres
Adultos
Hombres 
Etc

null
Costos fijos 
Costos variables 

null
Servicios de manicuras 
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(G\ Fortalezas Debilidades @

manicurismo podri
incluir la exposicion
productos quimicos
potencialmente dafniios Si
Nno se manejan

adecuadamente.

El manicurismo tiene
varias fortalezas, como
la capacidad para
realzar la belleza y la
confianza personal, la
posibilidad de expresar
la creatividad a través
del disefo de uias.

Las amenazas en la
Industria del manicurismo
pueden incluir la
competencia desleal, la falta
de regulacion en algunos
lugares que puede conducir
a estandares de seguridad
mas bajos, y los riesgo

anicurismo incluyen la
ilidad de expandir servici
incluir técnicas avanzade

0s especializados, la
n de ofrecer servicios a
0s especiales como bodz
tas, y la oportunidad de
jar en salones de belleza

negocio independiente. para la salud de los
E . trabajadores
Oportunidades Amenazas

Recuerda: En la presentacion “Qué me
S diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


null
El manicurismo tiene varias fortalezas, como la capacidad para realzar la belleza y la confianza personal, la posibilidad de expresar la creatividad a través del diseño de uñas.

null
Las oportunidades en el campo del manicurismo incluyen la posibilidad de expandir servicios para incluir técnicas avanzadas como uñas de gel, acrílicas o diseños especializados, la opción de ofrecer servicios a eventos especiales como bodas o fiestas, y la oportunidad de trabajar en salones de belleza, spas, o incluso iniciar tu propio negocio independiente.

null
Algunas debilidades del manicurismo podrían incluir la exposición a productos químicos potencialmente dañinos si no se manejan adecuadamente.

null
Las amenazas en la industria del manicurismo pueden incluir la competencia desleal, la falta de regulación en algunos lugares que puede conducir a estándares de seguridad más bajos, y los riesgos para la salud de los trabajadores


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

primer

emprendimiento

Colores

principales de mi

marca
empresarial

Salén de manicuristas

AN

MJ

Femenina
Solo manicurismo

Verde

N

Rojo

Azul

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



null
Salón de manicuristas 


             MJ 
Femenina 
Solo manicurismo

null
Hagamos que tus uñas brillen como diamantes"

null
Verde

null
Rojo

null
Azul


== Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
= monetario de cada costo (fijo y variable).

|

= Mis costos fijos Mis costos variables

;_:: ‘ Agua ‘
== - Esmaltes
== orriente

O

= | Pegamentos
Alquiler

— -
—— =
e,
——

|

i) 00 1

— El precio de venta de mi
— producto / servicio es de:

@70.0000

-> Recuerde que los costos

— > . . .
— variables son unitarios.
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null
Agua 

Corriente

Alquiler 



null
Esmaltes

Pegamentos 

null
70.0000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en — [ 20.000 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [ 50.000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
20.000

null
50.000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Muebles . Deudas
Equipo personal Facturas
Dinero efectivo @ Provisiones

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Muebles 
Equipo personal 
Dinero efectivo 

null
Deudas 
Facturas 
Provisiones 
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En volcan hay 4 manicuristas
EE“ 'Feje hay 2 meluneuus,tasl .

manicuritas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



null
En volcán hay 4 manicuristas 
En peje hay 2 manicuristas 
En buenos aires hay más de 6 manicuritas 


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

empresa contribuyan
de manera proporcional a su
capacidad econdmica

cComo se liquida una empresa?

. laextincion. de -t

nNegocio 0 empresa



null
Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan 
de manera proporcional a su capacidad económica 

null
Consiste en la extinción de tu negocio o empresa 
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Salén de
belleza

Para saber cuantas manicuristas
existen

Un salon que se especialice en
hombres probablemente tenga
un mercado diferente a un salon
gue se esgemallce en mujeres

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)

Para investigar = P0demMOs oirecer yacer que las
y conocer cosas SerVICIos COMO - narsonas

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Tener un local

Dinero en efectivo
Y responsabilida

barberia Se sientan
seguras
¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)

Cuando tengamos
d nuestro espacio

Una
persona
ya adulta


null
Salón de belleza 

null
Para saber cuantas manicuristas existen 

null
Un salón que se especialice en hombres probablemente tenga 
un mercado diferente a un salón 
que se especialice en mujeres 

null
Para investigar 
y conocer cosas

null
Podemos ofrecer 
servicios como 
barbería 

null
Hacer que las personas
Se sientan seguras 

null
Tener un local
Dinero en efectivo 
Y responsabilidad 

null
Cuando tengamos
nuestro espacio

null
Una persona 
ya adulta
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