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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision: _
proporcionar alternativas

| L. i
medio ambiente y |

Vision: .
como lideres en la
industria de productos

S o

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director General

Recursg
Humanc

»




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
buir al d I al al
o d lidad-of e
laborales justas y promover la
. d I d
sus empleados.
Sostenibilidad ambiental:

implementar practicas y

i

Impacto ambiental

Sostenibilidad economica:

_centrarse enlarentabilidada
s de lai ., |
produccién y comercializacién de

I Seicos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta

de valor
Desarrollo
y disefio Produ

de ctos
productos 1&
innovador €colog
es. ICOS Y

sosten

Relacién conf Segmento
el cliente de clientes

Atencion
personaliz
ada para
resolver
dudas
sobre los
productos.

Proveedore
s de
materias
primas
ecologicas

conscie
ntes

Recursos
clave

Materias
primas
ecoldgicas

y

sostenibles

ibles

de
alta
calida

d.

Canales

Tienda
online
propia.

del
medio

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Costos de materias primas sostenibles. Ventas directas de productos

ecoldgicos.

- Gastos de fabricacién y logistica.
- Costos de marketing y promocion.
- Salarios y beneficios para el personal.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Compromiso con la
sostenibilidad y el Posibles costos iniciales

medio ambiente. altos debido a materias

2. Alta calidad de los primas sostenibles.

productos ecoldgicos. 2. Dependencia de
3. Innovacién en proveedores de materias

materiales y procesos primas ecologicas.
de fabricacion. 3. Competencia de grande

empresas que pueden ofré

Fluctuaciones en los
precios de las
materias primas
ecoldgicas.

2. Cambios en las
regulaciones
ambientales que
puedan afectar la
operacion del negocio

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

Creciente demanda de
productos ecoldgicos y
sostenibles.

2. Aumento de |la concienc
ambiental en |la sociedad.
3. Colaboraciones con
ONGs y organizaciones
ambientales.
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Actividad #6

Vv VvV

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

a

AT

VV VV VV VV

Vv

El logo de mi
primer
emprendimiento

Nl 0 0 0 0 000 00 00 01

VvV vV
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VvV

v V‘J

iPOR UN MUNDO AMBIENTALISTA,
Slogan POR UN MUNDO MEJOR!

Vv

Vv vV

Vv

VvV

) 00 10000 00 01

\“}

Colores
principales de mi
marca
empresarial

V

.

f

K

Vv

|

(

f

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.

Vv

I hh i

v v
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Actividad #7

P

F

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

- monetario de cada costo (fijo y variable).

—
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I\l
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= Mis costos fijos Mis costos variables
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— @ Alquiler @ Materias primas 4
beneficios del personal mano de obra

@ servicios publicos @ cmbalajes sostenibles.

Gastos de marketing y publicidad transporte
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‘ mantenimiento . Comisiones de ventas

- Seguros almacenamiento

-

I\l

==z ’ permisos comerciales ‘ Gastos de envio

i

I

/

i

—

—— El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 2500

i

-> Recuerde que los costos
—

— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades } [ 100000 J

Punto de equilibrio

monetario — [@ 250000000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

. Inventarios de productos terminados

‘ Equipos de produccidn

‘ Instalaciones de produccion

‘ Propiedad intelectual
' Capital de trabajo
. Tecnologia

‘ Vehiculos de transporte

‘ Relaciones con proveedores y clientes.

‘ sistemas de informacion

‘ cuentas por cobrar de clientes

Pasivos

‘ Deudas a corto plazo
. Deudas a largo plazo

‘ Cuentas por pagar a proveedores

‘ Impuestos por pagar
‘ Salarios

‘ Intereses acumulados sobre
deudas

‘ Garantias

‘ Obligaciones de garantia de
productos

. préstamos bancarios

‘ impuestos sobre las ventas

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.

4
4

4
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Unos cuantos pero no
muchos

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

buir al funci .
" odad v finana -

publicos esenciales como salud,
educacion y seguridad.

cComo se liquida una empresa?

involucra calcular y pagar impuestos sobre

recomendable contar con asesoria




Guia para planear Yo Emprendo

Vender productos ecoldgicos

Para aprender a emprender
Para todo publico

Ganar dineroy Vender

ayudar a las productos

personas ecoldgicos 'y
Ofertas

Dinero y muchas
ventas

Dinero
Aliados
Personal

Cuando tengamos

lo necesario Yo con la ayuda de
Empezar a vender mi familia

online primero
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