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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Quiero un negocio de donas, empezaria a venderle a personas que conozca

después haria una cuenta de Instagram donde las promocionaria.

venderia donas de sabores distintos como: chocolate, fresa, azlcar entre otros



Quiero un negocio de donas, empezaría a venderle a personas que conozca 

después haría una cuenta de Instagram donde las promocionaría.

vendería donas de sabores distintos como: chocolate, fresa, azúcar entre otros 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Por el momento la misién es aprender a hacerlas mejor de lo que las he hecho hasta el

momento y poderlas vender todas

Vision:

La visién es poder hacer la cuenta de Instagram y poder tener en el futuro un buen

negocio

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

fundador

Gerente ventas finanzas
General


Por el momento la misión es aprender a hacerlas mejor de lo que las he hecho hasta el 

momento y poderlas vender todas 

La visión es poder hacer la cuenta de Instagram y poder tener en el futuro un buen  

negocio  

Gerente General

ventas

finanzas 

fundador 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Establecer relaciones positivas y colaborativas con los clientes

Sostenibilidad ambiental:

Tener envases desechables y biodegradables

Sostenibilidad economica:

Establecer una gestion financiera en la se va a establecer el negocio

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Establecer relaciones positivas y colaborativas con los clientes 

Tener envases desechables y biodegradables 

Establecer una gestión financiera en la se va a establecer el negocio  


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Proveedores.
Clientes.
Inversionistas
Aliados
Estratégicos.
Colaboradore
S

Actividades

clave

Desarrollo de
Productos.
Operaciones
de Produccién.
Marketing y
Ventas.
Atencion al
Cliente y
Soporte.

Recursos

operaciones y
alcanzar sus

Estrucutra de costos

Desglose de los gastos en los que incurre una
empresa para operar y mantener sus

actividades comerciales

Propuesta
de valor

Identificar al
Cliente
Objetivo.
Identificar los
Beneficios
Clave.
Diferenciadore

s Competitivos.

Comunicaciéon
Claray
Concisa

Relacidon con
el cliente

La relacién con
el cliente es
manera en que
se interactia y
se comunica
con el cliente a
lo largo de
toda la
experiencia de
compray mas
alla.

Canales

las vias a
través de las
cuales una
empresa
distribuye,
comercializan
y entrega sus
productos o
servicios a
los clientes.

Segmento
de clientes

El segmento
de clientes se
refiere a los
grupos
especificos de
personas o
empresas a
los que una
empresa
dirige sus
productos o
servicios.

Fuentes de ingresos

Formas especificas en las que una empresa

genera ingresos mediante la venta de
productos o servicios.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Proveedores. Clientes.
Inversionistas
Aliados Estratégicos.
Colaboradores

Desarrollo de Productos.
Operaciones de Producción.
Marketing y Ventas.
Atención al Cliente y Soporte.

Identificar al Cliente Objetivo.
Identificar los Beneficios Clave.
Diferenciadores Competitivos.
Comunicación Clara y Concisa 

La relación con el cliente es manera en que se interactúa y se comunica con el cliente a lo largo de toda la experiencia de compra y más allá.

El segmento de clientes se refiere a los grupos específicos de personas o empresas a los que una empresa dirige sus productos o servicios.

Capacidades y recursos que una empresa usa para ofrecer a sus clientes, mantener sus operaciones y alcanzar sus objetivos comerciales.

las vías a través de las cuales una empresa distribuye, comercializan y entrega sus productos o servicios a los clientes.

Desglose de los gastos en los que incurre una empresa para operar y mantener sus actividades comerciales

Formas específicas en las que una empresa genera ingresos mediante la venta de productos o servicios.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Atributos internos positivos de Aspectos internos de una
una empresa que le empresa que pueden limitar su
proporcionan ventajas rendimiento y afectar su

competitivas y contribuyen a su capacidad para alcanzar sus
éxito en el mercado. objetivos comerciales.

Identificar y capitalizar las Las amenazas son factores

oportunidades puede ayudar a externos que pueden

una empresa a mantenerse agil, obstaculizar el desempenio de

competitiva y en crecimiento en una empresa, afectar su

un entorno empresarial dindmico rentabilidad y poner en peligro su
éxito en el mercado.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Atributos internos positivos de una empresa que le proporcionan ventajas competitivas y contribuyen a su éxito en el mercado.

Aspectos internos de una empresa que pueden limitar su rendimiento y afectar su capacidad para alcanzar sus objetivos comerciales.

Identificar y capitalizar las oportunidades puede ayudar a una empresa a mantenerse ágil, competitiva y en crecimiento en un entorno empresarial dinámico

Las amenazas son factores externos que pueden obstaculizar el desempeño de una empresa, afectar su rentabilidad y poner en peligro su éxito en el mercado.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Dulces y deliciosas donas

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi

Rosado Café Blanco

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Dulces y deliciosas donas 

Rosado 

Café 

Blanco 
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

950 . 950

300 1000

1300 ‘ 300

1000 500

® -

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

e

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



950

300

1300

1000

950

1000

300

500

750

500


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades E [ 5300 J
Punto de equilibrio
monetario > @ >00

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


5300

500


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

5300

©
A
o

1000 1300

300 575

~
ol
o

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


950

1000

300

750

5300

1300

575
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen varios emprendimientos de donas en el mercado y muchos ofrecen més que el

mio, pero se va a tener marketing para promocionarlas

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Existen varios emprendimientos de donas en el mercado y muchos ofrecen más que el 

mío, pero se va a tener marketing para promocionarlas     


Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Las obligaciones tributarias son fundamentales para un emprendimiento por varias razones:

Cumplimiento legal

Sostenibilidad financiera

Reputacion y credibilidad

Evitar problemas legales y financieros:

Planificacion financiera

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa implica el cierre definitivo de sus operaciones

comerciales y la distribucién de sus activos entre los acreedores y accionistas de

acuerdo con un plan de liquidacién. El proceso de liquidacion varia segin la estructura

legal de | las leves del pais donde esta registrad



Las obligaciones tributarias son fundamentales para un emprendimiento por varias razones:

Cumplimiento legal

Sostenibilidad financiera

Reputación y credibilidad

Evitar problemas legales y financieros:

Planificación financiera

La liquidación de una empresa implica el cierre definitivo de sus operaciones 

comerciales y la distribución de sus activos entre los acreedores y accionistas de 

acuerdo con un plan de liquidación. El proceso de liquidación varía según la estructura

 legal de la empresa y las leyes del país donde está registrada.


Guia para planear Yo Emprendo

Vender las donas

Porque quiero crear un fondo financiero

Para las personas que nos van a comprar

Generar un capital realizar las donas poder venderlas

harina Genesis Guadamuz

chocolate 1 junio realizarlas

azucar 2 junio venderlas
huevos

levadura
leche



Vender las donas 

Porque quiero crear un fondo financiero 

Para las personas que nos van a comprar 

Generar un capital 

realizar las donas  

poder venderlas 

harina 
chocolate 
azúcar
huevos 
levadura 
leche 

1 junio realizarlas
2 junio venderlas  

Genesis Guadamuz 
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