




Quiero un negocio de donas, empezaría a venderle a personas que conozca 

después haría una cuenta de Instagram donde las promocionaría.

vendería donas de sabores distintos como: chocolate, fresa, azúcar entre otros 



Por el momento la misión es aprender a hacerlas mejor de lo que las he hecho hasta el 

momento y poderlas vender todas 

La visión es poder hacer la cuenta de Instagram y poder tener en el futuro un buen  

negocio  

Gerente General

ventas

finanzas 

fundador 



Establecer relaciones positivas y colaborativas con los clientes 

Tener envases desechables y biodegradables 

Establecer una gestión financiera en la se va a establecer el negocio  



Proveedores. Clientes.
Inversionistas
Aliados Estratégicos.
Colaboradores

Desarrollo de Productos.
Operaciones de Producción.
Marketing y Ventas.
Atención al Cliente y Soporte.

Identificar al Cliente Objetivo.
Identificar los Beneficios Clave.
Diferenciadores Competitivos.
Comunicación Clara y Concisa 

La relación con el cliente es manera en que se interactúa y se comunica con el cliente a lo largo de toda la experiencia de compra y más allá.

El segmento de clientes se refiere a los grupos específicos de personas o empresas a los que una empresa dirige sus productos o servicios.

Capacidades y recursos que una empresa usa para ofrecer a sus clientes, mantener sus operaciones y alcanzar sus objetivos comerciales.

las vías a través de las cuales una empresa distribuye, comercializan y entrega sus productos o servicios a los clientes.

Desglose de los gastos en los que incurre una empresa para operar y mantener sus actividades comerciales

Formas específicas en las que una empresa genera ingresos mediante la venta de productos o servicios.



Atributos internos positivos de una empresa que le proporcionan ventajas competitivas y contribuyen a su éxito en el mercado.

Aspectos internos de una empresa que pueden limitar su rendimiento y afectar su capacidad para alcanzar sus objetivos comerciales.

Identificar y capitalizar las oportunidades puede ayudar a una empresa a mantenerse ágil, competitiva y en crecimiento en un entorno empresarial dinámico

Las amenazas son factores externos que pueden obstaculizar el desempeño de una empresa, afectar su rentabilidad y poner en peligro su éxito en el mercado.



Dulces y deliciosas donas 

Rosado 

Café 

Blanco 



950

300

1300

1000

950

1000

300

500

750

500



5300

500



950

1000

300

750

5300

1300

575



Existen varios emprendimientos de donas en el mercado y muchos ofrecen más que el 

mío, pero se va a tener marketing para promocionarlas     



Las obligaciones tributarias son fundamentales para un emprendimiento por varias razones:

Cumplimiento legal

Sostenibilidad financiera

Reputación y credibilidad

Evitar problemas legales y financieros:

Planificación financiera

La liquidación de una empresa implica el cierre definitivo de sus operaciones 

comerciales y la distribución de sus activos entre los acreedores y accionistas de 

acuerdo con un plan de liquidación. El proceso de liquidación varía según la estructura

 legal de la empresa y las leyes del país donde está registrada.



Vender las donas 

Porque quiero crear un fondo financiero 

Para las personas que nos van a comprar 

Generar un capital 

realizar las donas  

poder venderlas 

harina 
chocolate 
azúcar
huevos 
levadura 
leche 

1 junio realizarlas
2 junio venderlas  

Genesis Guadamuz 






