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Es cProporcionar servicios de barbería de alta calidad que no solo cumplan con las expectati
 de generar ingresos. Un negocio puede implicar la venta de bienes o servicios 
 clientes, la inversión en actividades financieras,


Proporcionar servicios de barbería de alta calidad que no solo cumplan con 
las expectativas de nuestros clientes, sino que las superen.
Convertirnos en la barbería de referencia en nuestra comunidad, 
reconocida por la excelencia en el servicio al cliente, la calidad de 
nuestros cortes y la atención al detalle.
Propietario
Gerente de 
barberia.
Barberos
Recepcionista
Personal 
de limpieza
Marketing


una barbería puede ser mucho más que un simple lugar 
 cortarse el pelo; puede ser un centro de apoyo, inclusión y contribución 
activa al bienestar social de la comunidad. Ofrciendoles empleos y motivandolos.
una barbería puede adoptar prácticas ambientalmente 
 y promover la conciencia ambiental entre su personal y su clientela para 
contribuir a la sostenibilidad ambiental en la comunidad.
la sostenibilidad económica en una barbería implica 
equilibrar la rentabilidad con la responsabilidad social y 
el compromiso con la comunidad, asegurando que el negocio 
pueda prosperar a largo plazo mientras contribuye al bienestar general


Hombres de 
todas las 
edades.
Mujeres que 
prefieren 
servicios de 
barbería.
Niños que 
necesitan 
cortes de 
cabello
Cortes de cabello 
de alta calidad.
Afeitados y 
arreglos de 
barba 
profesionales.
Ambiente 
acogedor 
y amigable
Ubicación física 
en una zona 
de fácil acceso.
Presencia en
 redes sociales 
Instagram, 
(
Facebook)
Interacción
 personalizada 
y amigable.
Reservas de
 citas en línea
Servicios de corte de cabello.
Afeitados y arreglos de barba.
Personal 
(
barberos, 
recepcionistas).
Instalaciones 
(
sillas de corte, 
espejos, productos).
Capital inicial 
para la puesta 
en marcha y la 
operación diaria.
Prestación de
 servicios de
 barbería.
Atención al 
cliente y 
gestión de citas.
Proveedores de
 productos para 
el cuidado del
 cabello y la barba.
Colaboradores
 locales para 
eventos y 
promociones.
Alquiler del local.
Salarios del personal.
Costos de productos y suministros.
Gastos de marketing y publicidad.
Servicios públicos y otros gastos operativos.


Experiencia y habilidad del personal 
en cortes de cabello y servicios de 
barbería.
Ambiente acogedor y 
 que fomenta la lealtad del cliente.
Ubicación conveniente en 
una zona de alto tráfico o fácil 
acceso.
Dependencia de la clientela local 
y estacionalidad en el negocio.
Posible falta de experiencia en 
marketing y promoción del negocio.
Competencia de otras barberías
 en la misma área.
Cambios en las tendencias de 
la moda y el estilo que podrían 
afectar la demanda de servicios 
de barbería.
Recesiones económicas que 
podrían reducir el gasto 
discrecional en servicios de cuidado personal.
Mercado en crecimiento para 
servicios de barbería y cuidado 
personal masculino.
Colaboraciones con 
otras empresas locales 
para eventos o promociones conjuntas


EL LOGO ESTÁ EN LA ULTIMA HOJA
BLANCO
GRIS
"Estilo atemporal, cortes impecables."
negro


Alquiler del local: 80.000
Salarios del personal:85.000
Seguro: 45.000
Sservicios publicos: 55.000
Equipo y suministro: 65.000
Productos de consumo: 15.00
Comisiones para el personal: 35.000
Costo de reparaciones: 40.000
Costos de capacitacion: 35.000
4,000


-3
12000


Equipo de barbería
Inventario de producto
Mobiliario y decoración:
Existencias de productos
Cuentas por cobrar
Deudas comerciales
Alquiler o hipoteca del local
Impuestos sobre la renta y las ventas
Salarios y beneficios del personal
Cuentas por pagar


Salón de belleza / Peluquería: Ofrecen servicios de corte de cabello, 
peinados, coloración, tratamientos capilares, manicura, pedicura, entre otros.
Spa o centro de bienestar: Proporcionan una variedad de servicios de 
cuidado personal y relajación, como masajes, tratamientos faciales, envolturas 
corporales, baños terapéuticos, etc.
Estudio de tatuajes y piercings: Ofrecen servicios de tatuajes, piercings y 
otros procedimientos corporales artísticos.


 las contribuciones tributarias desempeñan un papel crucial en el 
funcionamiento de la sociedad y la economía al proporcionar los 
recursos necesarios para financiar servicios públicos esenciales, 
promover la equidad y la estabilidad económica, y apoyar el desarrollo y
 el crecimiento a largo plazo.
el proceso de liquidación puede variar según la jurisdicción y 
las circunstancias específicas de la empresa. Por lo tanto, es
 recomendable buscar asesoramiento legal y financiero adecuado
 para asegurarse de que se sigan todos los procedimientos legales 
y se cumplan todas las obligaciones durante el proceso de liquidación

Dar un buen servivio para quien nos visite.
Es importante porque es nuestra perspectiva personal, lo primero
que vemos en una persona.
Para cualquier tipo de población.
Para embellecer a las personas.
Oofrecer nuestros 
servivios a un precio
accesible.
Comodidad al cliente.
-
Maquinas.
-
Personal.
-
Fuente de ingreso.
-
al salir del colegio.
-
Mi perdona con algunos
de  mis actuales compañeros.
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Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Sostenibilidad ambiental:

Sostenibilidad econémica:

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible
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== Actividad #4

— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Actividades J Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Recursos
clave

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Fortalezas Debllldades

[ ][]
N

Oportunldades Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Fortalezas Debllldades

[ ][]
N

Oportunldades Amenazas

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer —N
emprendimiento

Slogan ~___»

Colores
principales de mi

marca ~ "
empresarial
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

€
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

€
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales
unidades

(Precio de venta - costo
variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades '
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #8
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Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades '
Punto de equilibrio
monetario > @

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

R R R BB RB RBRoB RRBRoB RRBoB Re

Mismos.

Activos

Pasivos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cComo se liquida una empresa?
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

cComo se liquida una empresa?
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?

(Publico meta)

EEE
EmE
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la

siguiente:
k. 1.En la barra de herramientas debes
£3) seleccionar la caja de texto.
2, 2.La opcidn que mejor te servira para
<, completar cada actividad es “Escribir
E texto”.
23 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.
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Defina la idea de negocio.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Vision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.




image3.jpg
Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Vision:

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.




