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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una idea de negocio es el conjunto de producto o servicio que se quiere ofrecer

en el mercado, La forma en que se conseguiran clientes y la manera en que se

obtendra el beneficio.




Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Dar solucion en tecnologia informatica; Para contribuir al desarrollo integral de las

empresas e instituciones, dando un buen soporte tecnico y que sea oportuno.

Vision:

Llevar la empresa a lo alto y tratar de ser uno de los mejores servicios contra la

la competencia.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente General

Area de Direccion de Area

tecnologia operaciones administrativa

Areade Area de Area de
planificacion operacion informacion




Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Creando bienes y servicios que ayuden a satisfacer las necesidades basicas de

cada persona.

Sostenibilidad ambiental:

Desarrollar y ofrecer servicios y productos que reduzcan el impacto ambiental uti-

lizando tecnologias de energia renovable.

Sostenibilidad economica:

Reaprovechando las materias primas utilizadas, introduciéndolas de nuevo en el

proceso de produccion y evitando la utilizacion de nuevos materiales, minimizando

el coste de la gestidon de los residuos generados.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

Ty Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

-Proveedores -Produccién - Innovacién -Asistencia -Familias
-Patrocinadores personal -Jovenes
-Resolucién de -Mejor desem -Empleados de
problemas -pefio que los -Autoservicio oficinas cercanas
competidores
-Plataformas y -Servicios
redes de contacto -Mayor automatizados
efectividad que
otros productos
0 servicios -Comunidades

-Mejor disefio

-Marca de alta
gama y status

Recursos Ventajas en Ia Canales
clave accesibilidad

-Fisicos -Ventaja en

-Intelectuales precios y costos .-Evaluacién
(Marcas, Parlantes 3.-Adquisicion
derechos -Facil de usar .-Entrega
reservados). 5.-Post-Venta

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

-Salario de empleados -Venta directa de productos

-Costo de el equipo de trabajo -Patrocinio de marcas en redes sociales
-Costo de mobiliario

-Adquisicién de materias primas
-Publicidad en redes sociales

— = . . 2 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >

—_ >



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

-Donde se encuentre ubicada la -Empresa recientemente
empresa fundada

-El conocimiento en tecnologia -Problemas operativos modernos

-Amplia cobertura con servicio -Poco conocimiento en los precio
en todo el pais de los productos

-Siempre los mejores precios —Prob!emas al capitallizar los
cambios de estrategia

-Ubicacién geogréfica - Mucha competencia con
productos similares
-Modernidad en servicios
-Productos similares a talvez
-Productos asequibles menor precio

-Crecimiento lento en el mercado
-Y el hecho de que los clientes

queden insatisfechos con el
producto que compraron

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi rTE|CIH]|P]]

primer
emprendimiento

| € )

Siempre Con Lo Mejor

Siempre Con Lo Mejor

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.

40.75
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Actividad #7
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— Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
> precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

i

= monetario de cada costo (fijo y variable).
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. - ’ -Alquiler del local: ‘ -Cuota banco TPV: 10.500 colones
— = (450.000

— t: -Nominas: 670.000 colones
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-Gastos empresa de mensajeria:
50.000 colones
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170.000 colones

n

‘ -Seguridad social: 230.000 colones ’ -Gastos de cajas para envio:

f
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-Material de trabajo: 180.000 colones

— . -Gestoria: 650.000 colones .
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N -Compra de computadoras: 2.300.000 colones
—— —
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__:: ‘ -Gastos constitucion de ‘
empresa: 390.000 colones
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—> El precio de venta de mi

g
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
Siempre CBK'1¢Mejor

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— { 40.75 J

Punto de equilibrio

monetario — [ 14.262.500 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Inventarios Cuentas por pagar

Efectivo y equivalentes de efectivo Préstamos a corto plazo

Propiedad, planta y equipo Salarios y beneficios por pagar
Intangibles Gastos acumulados
Activos diferidos Préstamos a largo plazo

Obligaciones de arrendamiento

Pensiones y otros beneficios post-empleo

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

-La venta de hardware

-Venta de distintos tipos de software

-Dispositivos electrénicos a los que se le dan consumo diario

-Servicios de comunicacién y colaboracion

-Servicios de seguridad

-Servicios de consultoria y soporto técnico

-El desarrollo de software a medida

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

La razon es el sostenimiento de los gastos publicos. La principal fuente de ingresos publicos son

los tributos, y dentro de estos los impuestos. Otro fin importante es la redistribucion de la renta.

Para ello se debe establecer una obligacion de pagar en funcidn de la capacidad econémica.

cComo se liquida una empresa?

consiste en la extincion de el negocio o empresa. A través de esta operacion la compaiia saldara

todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrara los créditos pendientes frente a sus

deudores vy, por ultimo, repartira el patrimonio que ain quede en la empresa entre los socios.




Guia para planear Yo Emprendo

Lograr poder formar una empresa la cual pueda competir bien frente a
la competencia.

Para poder tener un buen conocimiento sobre lo que es la administraci
de una empresa y poder tomar en cuenta lo que nos puede traer esto.

para los clientes que esten interesados en los productos o servicios q
vaya a ofrecer la empresa.

Lograr saber como es el Todo lo que sea relacionado co Una empresa que logre competi
proceso de formar una empresa administracion de empresas y s bien frente a la competencia y se
desde el inicio. proceso. duradera.

-Mobiliarios Lo hace la persona que esta en-

-Herramientas L . focada en querer iniciar su propi
Utilizar parte de nuestro tiempc empresa junto a las personas q

-Vehiculos libre para trabajar en nuestro tambien apoyan su proyecto.

-Inmuebles emprendimiento.
-Materias primas

etc...
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Logre aprender sobre conocimientos legales y aspectos financieros de lo que es llevar una

empresa, no solo eso tambien como es su planificacion y estrategia empresarial, los puntos

administrativos, aspectos operativos y sobre varias habilidades administrativas.
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