




Una idea de negocio es el conjunto de producto o servicio que se quiere ofrecer 

en el mercado, La forma en que se conseguiran clientes y la manera en que se 

obtendra el beneficio.



Dar solución en tecnologia informatica; Para contribuir al desarrollo integral de las

empresas e instituciones, dando un buen soporte tecnico y que sea oportuno.

Llevar la empresa a lo alto y tratar de ser uno de los mejores servicios contra la

la competencia.
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Creando bienes y servicios que ayuden a satisfacer las necesidades basicas de 

cada persona.

Desarrollar y ofrecer servicios y productos que reduzcan el impacto ambiental uti-

lizando tecnologías de energía renovable.

Reaprovechando las materias primas utilizadas, introduciéndolas de nuevo en el

proceso de producción y evitando la utilización de nuevos materiales, minimizando

el coste de la gestión de los residuos generados.



- Innovación

-Mejor desem
-peño que los
competidores

-Mayor 
efectividad que
otros productos
o servicios

-Mejor diseño

-Marca de alta
gama y status

-Ventajas en la
accesibilidad

-Ventaja en 
precios y costos

-Facil de usar

-Asistencia 
personal

-Autoservicio

-Servicios
automatizados

-Comunidades

-Producción

-Resolución de 
problemas 

-Plataformas y 
redes de contacto

1.- Presencia
2.-Evaluación
3.-Adquisición
4.-Entrega
5.-Post-Venta

-Físicos
-Intelectuales
(Marcas, Parlantes,
derechos
reservados).

-Proveedores
-Patrocinadores

-Familias 
-Jóvenes
-Empleados de 
oficinas cercanas

-Salario de empleados
-Costo de el equipo de trabajo
-Costo de mobiliario
-Adquisición de materias primas 
-Publicidad en redes sociales

-Venta directa de productos
-Patrocinio de marcas en redes sociales



-Donde se encuentre ubicada la
empresa

-El conocimiento en tecnología

-Amplía cobertura con servicio
en todo el país

-Siempre los mejores precios

-Empresa recientemente 
fundada

-Problemas operativos modernos

-Poco conocimiento en los precios
de los productos

-Problemas al capitalizar los
cambios de estrategia

-Ubicación geográfica

-Modernidad en servicios
 
-Productos asequibles

-Actualización a la 
tecnología

- Mucha competencia con
productos similares

-Productos similares a talvez
menor precio

-Crecimiento lento en el mercado

-Y el hecho de que los clientes
queden insatisfechos con el
producto que compraron
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Siempre Con Lo Mejor



-Alquiler del local: 
₡450.000
-Nominas: 670.000 colones 

-Seguridad social: 230.000 colones

-Gestoría: 650.000 colones

-Compra de computadoras: 2.300.000 colones

-Gastos constitución de 
empresa: 390.000 colones

-Material de trabajo: 180.000 colones

-Cuota banco TPV: 10.500 colones

-Gastos empresa de mensajería:
50.000 colones

-Gastos de cajas para envio: 
170.000 colones

350.000
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Inventarios

Efectivo y equivalentes de efectivo

Propiedad, planta y equipo

Intangibles

Activos diferidos

Cuentas por pagar

Préstamos a corto plazo

Salarios y beneficios por pagar

Gastos acumulados

Préstamos a largo plazo

Obligaciones de arrendamiento

Pensiones y otros beneficios post-empleo



-Venta de distintos tipos de software

-Dispositivos electrónicos a los que se le dan consumo diario
-Servicios de comunicación y colaboración

-Servicios de consultoría y soporto técnico

-Servicios de seguridad

-La venta de hardware

-El desarrollo de software a medida



La  razón es el sostenimiento de los gastos públicos. La principal fuente de ingresos públicos son

 los tributos, y dentro de estos los impuestos. Otro fin importante es la redistribución de la renta.

 Para ello se debe establecer una obligación de pagar en función de la capacidad económica.

consiste en la extinción de el negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará

 todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus 

deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.



Lograr poder formar una empresa la cual pueda competir bien frente a
la competencia.

Para poder tener un buen conocimiento sobre lo que es la administración
de una empresa y poder tomar en cuenta lo que nos puede traer esto.

Lograr saber como es el 
proceso de formar una empresa
desde el inicio.

Todo lo que sea relacionado con la
administracion de empresas y su
proceso.

Una empresa que logre competir 
bien frente a la competencia y sea
duradera.

para los clientes que esten interesados en los productos o servicios que
vaya a ofrecer la empresa.

-Mobiliarios
-Herramientas
-Vehiculos
-Inmuebles
-Materias primas
etc...

-Utilizar parte de nuestro tiempo
libre para trabajar en nuestro
emprendimiento.

Lo hace la persona que esta en-
focada en querer iniciar su propia
empresa junto a las personas que
tambien apoyan su proyecto.



Logre aprender sobre conocimientos legales y aspectos financieros de lo que es llevar una 

empresa, no solo eso tambien como es su planificación y estrategia empresarial, los puntos

administrativos, aspectos operativos y sobre varias habilidades administrativas.




