
  



 



  

Mi idea de negocio es tener mi propia empresa de cosmético, quiero  

satisfacer las necesidades de mis clientes logrando que encuentren  

un beneficio u comodidad en mi empresa, tener variedad de productos  

que sean de sus necesidades, lograr que mi empresa resalte por su buen  

trato al cliente, y sobre todo que mis productos sean de una muy buena  

calidad y sobre todo que sea accesible económicamente para mis clientes  



  

Colaborar en todo momento al bienestar, belleza e higiene de mis clientes poniendo  

a su alcance productos cosméticos profesionales y herramientas de gran calidad a  

los profesionales del sector y público general creando así valor de mi marca cosmética,  

y gestionar un negocio que cree valor para la empresa y la sociedad. 

Ser la empresa reconocida como líder en distribución de productos cosméticos  

profesionales en el país contando con el apoyo de mis clientes, empleados,  

proveedores y demás terceros relacionados con la actividad de mi empresa. 

Gerente general  

  Jefe de  
operaciòn 

     Jefe de  
administraciòn 
de empresas 

Secretaria 
adminestrativa 

Conductores  
Profeccionales  

Outsourcing  
asesoria contable  
y legal 

Outsourcing 
 asesoria y  
mantenimiento  



  

Nuestro emprendimiento cautifica y compensa nuestra huella ambiental. 

La compra de nuestros productos son con envases y empaques reutilizables  

y que son materiales reciclados y biodegradables. 

Lograr que nuestro negocio crezca con la ayuda de nuestros clientes y pobedores  

lograra mantener un entorno social mas comodo y calido, donde cada uno de 

 nuestros clientes pueda disfrutar de nuestra variedad de productos. 

Que nuestra empresa tenga capacidad de una organización de administrativa  

de sus recursos propios y generar rentabilidad a largo plazo de forma responsable,  

implicando el uso de prácticas económicas que sean rentables tanto desde el punto  

de vista social como medioambiental. 



  

Realizar puntos  
claves como mis 
redes de distribu- 
ciòn, marca  
patente, derechos  
de autor, una base  
de datos de mis  
clientes entre otros 

Ofrecer una gran 
variedad de  
productos 
garantiza cuidado 
de la piel, cuenta  
con una calidad  
de tratamientos  
para la piel 
maquillaje de  
una buena calidad 
 y duración entre 
muchos otros  
beneficios  

Ofrecer una  
excelente experi- 
encia a nuestros 
clientes.  

Satisfacer las  
necesidades de 
nuestros clientes 
logrando que se  
sientan satisfechos 
con nuestros  
servicios. 

Que mis clientes  
fomente parte del 
proceso realizado 
de mi empresa de  
cosmeticos  

Establecimientos  
en los que vamos  
a distribuir nuestros 
cosmeticos. 

Realizar un 100% 
mis trabajos  
necesarios para  
logros crear, 
desarrollar y 
comercializar mis  
productos de  
belleza  

Venta de productos 
en nuestras  
paginas wed 

Se realizaran  
medios de envio 

Puntos de ventas  
fisico: en nuestro 
local y salones de  
belleza  

Ventas de nuestros productos. 
Pago contro-reembolso. 
Tarjetas  
Efectivo/transferencia bancarias  

Impuestos 
Produccion de cosmeticos 
Marketing y publicidad  
Red de distruducion 

Ventas para  
salones de belleza 

Mujer mayores de 
15  años.  

Hombres mayores  
de 15 años. 



  

Canales de distribución. 

Clientes existenciales. 

Ganancias generadas. 

Crecimiento de ingresos. 

Cambios de la percepción  
del mercado. 

La competencia. 

Cambios en la conducta de  
los compradores.  

Dependencia de proveedores. 

Dificultad de aparcamiento. 



  

"La belleza comienza 

en el momento en el  

que decides ser tú misma" 

      Morado  

"Poder y magia" 

    Verde  

"Tranquilidad  
         y 
prosperidad" 

 



  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Set de skincare: 10.000 

 

273,500,00 

Total: 230,000 Total: 43,500 



  

0 , 1 

273,500 



  

Patentes de diseño 

Patentes comerciales  

Servicios de internet  

Equipos de tecnología  

Transporte 

Salarios de los empleados  

Mobiliario  

Depósitos de los clientes 

Beneficios de retiro a empleados 

Impuestos diferidos  

Cuentas a pagar (dinero que  
se les debe a los proveedores) 

Prestamos a corto plazo. 



  

Los productos que ofrece mi empresa tiene un porcentaje existente 

 en el mercado igual a un 26,5%  
   



  

La primera razón es el sostenimiento de los gastos públicos, también  

 de ingresos públicos son los tributos y con base de estos los impuestos,  

otro fin importante es la redistribución de la renta. 

La liquidación del contrato de una empresa incluye los aportes realizados  

de salud y pensión de sus trabajadores, recordar que por ley toda  

paga el 8.5% de salud y el 12% de pensión, mientras que el trabajador aporta  

el 4% en ambos casos el porcentaje de éste último se deduce del  

salario devengado. 



 

Es importante para que los clientes se sientan satisfechos  
con los productos y con el servicio al cliente que se sienta  
cómodos con nuestra empresa. 

Empresa de cosméticos  

Nuestro publico meta son mujeres y hombres entre 
los 15 años a los 65 años  

Para logros que sea  
accesible para todo  
nuestro publico meta  
ya que queremos que se  
sientan satisfechos con  
nuestros productos u 
empresa 

Colaborar en todo momento  
con el bienestar, belleza e  
higiene de mis clientes  
poniendo a su alcance  
productos cosméticos . 

 La venta de productos de 
belleza y higiene personal. 

realizaremos feria centros 
comerciales. 

Cursos de maquillaje  

Recursos tecnológicos. 

Transporte. 

Productos para el cuidado  
corporal y facial 

Productos variados de  
maquillaje  

Cuando tenga mas expe- 
riencia sobre el tema, 
contribuir con un plan de  
negocios, determinar 
estructuras legales y  
obtener requirimi- 
entos legales para iniciar 
mi empresa. 

El responsable es 
el director ejecutivo, 
el cual seria "yo" ya que  
seria mi propia empresa 



 


