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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

vidad . | . bian b - I
ganancias,

siempre va hacer _




Actividad #2
Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:

creando relaciones duraderas basadas en la confianza y la excelencia en el servicio.

de unas de primer nivel. Nos V|suaI|zamos como un referente en la mdustrla

iecanoudos_poLnuesuaLLeaIMdadrpmtesmnausmo_ngedmacmn_aL—

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente/Dueiio

Recepcionista. Manicurista. ecnico de uids
avanzado.

Personal de Vendedor de
limpieza productos.




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

proporcionandole empleos y apoyando la estabilidad financieras de las familias ’

Sostenibilidad ambiental:

Reduciendo los residuos,implementando practicas para la reduccion de residuos
utilizando envases recargables para los esmaltes, reutilizar toallas y cualquier
herramienta que sea posible.

Sostenibilidad economica:

Mantener un bajo control sobre los precios de los productos y ofrecer variedad
de servicios de ufias'y de belleza.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Socios
clave

-Proveedores
de Productos
para Uhas y
Cosmeéticos.
-Arrendador
del Local.
-Profesionales
Independientes
-Plataformas
de

reservasy
marketing en
linea.

Actividad #4

Actividades

clave

-Realizar
tratamientos
de manicura y
pedicura.
-Mantener la
higiene y la
limpieza en el
salon.
-Capacitar al
personal en
Ultimas

Estrucutra de costos

-Costos laborales (salarios y beneficios para

Propuesta
de valor

-Servicios de
ufias de alta
calidad.
-Amplia gama

de tratamientos

de manicuray
pedicura.
-Personal
capacitado y
amable

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relaciéon con

) Segmento
el cliente

de clientes

-Atencioén
Personalizada.
-Comunicacion
Efectiva.
-Seguimiento
Post-Servicio.
-Educacion y
Asesoramiento.

lientes
dividuales

ujeresy
ombres de t

-Pagina web y
redes sociales §
-Publicidad loca
-Alianzas con
salones de
belleza o spas

Fuentes de ingresos

-Tarifas por servicios de manicura y

el personal).

-Alquiler del local.

-Costos de suministros y productos.
-Gastos de marketing y publicidad

pedicura. _
-Ventas de productos para el cuidado
de las ufias y accesorios.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’aw

L L -Competencia Local.
-Ubicacion Estratégica. -Rotacion de Persona.
-Amplia Gama de Servicios. -Dependencia de la Temporada.

-Ambiente Agradable. . i
-Productos de Calidad. Costos Operativos.

-Fidelizacion de Clientes

. - Crisis Econdmica.
-Crecimiento del Mercado. -Tendencias de Mercado.
-Tendencias de Belleza. -Regulaciones y Normativas.

-Marketing Digita. . -Competencia de Precios.
-Alianzas Estratégicas.

e,- Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

EL DISENO SE

ENCUENTRA EN
El logo de mi
primer ¥ LA SIGUIENTE
emprendimiento DIAPOSITIVA.

{UNAS IMPECABLES, SERVICIO EXCEPCIONAL!

Slogan ~__ _»

Colores

principales de mi ROSA MORADO BLANCO
marca A

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
. Alquiler del lugar:€ 120 000 . Gatos de los insumos35.000
Servicios publicos:¢ 45 0oo Comisiones de los empleados:¢ 25.000
. Salarios.¢295.000 . Transporte:¢'15.000
Productos y suministros:¢ 50 goQ Descuentos:¢ 15,000
. Gastos de limpieza:¢ 30,000 . Fuplionel 20,000
Impuestos:€50.000

Gastos de capacitacion: 40.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

-

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
—_ -3
unidades [ ]
Punto de equilibrio
monetario ? @ 60000

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debeés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los

Mmismos.
Activos

‘ Equipamiento y Mobiliario.

Inventario de Productos.

‘ Bienes Inmuebles.

‘ Caja y Cuentas Bancarias.

‘ Cuentas por Cobrar.

. Inversion en Marketing y Publicidad.

Inversiones Financieras.

Patentes.

Pasivos

’ Nomina y Beneficios de Empleados.

‘ Arrendamientos y Contratos.

. Intereses Acumulados.

‘ Deudas a Largo Plazo.

’ Depositos de Clientes.

. inventario.

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen.en.una gran cantidad, por mpmln
Esmaltes de ufias: Una amplla gama de colores y marcas de esmaltes de uias,

incluyendo opciones regulares, de secado rapido, de larga duracion, gel,

semipermanentes, etc.

Removedores de esmalte: Soluciones para eliminar el esmalte de ufias de manera

otros productos dlsenados para mejorar la salud y apanenma de las ufias naturales.

Manicura-basica: Ltimado, pulido, esmaltado-y-aplicacién-de-crema-hidratante-para manos.

edicura basica: Limado, pulido, remocién de callosidades, esmaltado y aplicacion
de crema hidratante para pies.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es fundamental para mantener la legalidad, la estabilidad financiera y
la reputacion de un negocio, lo que a su vez contribuye a su éxito a largo plazo.
De esta manera, ayuda colaborando y evite tener ciertos problemas con nuestro

negocio.

cComo se liquida una empresa?

Siguiendo-estos-pasos:
Toma de Decisiones: Los accionistas o propietarios deben tomar la decision de

liquidar la empresa.

Designacién de Liquidador: Se designa a una persona o entidad para

gue actue como liquidador, quien sera responsable de supervisar todo el proceso de liquidacion.
Pago de Deudas: Se liquidan todas las deudas pendientes de la empresa.
Venta de Activos: Se venden todos los activos de la empresa, como propiedades,
inventario,-equipos.y-otros-bienes, para-generar fondos-adicionales para pagar-las-deudas

y distribuir entre los accionistas.

Distribucion de Activos Restantes: Después de pagar todas las deudas 'y
vender los activos, cualquier dinero restante se distribuye entre los accionistas
de acuerdo con su participacion en la empresa.

Cancelacion de Registros Legales y Fiscales: Se cancelan todos los registros legales y f
fiscales de la empresa



Guia para planear Yo Emprendo

Dar ha conocer mis
habilidades.

Esmaltes e implementos
electricos; tambien materi
para colocar las ufias
Tambien un local.

Manicure y Pedicure.

Es importante porque nos agrada estar lindas fisicamente

Nuestra comunidad educativa y de la providencia de carte

Ofrecerles un buen prod
a nuestros clientes.

Que se sientan bonitas
y comodas con el precio.

Al salir del colegio. teniend Mi persona, la estudiante
mi bachillerato. Juliana Rojas Ramirez.
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