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Naturaleza del Negocio
Índice:
· Antecedentes de la idea de negocios: A continuación, deberán colocar los principales factores clave de éxito que posee la idea de negocio, además de agregar información del mercado y/o industria en la cual se encuentra su idea de negocio (mínimo medía página)

Crear una plataforma no existente para el apoyo a esos emprendimientos que vienen iniciando darle la ayuda de markething  y capacitaciones para darle un precio maderable y justo a sus productos nuestra intención es ayudar tanto como al comprador como al emprendedor esta plataforma será de ayuda a todas aquellas personas que no tienen la habilidad con el internet para promocionar sus productos de manera llamativa a sus compradores nuestro factor al éxito es :
-Trabajar de manera rápida y accesible 
-Siempre estar a disposición a cualquier emprendimiento
-Ayudar a vender los productos de manera maderable y justa
-Ayudar al cliente a buscar productos de manera rápida y sencilla de adquirir 
-Transmitir esa confianza de plataforma a cliente 






Justificación de la idea de negocio, a continuación, deberán explicar cuál es la necesidad y/o problema del mercado de su idea de negocio, además de redactar de manera clara cuál es su producto y/o servicio a ofrecer y como el producto y/o servicio satisface esa necesidad y/o problema, además de explicar cuál es el Bienestar social y/o ayuda para la comunidad. (mínimo medía página)
Somos una plataforma que de manera virtual nuestro reto  es darle a conocer a las personas todos aquellos emprendimientos que aun no tienen ese apoyo en redes sociales darles esa promoción y esa ayuda para que sus emprendimientos tengan esa ayuda de markething y promoción para ser reconocidos satisface la necesidad de que muchos emprendimientos no tienen ese apoyo ya que no tienen el conocimiento de markethig,mercadeo,contabilidad de costo.    
· Objetivos: A continuación, deberán redactar los objetivos generales y específicos de la empresa. 
· General: Es convertir la misión y visión en un objetivo, este debe iniciar con un verbo en infinitivo, luego explicar el ¿qué? ¿para qué? y ¿mediante qué? (mínimo 1 objetivo)
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Específicos: Estos deben ser cuantificables y medibles, alcanzables, relevantes para la estrategia del negocio, y temporales es decir corto o largo plazo, con un enfoque empresarial, estos objetivos deben apuntar a cumplir el objetivo general, ejemplo: participación de mercado, ventas, utilidades. (mínimo 3)
________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
· Metas, a continuación, deberán colocar cuáles son sus metas deben ser cuantificables y numéricas, estas son acciones más pequeñas por realizar para lograr cumplir con los objetivos específicos.


· Visualización de un publico meta  
· Ser una plataforma de mucha ayuda y progreso para nuestros emprendedores
· Darles a nuestros clientes el mejor servicio web

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
· Misión: Explicar la misión de la empresa, es decir por qué existe la empresa, por qué existen como organización y por qué lo hacen
· Ayudar a salir adelante a todos los emprendedores.
· Darles una idea de promover con más facilidad.
· Darles una ayuda a los clientes para poder adquirir sus productos con facilidad.
· Darles ese conocimiento de markething y conocimiento contable 
· Los emprendedores dan a conocer sus productos

Visión: Explicar la visión de la empresa, explicar en qué quieren convertirse a futuro, como quieren ser percibidos y que quieren conseguir.
-Exportar los productos a otros países y también importar hacia costa  rica y así varia
· Valores de la empresa, ¿en qué creen como organización? ¿Qué prácticas y valores deben tener siempre sí o sí? (colocarlos y explicar cómo se desarrollan dentro y fuera de la empresa)
· Respeto. Se da afuera y adentro de la empresa.
· Compañerismo. Debemos mostrar compañerismo 
· Empatía. Siempre considerar a los demás 
· Humildad. Siempre ser consientes en que todos somos iguales.
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