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Naturaleza del Negocio
Índice:
· Antecedentes de la idea de negocios: A continuación, deberán colocar los principales factores clave de éxito que posee la idea de negocio, además de agregar información del mercado y/o industria en la cual se encuentra su idea de negocio (mínimo medía página)
Nuestra empresa entra en el mercado de regalos personalizados y artículos de decoración, el mercado de accesorios, aretes, marcos de fotos y alcancías en 3D, es diverso y en constante evolución. Existe una creciente demanda de productos únicos y personalizados que reflejen el estilo y la personalidad de los compradores.
Los clientes buscan cada vez mas productos que no solo sean funcionales, sino también estéticamente atractivos y que les permitan expresar su individualidad. Los avances en la tecnología en impresión 3D han ampliado las posibilidades de diseño y personalización, lo que ha impulsado el crecimiento de esta industria.
La competencia en el mercado puede ser intensa, con la presencia de tantas pequeñas empresas artesanales, como grandes marcas establecidas. Sin embargo, la capacidad de ofrecer productos únicos, de alta calidad y aprecios competitivos puede ayudar a diferencias una marca y ganar cuota de mercado, además, la venta en línea ha abierto nuevas oportunidades para llegar a clientes en todo el mundo.
La personalización y la capacidad de ofrecer una experiencia de compra única, son aspectos claves para el éxito en este entorno empresarial, lo que permite a las empresas ampliar su alcance mas allá que sus mercados locales y competir a nivel global.  






· Justificación de la idea de negocio, a continuación, deberán explicar cuál es la necesidad y/o problema del mercado de su idea de negocio, además de redactar de manera clara cuál es su producto y/o servicio a ofrecer y como el producto y/o servicio satisface esa necesidad y/o problema, además de explicar cuál es el Bienestar social y/o ayuda para la comunidad. (mínimo medía página)

La idea de nuestra empresa es crear productos de artesanías en una impresora 3D y una cortadora laser, con esto dar a conocer los procedimientos de utilización de estas máquinas, así enseñar a la población el gran desarrollo que ha tenido la tecnología, además, con este proyecto tecnológico vamos ayudar al medio ambiente ya que se utilizara un filamento a base de plástico reciclable, ya que queremos ayudar a reducir los plásticos en los mares y en los ecosistemas, aparte de la contaminación, muchas veces los animales salen afectados.

Hoy en día la falta del tiempo es un problema que casi todos tenemos, esto provoca desordenes, además, el desorden va de la mano con la desorganización, esto provoca la desconcentración por la contaminación visual, incluso si el desorden es muy grande puede causar daño emocional. 

Por este motivo queremos resolver estos tipos de problemas ofreciendo productos pequeños de organización, con esto se podrá mantener el orden y su organización, tanto como laboral o personal. 

También vamos a diseñar productos de decoración para crear un espacio que se acople a cada gusto o estilo de la persona. Esta decoración ofrece personalización excepcional y diseños únicos, también damos la oportunidad de que los clientes puedan explorar nuevas ideas y conceptos de decoración, y esto fomenta un sentido de propiedad y conexión emocional con los espacios que decoran.

· Objetivos: A continuación, deberán redactar los objetivos generales y específicos de la empresa. 
· General: Es convertir la misión y visión en un objetivo, este debe iniciar con un verbo en infinitivo, luego explicar el ¿qué? ¿para qué? y ¿mediante qué? (mínimo 1 objetivo)



Objetivo General: 
Satisfacer las necesidades de nuestros clientes, ofreciendo productos de alta calidad y diseño innovador en el mercado de implementos y accesorios elaborados con plásticos en 3D.
Específicos: Estos deben ser cuantificables y medibles, alcanzables, relevantes para la estrategia del negocio, y temporales es decir corto o largo plazo, con un enfoque empresarial, estos objetivos deben apuntar a cumplir el objetivo general, ejemplo: participación de mercado, ventas, utilidades. (mínimo 3)
Objetivos Específicos:
1. Desarrollar una amplia gama de maceteros y accesorios plásticos en 3D que satisfagan las diferentes preferencias y necesidades de nuestros clientes.
2. Implementar procesos de producción eficientes y sostenibles que minimicen el impacto ambiental de nuestras operaciones.
3. Investigar continuamente nuevas tecnologías y materiales para mejorar la calidad, durabilidad y estética de nuestros productos.

· Metas, a continuación, deberán colocar cuáles son sus metas deben ser cuantificables y numéricas, estas son acciones más pequeñas por realizar para lograr cumplir con los objetivos específicos. 

Calidad de productos: ofrecer productos de alta calidad es fundamental para mantener la satisfacción del cliente y fomentar la fidelidad de la marca.
Plataforma tecnológica robusta, contar con una plataforma digital intuitiva y fácil de usar para realizar pedidos en línea, realizar seguimiento de entregas y gestionar la logística fundamental de un mercado cada vez más digitalizado. 
 Servicio al cliente excepcional: brindar un servicio al cliente receptivo y personalizado puede marcar la diferencia en un mercado competitivo. La capacidad de resolver problemas de manera rápida y satisfactoria puede aumentar la retención de clientes y generar recomendaciones positivas.
Y por último gestión eficaz e inventario: mantener un inventario adecuado y gestionarlo eficientemente para garantizar la calidad de los productos y para cumplir las expectativas del cliente y maximizar las ventas. 


· Misión: Explicar la misión de la empresa, es decir por qué existe la empresa, por qué existen como organización y por qué lo hacen

Somos una empresa desarrollada por jóvenes que desean incursionar en el mundo del emprendurismo a través de la generación de un negocio de elaboración y venta de elementos en impresión 3D.

· Visión: Explicar la visión de la empresa, explicar en qué quieren convertirse a futuro, como quieren ser percibidos y que quieren conseguir. 
Llegar hacer una empresa reconocida a nivel nacional por incursionar en varios ámbitos como artesanías, organizadores plásticos artículos para el uso del hogar. 
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·  Valores de la empresa, ¿en qué creen como organización? ¿Qué prácticas y valores deben tener siempre sí o sí? (colocarlos y explicar cómo se desarrollan dentro y fuera de la empresa) 
	Valor
	Dentro de la empresa
	Fuera de la empresa

	
Responsabilidad
	Asistiendo y participando en cada sesión del proceso de la creación de la empresa.
	Cumpliendo con los acuerdos que se les ofrecen a los clientes.

	
Perseverancia
	Tratar de salir siempre adelante a pesar de los obstáculos.
	Tratar de mantenerse en el mercado, ser competitivo 

	Creatividad
	Tener la mente siempre abierta para poder diseñar bien los diferentes productos. 
	Ofrecer diferentes artesanías para que cada persona pueda expresar su estilo.

	
Honestidad
	Tener siempre transparencia, sinceridad y franqueza a la hora de realizar la empresa.
	Ser siempre sincero con el cliente sobre la creación de los productos. 
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