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Naturaleza del Negocio
Antecedentes de la idea de negocios: A continuación, deberán colocar los principales factores clave de éxito que posee la idea de negocio, además de agregar información del mercado y/o industria en la cual se encuentra su idea de negocio (mínimo medía página)
En los últimos años se ha incrementado la demanda de servicios logísticos, a medida que el comercio electrónico crece las empresas buscan maneras más eficientes de distribuir sus productos, sin embargo, existen muchos emprendedores que tienen la capacidad de producirlos, pero no de distribuirlos por todo el país, quedando así en desventaja con respecto a sus competidores, al observar este problema se nos presenta la oportunidad de crear un servicio que ayude a dichos comerciantes a distribuir su mercadería a nivel nacional y a un bajo costo.
Nuestra empresa contribuye a mantener el equilibro ambiental, ya que pretendemos aprovechar vehículos que ya cuentan con rutas establecidas de distribución de productos a nivel nacional.
Ofrecemos un servicio de alta calidad lo cual nos aseguramos que los productos lleguen a nuestros clientes en el menor tiempo posible y en las mejores condiciones, a un costo accesible.
Buscamos tener flexibilidad ante las necesidades del cliente, tratando de entender las diferentes problemáticas que se le pueden presentar a cada uno de nuestros usuarios.
Nuestro servicio brinda una excelente confianza a nuestros clientes y consumidores.
Además, vamos a ayudar los pequeños emprendedores para distribuir sus productos a nivel nacional ya que muchos de ellos no cuentan con los medios para hacerlos llegar a clientes que se encuentran en diferentes zonas del país y que pueden estar interesados en consumirlos 







Justificación de la idea de negocio, a continuación, deberán explicar cuál es la necesidad y/o problema del mercado de su idea de negocio, además de redactar de manera clara cuál es su producto y/o servicio a ofrecer y como el producto y/o servicio satisface esa necesidad y/o problema, además de explicar cuál es el Bienestar social y/o ayuda para la comunidad. (mínimo medía página)
La necesidad radica en la demanda de una solución logística eficiente y económica para la distribución de productos que no requieren condiciones de temperatura controlada. Actualmente, las empresas enfrentan dificultades para transportar estos productos a diferentes partes del país de manera oportuna y sin incurrir en costos elevados, entre ellos  los pequeños emprendedores que tienen la necesidad de posicionar sus productos en diferentes zonas del país, pero no cuentan con los medios de transporte para realizarlo.
Nuestra empresa se especializará en la distribución de una amplia gama de productos, incluyendo alimentos enlatados, productos secos, y todo tipo de productos elaborados por emprendedores. Ofreceremos servicios logísticos integrales, desde el almacenamiento hasta la entrega final.
Nuestra idea de negocio satisface la necesidad del mercado al proporcionar una solución especializada y rentable para la distribución de productos, procurando así que estos puedan llegar a los diversos comercios destino, de una manera eficiente, a tiempo y a un bajo costo. Permitiéndole a los emprendedores ampliar su mercado sin necesidad de hacer una gran inversión en medios de transporte o distribución.
Nuestra empresa contribuye al bienestar social al facilitar el acceso a una amplia variedad de productos en diferentes regiones del país y al ofrecer servicios logísticos eficientes y económicos, apoyamos el crecimiento de las microempresas al permitirles llegar a nuevos zonas del país y satisfacer las necesidades de los consumidores de manera más efectiva.
Objetivos: A continuación, deberán redactar los objetivos generales y específicos de la empresa. 
General
Establecer una empresa de logística líder en eficiencia, calidad de servicio y bajo costo que ayude a los emprendedores o microempresas a transportar sus productos o mercancías a una amplia variedad de zonas del país.
 


Específicos: Estos deben ser cuantificables y medibles, alcanzables, relevantes para la estrategia del negocio, y temporales es decir corto o largo plazo, con un enfoque empresarial, estos objetivos deben apuntar a cumplir el objetivo general, ejemplo: participación de mercado, ventas, utilidades. (mínimo 3)
1-Establecer alianzas estratégicas con empresas distribuidoras de productos ya establecidas que podamos aprovechar para transportar las mercaderías de nuestros clientes.
2-Diseñar un sistema de logística efectivo para la recepción y distribución de los productos.
3-Crear estrategias de publicidad que nos permita darnos a conocer con emprendedores y microempresas. 

Metas, a continuación, deberán colocar cuáles son sus metas deben ser cuantificables y numéricas, estas son acciones más pequeñas por realizar para lograr cumplir con los objetivos específicos.
 Largo plazo
• Ampliar la presencia en regiones existentes o entrar en nuevos mercados 
• Expandir los servicios para atender una variedad más amplia de clientes.
•Establecer alianzas o estrategias con otras empresas que pueden impulsar el crecimiento y la innovación
•. Integrar prácticas sostenibles en todas las operaciones para contribuir el bienestar de la comunidad y el medio ambiente
Corto plazo.
•Capacitar al personal y promover un ambiente de trabajo colaborativo y motivador para aumentar la productividad y el servicio
•. Implementar medidas para mejorar la experiencia del cliente cliente, como tiempo de entrega más rápido, un mejor servicio de postventa o una comunicación mas efectiva con el cliente 
•Identificar áreas de mejora en los procesos internos, como la atención al cliente, la gestión de inventario y trabajar en su optimización.
•Establecer objetivos específicos de ventas para periodos cortos, como trimestres o semestres, y poder desarrollar estrategias para alcanzarlos.
Mediano plazo
• Mejorar la eficiencia y la rentabilidad de las cadenas de suministro mediante la implementación de tecnologías y prácticas de gestión avanzada.
Explorar los servicios ofrecidos para satisfacer las necesidades cambiantes de los clientes o abrir nuevas oportunidades de negocio.

Misión: Explicar la misión de la empresa, es decir por qué existe la empresa, por qué existen como organización y por qué lo hacen
Facilitar el crecimiento y la eficiencia de las pequeñas y medianas empresas a través de soluciones logísticas y de transporte personalizadas, confiables y sostenibles, impulsadas por la innovación y la excelencia operativa.
Visión: Explicar la visión de la empresa, explicar en qué quieren convertirse a futuro, como quieren ser percibidos y que quieren conseguir. 
Ser reconocidos como la empresa líder de logística y distribución a nivel nacional principalmente para emprendedores, transformando la manera en la que los productos llegan al mercado y fomentando el crecimiento de la economía local.


Valores de la empresa, ¿en qué creen como organización? ¿Qué prácticas y valores deben tener siempre sí o sí? (colocarlos y explicar cómo se desarrollan dentro y fuera de la empresa)
En nuestra empresa tomamos en cuenta que los valores son una parte fundamental para el desarrollo sostenible para la cooperatividad y el funcionamiento interno de nuestra empresa tales como: el Respeto hacia los clientes, aliados y personal de la empresa, calidad del servicio, este valor es fundamental ya que garantiza la satisfacción del cliente y la reputación del negocio. La tolerancia este valor es importante ya que promueve un ambiente de respeto y emprendimiento mutuo entre los empleados y clientes.
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