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Naturaleza del Negocio
Índice:
· Antecedentes de la idea de negocios: A continuación, deberán colocar los principales factores clave de éxito que posee la idea de negocio, además de agregar información del mercado y/o industria en la cual se encuentra su idea de negocio (mínimo medía página)
________________________________________________________________________________El proyecto comenzó, con el deseo de innovar y emprender un producto diferente en base a manufacturas de harina con el interés particular contante del estudiante Edson Jara Sanchez de plasmar ideas de negocio para la feria institucional y proyectos personales con el apoyo de los compañeros involucrados en la idea de este nuevo proyecto. Los estudiantes se interesaron en el proyecto al observar videos de procesos culinarios, en donde les gustaría llevar a cabo la
elaboración de harinas a base de tubérculos, estos vieron grandes expectativas de crecimiento con el proyecto para participar en diversas actividades la Expotécnica, emprendimientos personales, atracción de potenciales clientes y generación continua de   ganancias. En sondeos recientes se han dado cuenta del potencial de ventas en el producto en el mercado local pero también se buscas ir creciendo paulatinamente en mercados más allá del comercio local mediante alianzas estratégicas en negocios tales como panaderías, cadenas de supermercados ventas por redes sociales, servicios exprés entre otros. La inversión para producción a mediana escala es accesible entre los accionistas del proyecto , una vez que el producto despegue se buscara ampliar la gama de producción de las harinas artesanales con productos de valor agregado , el segmento de mercado pensado para el negocio es la industria alimenticia  _________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
· Justificación de la idea de negocio, a continuación, deberán explicar cuál es la necesidad y/o problema del mercado de su idea de negocio, además de redactar de manera clara cuál es su producto y/o servicio a ofrecer y como el producto y/o servicio satisface esa necesidad y/o problema, además de explicar cuál es el Bienestar social y/o ayuda para la comunidad. (mínimo medía página)
___________________________________________________________________________________La idea de crear productos de Harinas artesanales nació dirigida a una población específica como es la zona de rio blanco , Liverpool y alrededores , sin embargo debido a su gran demanda de sabores únicos con  componentes nutritivos necesarios, se vio la necesidad de expandir más allá de los barrios locales el producto por su ferviente interés en harinas diferentes y exclusivas con materia prima basado  en  tubérculos y frutas (plátano,banano,  entre otras). En la manufactura del producto Se utilizará un proceso amigable con el medio ambiente. Daremos a conocer nuestra empresa por medio de una publicidad intensa electrónica e impresa como: web (Página informativa y Facebook) y anuncios escritos (volantes informativos), pero nuestro mayor medio de publicidad serán nuestros clientes los cuales les daremos un servicio de calidad y serán los encargados de comunicar a otros. Utilizaremos equipo óptimo y adecuado brindando una mayor seguridad, agilidad y calidad. 
También hacer la consideración de que las formas de distribución evolucionan los productos e influyen en el precio: nuevas tecnologías, costos, segmentos de mercado.____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

· Objetivos: A continuación, deberán redactar los objetivos generales y específicos de la empresa. 
· General: Es convertir la misión y visión en un objetivo, este debe iniciar con un verbo en infinitivo, luego explicar el ¿qué? ¿para qué? y ¿mediante qué? (mínimo 1 objetivo)
_____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________ posicionar los productos   artesanales de Harina de tubérculos  como un producto de concurrencia por su sabor único agradable y apetecible al público en general  con valor agregado en procesos de manufactura y Logística  ___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
Específicos: Estos deben ser cuantificables y medibles, alcanzables, relevantes para la estrategia del negocio, y temporales es decir corto o largo plazo, con un enfoque empresarial, estos objetivos deben apuntar a cumplir el objetivo general, ejemplo: participación de mercado, ventas, utilidades. (mínimo 3)
__________________________________________________________________________________________ 1. Buscar diferentes alternativas de manufactura y producción para elaborar productos de harina artesanales con tubérculos  
2. Utilizar frutas tradicionales y exóticas en la elaboración de nuestros productos 
[bookmark: _GoBack]3. Posicionar el producto en el mercado local y nacional
4.  Ofrecer productos bajos en azúcar ______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
· Metas, a continuación, deberán colocar cuáles son sus metas deben ser cuantificables y numéricas, estas son acciones más pequeñas por realizar para lograr cumplir con los objetivos específicos. 

_____________________________________________________________________________________ una meta bastante ambiciosa es mantenernos en el gusto del público, así mismo analizamos la idea de llegar a un convenio con los diferentes supermercados, para que en lugar de ser una competencia sean nuestros socios o aliados para la distribución de productos. _____crear una cultura de emprendimiento entre los accionistas por creaciones diferentes y atractivas al cliente. 
Crecimiento en el mercado de sector de alimentos.
Capacitar y especializar a los accionistas en tramites comerciales , legales y productivos  ___________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
· Misión: Explicar la misión de la empresa, es decir por qué existe la empresa, por qué existen como organización y por qué lo hacen
_________________________________________________________________________________ Ofrecer una alternativa a las harinas convencionales y que los compradores tengan
una opción diferente en sus compras, incluso siendo esta una opción para las personas intolerantes al gluten.____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
· Visión: Explicar la visión de la empresa, explicar en qué quieren convertirse a futuro, como quieren ser percibidos y que quieren conseguir. 
___________________________________________________________________________________ Ser reconocidos a nivel local y también nacional, para proporcionar a los
consumidores una opción nutritiva y de buena calidad a los mejores precios._________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
· Valores de la empresa, ¿en qué creen como organización? ¿Qué prácticas y valores deben tener siempre sí o sí? (colocarlos y explicar cómo se desarrollan dentro y fuera de la empresa)
_____________________________________________________________________________________responsalbilidad en las directrices y procesos asignados entre los accionistas. 
trabajo en equipo para potenciar y valorar las habilidades de cada miembro.
 Tolerancia para la recepción de ideas y toma de decisiones en el negocio.
 Empatía con las opción de capacidades del equipo y necesidades de los clientes __________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
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