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Naturaleza del Negocio
Índice:
· Antecedentes de la idea de negocios: A continuación, deberán colocar los principales factores clave de éxito que posee la idea de negocio, además de agregar información del mercado y/o industria en la cual se encuentra su idea de negocio (mínimo medía página)

La idea surge como respuesta a la creciente demanda de productos que ayuden a combatir los síntomas de enfermedades comunes como la colitis, gastritis y ansiedad, que se han vuelto cada vez más frecuentes en los jóvenes. Por lo que la propuesta de negocio se basa en la creación de un producto en forma de una gota que contenga el producto estrella que es la juanilama y que funciona como coadyuvante en el tratamiento natural de padecimientos como los antes mencionados.

Dado que es un producto natural, libre de sustancias químicas como los tantos medicamentos que subsisten en el mercado, la opción que se ofrece resulta sumamente atractiva para las personas que gustan de opciones naturales para aliviar sus padecimientos. Importante resaltar que con el pasar de los años estas poblaciones han ido aumentando. 

Uno de los principales factores de éxito es su diseño innovador con ingredientes naturales que buscan la sostenibilidad y la protección del medio ambiente.

Otro factor importante es que el local estará ubicado en el centro de Atenas, donde no cuenta con ninguna competencia y al tratarse de un producto a base de agua es acto para todo tipo de personas.

Cabe destacar que nuestro producto estrella se desarrolla bien en climas calientes por lo que su producción no tendría ningún problema para seguir reproduciéndose en la zona 


· Justificación de la idea de negocio, a continuación, deberán explicar cuál es la necesidad y/o problema del mercado de su idea de negocio, además de redactar de manera clara cuál es su producto y/o servicio a ofrecer y como el producto y/o servicio satisface esa necesidad y/o problema, además de explicar cuál es el Bienestar social y/o ayuda para la comunidad. (mínimo medía página)



Según los dato que se investigaron sore algunos de estos padecimientos la gastritis afecta mundialmente a un 25% de la población, la colitis afecta a alrededor de 5.000.000 de personas a nivel mundial y la ansiedad se llega a considerar una de las enfermedades mentales más comunes en la actualidad, afectando un 4% de la población mundial, es por ello por lo que el producto podría resultar una alternativa natural para quienes tienen este tipo de padecimientos. 

Este consistiría en una gota medicinal hecha a base de la flor de juanilama, que entre los beneficios encontrados funciona como un antiespasmódico, además de su efecto relajante. Tratando de generar que las personas que sufren de estas incomodas enfermedades logren sentir un alivio y mejoren su salud sin necesidad de utilizar fármacos que contienen sustancias químicas que suelen generar efectos secundarios para la salud.

Aunado a ello contará con un diseño en forma de gota de agua, lo que lo hace único y original.  Será fácil de consumir y muy fácil de conseguir 

Uno de los aspectos que más se quiere resaltar es que la sostenibilidad es una prioridad. Por lo que el empaque será completamente eco amigable. Y los procesos productivos reducirán al máximo los impactos que se puedan causar al ambiente.

Además, se tratará de generar beneficios para las personas de las comunidades cercanas, con programas sociales.  


· Objetivos: A continuación, deberán redactar los objetivos generales y específicos de la empresa. 
· General: Es convertir la misión y visión en un objetivo, este debe iniciar con un verbo en infinitivo, luego explicar el ¿qué? ¿para qué? y ¿mediante qué? (mínimo 1 objetivo)

Elaborar un producto a base de juanilama, en forma de gota de agua que funcione como alternativa para el tratamientos de padecimientos como gastritis, colitis y ansiedad. Brindando salud y bienestar a los clientes.






· Específicos: Estos deben ser cuantificables y medibles, alcanzables, relevantes para la estrategia del negocio, y temporales es decir corto o largo plazo, con un enfoque empresarial, estos objetivos deben apuntar a cumplir el objetivo general, ejemplo: participación de mercado, ventas, utilidades. (mínimo 3)

1- Investigar sobre los beneficios curativos o terapéuticos que posee la juanilama como alternativa en el tratamiento de afecciones como la colitis, Gastritis y ansiedad.

2- Diseñar un producto innovador en forma de gota de agua que aporte los beneficios de la juanilama y colabore con el bienestar de la salud de los consumidores.

3- Implementar estrategias de mercadeo enfocadas en el posicionamiento del producto a nivel local.

4- Vender el producto a nivel nacional en los comercios enfocados en productos de salud y bienestar.

· Metas, a continuación, deberán colocar cuáles son sus metas deben ser cuantificables y numéricas, estas son acciones más pequeñas por realizar para lograr cumplir con los objetivos específicos
. 
1- Desarrollar tres campañas de marketing digital al año para atraer nuevos clientes en la zona de Occidente.

2- Desarrollar una tienda online que permitan la venta de nuestros productos en todo el país.

3- Generar alianzas con tres empresas en el centro de Atenas para posicionar el producto durante los primeros nueve meses.

4- Vender al menos 1000 unidades del producto en el primer año de apertura de la empresa.

5- Lograr al menos 190% de satisfacción del cliente en términos de calidad del producto.

· Misión: Explicar la misión de la empresa, es decir por qué existe la empresa, por qué existen como organización y por qué lo hacen.

Somos una empresa que se preocupa por la salud y el bienestar de la de las personas, proporcionando alternativas en medicina natural para padecimientos como gastritis, colitis o ansiedad, que nos permitan posicionarnos como la opción nuero uno en estos casos.

· Visión: Explicar la visión de la empresa, explicar en qué quieren convertirse a futuro, como quieren ser percibidos y que quieren conseguir. 

Ser líder en el mercado de la innovación de productos naturales con propiedades curativas que promuevan la salud y el bienestar de las personas. Posicionándose como la mejor alternativa en el mercado nacional para esta área.

· Valores de la empresa, ¿en qué creen como organización? ¿Qué prácticas y valores deben tener siempre sí o sí? (colocarlos y explicar cómo se desarrollan dentro y fuera de la empresa)

1. Colaboración: Fomentaremos un ambiente de colaboración dentro de la empresa promoviendo un trabajo en equipo efectivo y una cultura inclusiva. Esto se logra mediante la comunicación abierta, el apoyo entre los empleados y la valoración de las diferentes perspectivas.

2. Sostenibilidad: cada vez más empresas reconocen la importancia de la sostenibilidad corporativa dentro de las empresas. Por eso incluimos buenas prácticas sostenibles en diversa áreas e incluso programas sociales.

3. Innovación: Es un motor de crecimiento y desarrollo. Por ello dentro de la empresa se fomenta la creatividad. La experimentación y la disposición de asumir riesgos calculados.
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