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Qué
 
vamos
 
a
 
hacer:
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¿Cuál
 
es el
 
tema
 
que nos
 
interesa?
 
Mercadeo
 
(Sección
 
6)
Es
 
un
 
proceso
 
empresarial
 
que
 
implica
 
identificar,
 
entender
 
y
 
satisfacer
 
las
 
necesidades
 
y
 
deseos
 
de
 
los
 
clientes.
 
Se
 
trata
 
de
 
crear
 
productos
 
o
 
servicios
 
de
 
valor
 
que
 
sean
 
una
 
necesidad
 
del
 
consumidor,
 
comunicar
 
su
 
propuesta
 
y
 
generar
 
cercanía
 
con
 
los
 
consumidores
 
para
 
atender
 
sus
 
necesidades
 
y
 
propuestas,
 
y
 
desarrollar
 
estrategias
 
para
 
atraer
 
al
 
público
 
objetivo.
 
En
 
el
 
mercadeo
 
existen
 
diferente
 
problema
 
al
 
cual
 
un
 
nuevo
 
emprendimiento
 
se
 
puede
 
ver
 
afectado
 
como
 
el
 
no
 
saber
 
presentar
 
el
 
producto,
 
dificultades
 
para
 
hacerse
 
ver
 
e
 
incluso
 
no
 
tener
 
un
 
plan
 
de
 
marketing.
 
Por
 
ejemplo,
 
la
 
pulpería “La comodita” 
su
 
producto
 
no
 
se
 
bien
 
observado
 
ya
 
que
 
no
 
tiene
 
mucha
 
interacción
 
con
 
las
 
redes
 
sociales
 
y
 
no
 
puede
 
impulsar
 
muy
 
bien
 
su
 
producto
 
a
 
más
 
personas
 
con
 
ese
 
medio.
)
 (
¿Por
 
qué
 
es
 
importante
 
este
 
tema?
 
Es
 
importante
 
porque
 
al
 
crear
 
un
 
nuevo
 
emprendimiento
 
que
 
valla
 
al
 
mundo
 
empresarial
 
se
 
debe
 
conocer sobre el mercadeo, pues en este se enseñan los pasos importantes para que una empresa sea reconocida, haciéndola que sea más
 
atractiva
 
a
 
los
 
consumidores
 
quienes
 
impulsaran
 
su
 
crecimiento
 
y
 
éxito
 
empresarial.
) (
¿Para
 
quiénes
 
lo
 
vamos
 
a
 
hacer?
Para
 
la
 
pulpería “La Comodita
´
” y para las personas quienes tengan una fuerte motivación para emprender de 15 años para arriba
.
 
Su
 
público
 
meta
 
en
 
marketing
 
se
 
selecciona
 
de
 
manera
 
específica
 
en
 
función de
 
características demográficas,
 
psicográficas
 
y
 
conductuales.
 
Esto
 
incluye factores
 
como
 
la
 
edad: entre 20
 
y
 
60
 
años,
 
género:
 
hombres, mujeres (cualquier persona que quiere consumir su producto), ubicación: El barrio de la Luz del Mundo, ingresos: 30.000 mil
 
colones.
 
Definir
 
un
 
público
 
meta
 
específico
 
permite
 
que
 
las
 
estrategias
 
de
 
marketing
 
sean
 
más
 
precisas
 
y
 
efectivas
 
al
 
llegar
 
a
 
las
 
personas
 
que
 
son
 
más
 
propensas
 
a
 
convertirse
 
en
 
clientes
 
o
 
usuarios
 
del
 
producto
 
promocionado.
)


	¿Para qué es la actividad? (Objetivo)
	¿Qué vamos a hacer? (Actividades)
	¿Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)
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	¿Cuándo lo vamos a hacer?
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	Capacitar a los dueños de “La comodita” como también realizar un taller para futuros emprendedores de 15 años para arriba. 

	1- En primera instancia se realizará una capacitación a los integrantes de la micro empresa “La comodita” mediante diapositivas, participación del publico y apartado de preguntas 
 
2- el taller se impartirá por medio de juegos, diapositivas, preguntas, refrigerio entre otras.
	
Nuestro objetivo final es ayudar a la futura generación a empezar de una manera más informada en el emprendimiento empresarial donde sabrán como mostrar su producto de manera atractiva al cliente como también dar una imagen tentadora a los consumidores, además de capacitar a “La Comodita” para que su microempresa pueda enseñar de mejor forma sus productos y su conexión con los clientes.
	1. diapositivas 
2. Juegos (Vasos, cuerdas, etc.)
3. Un espacio para poder impartir el taller 
4. Computadora y proyector 
5. Sillas 
6. Mesas (opcional)
.
	1. La capacitación se realizará el 2 de octubre en Ciudad Cortez, cede de la microempresa “La comodita”

2. El taller se llevará a cabo en el salón comunal de rio claro el día 16 de octubre a las 2 de la tarde.  
	Jimena Salazar Batista
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