[image: ]¿Cuál es el tema que nos interesa? Mercadeo (Sección 6)
Es un proceso empresarial que implica identificar, entender y satisfacer las necesidades y deseos de los clientes. Se trata de crear productos o servicios de valor que sean una necesidad del consumidor, comunicar su propuesta y generar cercanía con los consumidores para atender sus necesidades y propuestas, y desarrollar estrategias para atraer al público objetivo. En el mercadeo existen diferente problema al cual un nuevo emprendimiento se puede ver afectado como el no saber presentar el producto, dificultades para hacerse ver e incluso no tener un plan de marketing. Por ejemplo, la PYMES ´´PATACONES PRECOCIDOS ISNA´´ su producto no se bien observado ya que no tiene mucha interacción con las redes sociales y no puede impulsar muy bien su producto a más personas con ese medio. 
Qué vamos a hacer:


¿Por qué es importante este tema? Es importante porque al crear un nuevo emprendimiento que valla al mundo empresarial se debe conocer sobre el mercadeo, pues en este se enseñan los pasos importantes para que una empresa sea reconocida, haciéndola que sea más atractiva a los consumidores quienes impulsaran su crecimiento y éxito empresarial.


¿Para quiénes lo vamos a hacer? 
Para la PYMES (microempresa) ´´´PATACONES PRECOCIDOS ISNA´´. Su público meta en marketing se selecciona de manera específica en función de características demográficas, psicográficas y conductuales. Esto incluye factores como la edad: entre 20 y 60 años, género: hombres, mujeres (cualquier persona que quiere consumir su producto), ubicación: El barrio de la Luz del Mundo, ingresos: 30.000 mil colones. Definir un público meta específico permite que las estrategias de marketing sean más precisas y efectivas al llegar a las personas que son más propensas a convertirse en clientes o usuarios del producto promocionado.
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	Capacitar a la PYMES ´´PATACONES PRECOCIDOS ISNA´´
	1- Implementar talleres interactivos para la PYMES para ayudarle a ingresar mucho más a las redes sociales.
 
2- Darle charlas informativas para que pueda aplicar el mercadeo de manera efectiva.

	  Lo que quiero lograr es implementar hábitos empresariales y la introducción a las redes sociales a la Pymes
´´PATACONES PRECOCIDOS ISNA´´ y también informar sobre los diferentes aspectos y factores que llevan el mercadeo tanto virtual como no.
	1- Ocupamos un espacio amplio, limpio para llevar la charla y talleres interactivos 
2- Presentaciones llamativas y con información concreta del mercadeo
3- Juegos entretenidos para dar los talleres con base el tema propuesto.
	· Inicio: 21 de octubre de 8 a 10 (charla 1)

· Preparación: semana del 15 al 20 de octubre

· Inscripciones: 19 y 20 de octubre

· Talleres de libres accesos a la escuela Los Ángeles, escuela Central Rio Claro, La Santiago de ciclos
                        4°,5°,6°
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