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Qué vamos a hacer:

	¿Para qué es la actividad?

(Objetivo)

	¿Qué vamos a hacer?

(Actividades)
	¿Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)
	¿Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)
	¿Cuándo lo vamos a hacer?
(Cronograma)
	¿Quién lo hace?
(Responsables)

	Es ayudar al cliente a tomar una decisión informada y satisfactoria.

	-Incrementar la productividad.
-Mejorar el producto.

-Optimizar nuestros gastos.
	Objetivos: 
-Generar ventas.

-Atraer clientes

-Llevar un control de las ventas.
	-Creatividad
-Plataformas de ventas
-Ofrecer servicios adicionales
	Lo mas antes posible para así tener una mejor productividad en la empresa.
	Es realizada por vendedores con el fin de generar ingresos y vender con más rapidez para aumentar las ganancias de la empresa.


¿Por qué es importante este tema?


(Justificación) Para poder conseguir buenos resultados económicos y de crecimiento.








¿Para quiénes lo vamos a hacer?


(Público meta) Va dirigido a los clientes ideales a los cuales venderemos nuestro producto.








¿Cuál es el tema que nos interesa?


(Problema y descripción) Táctica de venta
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