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Qué vamos a hacer:

	¿Para qué es la actividad?

(Objetivo)

	¿Qué vamos a hacer?

(Actividades)
	¿Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)
	¿Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)
	¿Cuándo lo vamos a hacer?
(Cronograma)
	¿Quién lo hace?
(Responsables)

	Investigar un mercado y ofrecer valor y satisfacer al cliente con un objetivo de lucro.

	Investigar la situación del mercado, e impulsar a la empresa posicionando a la marca de la misma.
Llevar acabo el proceso de fijaci9on de precios.
	Los objetivos son muy claros:
-Generar ventas

-Fidelizar clientes.

-Aumentar la visibilidad de la marca, producto y servicio.
	-Trabajo en equipo.
-Uso de redes sociales.

-Aptitud analítica.

-Buena comunicación.

-Creatividad.
	Cuanto antes para lograr el bien de la empresa.
	Un director en marketing


¿Para quiénes lo vamos a hacer?


(Público meta) El mercado meta son los clientes al que van dirigidos los productos.








¿Por qué es importante este tema?


(Justificación)Nos ayuda a poder lograr una buena comercialización de un producto.








¿Cuál es el tema que nos interesa?


(Problema y descripción) El marketing.
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