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EL PLAN
DE NEGOCIOS

El Plan de la Empresa o de Negocios consiste en una
guia de accidén en la cual se anotaran los objetivos de la
empresa, las estrategias, las actividades a realizar y los
medios o recursos necesarios para concretar el negocio.
A fin de planificar debidamente, se deben tener en
claro algunas ideas:

-Tipo de negocio que se conformara:
produccién, comercializacion o servicios.

-Dénde estara ubicado.

-El nombre del mismo.

NEGOCIO

-La descripcion del producto: caracterzacion,
PRODUCTO atributos, consumidores potenciles del
o mismo, si es un producto de necesidad o de

SERVICIO lujo, etc.

-Dependiendo de la idea de negocio, se puede
NECESIDAD prever si se necesitara o no perso- nas que
DE RECURSOS colaboren en la realizacion de tareas.

HUMANOS

-El monto de dinero que se necesita para
realizar la inversion inicial que permita
RECURSO empezar o reforzar el negocio. Luego ana-
lizar si se cuenta con el dinero. De no ser asi,
MONETARIOS se deben considerar diferentes opcio- nes
como por ejemplo pedirlo prestado, sacar un
crédito, etc.
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En el médulo 1 ya se hizo el analisis y la
planificacion del negocio, con los
autodiagndsticos 1-2-3 y 4, se verificaron los pasos
previos al diseino de un Plan de Negocios:

DEFINICION DE PRODUCTO

ANALISIS DEL MERCADO.
PLAN FINANCIERO.

PLAN DE COMERCIALIZACION.

Con estos insumos preparara ahora su plan

de negocios, en la siguiente plantilla:

¢ Cual es la actividad que estoy desarrollando o pienso desarrollar para generar mas ingresos?

¢ Donde estal estara

ubicado mi negocio?
En mi casa En un local Ambulante 0112 OPCION vevvvrrrsresensessrrarensnsaressansmses

¢ Cuales son /seran mis dias y horarios de venta?

Lunes a Lunes a Todos 263 veces 4 veces Cada 15 0tra opeion ...ocemmsssmmmmsess ss s sens
Viernes Sabado los dias por semana por semana dias

Nombre del Negocio:

El producto

1.- ¢ Qué vendo? ;Qué podria vender de nuevo?

2.- ; Que diferencia existe entre mi(s) producto(s) y/o servicio(s) y los de mis competidores?

3.- Una cualidad personal que pueda ayudar a que mi nhegocio mejore.
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¢Quién suele comprar mis productos?

Clientes ocasionales. Clientes de otras zonas Integrantes del comité
Amigos Familia Vecinos
Alumnos de una escuela cercana. Sélo mujeres Sélo hombres

| Adultos. Jovenes. Nifios y/o nifias.
Personas trabajadoras. Ama de casa. OB s

1.- ¢(Con qué bienes de capital, maquinarias y materiales cuento para iniciar mi negocio?

2.- ;Qué bienes de capital, maquinarias y materiales necesito para iniciar mi negocio?

3.- ;Considero necesario que alguien me ayude a administrar el negocio? Si.... No.....
4.- ;Hay personas que podrian ayudarme? Si.... No.....

5.~ ¢ Quiénes?

6.- ;{Cuanto debo pagarles?

Inversion

Capital de trabajo:

Herramientas de trabajo:

Mercaderia:
TOTAL:

¢Gomo voy a obtener el dinero que necesito para desarrollar mi actividad?

Ahorros personales Crédito de una cooperativa o fundacion

Prestamo de un familiarfamigo Credito de una institucion
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¢ Tengo una estrategia especial para que la gente conozca mis productos? (recorrer el

barrio, hacer degustacion, hacer precios especiales, descuentos, etc.)

1.- ¢ Tengo un precio fijado para mis productos?

2.- ; Modifico el precio de acuerdo a la cara del cliente?

Meta de ventas

1.- ¢Cual es la cantidad de productos a vender para recuperar los gastos?

2.- ;Cual es la meta de ventas (semanal/mensualletc.)?

3.- Con los clientes actuales ¢ podré cubrir la meta? Si.... No....

Si la respuesta es “No”, ”jcomo llegaré a mas clientes?

Produccion

¢ Produzco normalmente (todos los dias), esporadicamente (a veces), en temporadas

especificas (Navidad, Semana Santa)?
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25 REGLAS UTILES
PARA EL EXITO DE MI NEGOCIO

Venda lo que el mercado quiere comprar.
Separe sus cuentas.

Empiece pequeno, piense en grande.

Sera "formidable" mas adelante.

Lleve buenos registros.

Paguese un salario razonable

Compre barato, venda caro.

No "coma" su inventario.

Utilice varios proveedores.

10. Compre a crédito, venda al contado.

11. Compre en cantidades importantes.

12. Venda mas productos a sus mismos clientes.
13. Aumente sus ventas, disminuya sus costos.
14. Renueve su inventario frecuentemente.

15. Valore a sus clientes.

16. Diferencia su negocio.

17. Contrate despacio, despida rapido.

18. Verifique mas, asuma menos.

19. Tenga acuerdos por escrito.

20. Trabaje en su negocio 10 horas al dia, 5 2 dias a la semana.
21. Mejore su negocio permanentemente.

22. Gane dinero todos los dias.

23. Trabaje para su negocio, no en su negocio.
24. Establezca por escrito metas de negocio diarias y semanales.
25. Enfoquese, enféquese, enféquese.
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