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EL PLAN
DE NEGOCIOS
El Plan de la Empresa o de Negocios consiste en una

guía de acción en la cual se anotarán los objetivos de la
empresa, las estrategias, las actividades a realizar y los
medios o recursos necesarios para concretar el negocio.
A fin de planificar debidamente, se deben tener en

claro algunas ideas:

NEGOCIO

RECURSO

MONETARIOS

PRODUCTO

O 

SERVICIO 

NECESIDAD

DE RECURSOS


HUMANOS 

·Tipo de negocio que se conformará:
producción, comercialización o servicios.

·Dónde estará ubicado.
·El nombre del mismo.

·La descripción del producto: caracterzación,
atributos, consumidores potenciles del

mismo, si es un producto de necesidad o de
lujo, etc.

·Dependiendo de la idea de negocio, se puede
prever si se necesitará o no perso- nas que
colaboren en la realización de tareas.

·El monto de dinero que se necesita para
realizar la inversión inicial que permita
empezar o reforzar el negocio. Luego ana- 

lizar si se cuenta con el dinero. De no ser así,
se deben considerar diferentes opcio- nes

como por ejemplo pedirlo prestado, sacar un
crédito, etc.
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En el módulo 1 ya se hizo el análisis y la
planificación del negocio, con los
autodiagnósticos 1-2-3 y 4, se verificaron los pasos
previos al diseño de un Plan de Negocios:

DEFINICIÓN DE PRODUCTO

ANÁLISIS DEL MERCADO.
PLAN FINANCIERO.
PLAN DE COMERCIALIZACIÓN.

El producto 

Con estos insumos preparará ahora su plan
de negocios, en la siguiente plantilla:
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Recursos

Inversión 

Mis clientes 

¿Qué monto necesito

para empezar o


desarrollar el negocio?

Capital de trabajo:


Herramientas de trabajo:


Mercadería:

TOTAL:
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Precio 

Producción

Mis clientes 

Meta de ventas
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25 REGLAS ÚTILES
PARA EL ÉXITO DE MI NEGOCIO
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