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ANTES DE INICIAR, REPASEMOS:

e Debemos conocer nuestros productos y sus beneficios

e Tener claro nuestro mercado meta

e Tengamos claras nuestras metas




Escuchar al cliente v
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Conteste

El cierre




Escribe tu seccién del programa
Escribe tu seccién del programa
Escribe tu seccién del programa
Escribe tu seccién del programa

Escribe tu seccién del programa
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ESCRIBE Tu TiTUuLO INCREIBLE

o

ESCRIBE TU TEMA O IDEA

Lorem ipsum dolor sit amet,
consectetur adipiscing elit, sed
do eiusmod tempor incididunt ut
labore et dolore magna aliqua. Ut
enim ad minim veniam.
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ESCRIBE TU TEMA O IDEA

Lorem ipsum dolor sit amet,
consectetur adipiscing elit, sed
do eiusmod tempor incididunt ut
labore et dolore magna aliqua. Ut
enim ad minim veniam.

<@

I—




_ P PN — — - P N P N
AN XYY Y I Y X Y YY ¥y V" ¥ Y 0N o8 0 [ |
T C ' :

Refuerza las imagenes con una explicacién breve.




Tu TITULO AQui

Agrega una descripcion breve de la

informacién expuesta.




Tu TITULO AQUi

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur
adipiscing elit, sed do eiusmod tempor
incididunt ut labore et dolore magna
aliqua. Ut enim ad minim veniam, quis
nostrud exercitation ullamco.
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e Enlista tus conclusiones de acuerdo a lo
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Tu TITULO AQU

que arroje tu presentacion.

e Lorem ipsum dolor sit amet, consectetur
adipiscing elit, sed do eiusmod tempor
incididunt ut labore et dolore magna
aliqua ut enim ad minim.

54 %

Simplifica datos complicados con graficas y 50 %
tablas. Te ayudaran a darle contexto visual
al tema que estas tratando.

28 % 80 %
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" VivE EL PRESENTE. HAZ DE
¢ADA DiA UNA AVENTURA.

( - Elena Paula
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RECURSQS GRATUITOS




