Costa Rica

2 4 3uni
L E CC I o N 11 411 Aléali::/eme Nt | SiWeriwide

Seleccione uno de los productos de su negocio y
escriba una "proposicion" que podria emplear
con un cliente tipico.

Producto:

Cliente:

Describa brevemente su presentacion indicando los
principales rasgos y beneficios del producto o servicio.
¢Cuales son los rasgos o beneficios sobresalientes?

¢ Cudles son las objeciones posibles?

¢Qué informacidn o declaraciones podrian
emplearse para superar estas objeciones?



